Учетная политика, изменения в расЧЕТНЫХ оценках и ошибки
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УЧЕБНЫЕ ПОСОБИЯ ПО МСФО

(миллион скачанных копий)

Перед вами Учебное пособие по МСФО. Это последняя версия легендарных учебных пособий на русском и английском языке, подготовленных в рамках трех проектов TACIS, которые выполнялись консорциумом, возглавляемым ЗАО «ПрайсвотерхаусКуперс Аудит» при финансовой поддержке Европейского Союза (2003-2009 гг.). Эти пособия были также размещены на веб-сайте Министерства финансов Российской Федерации.

В настоящих учебных пособиях рассматриваются различные концепции учета, основанного на МСФО. Данная серия задумана как практическое пособие для профессиональных бухгалтеров, желающих самостоятельно получить дополнительные знания, информацию и навыки. 
Каждый сборник представляет собой самостоятельный краткий курс,  рассчитанный не более чем на три часа занятий. Несмотря на то, что данные учебные пособия представляют собой часть серии материалов, каждое из них является самостоятельным курсом, не зависящим от других.  Каждое учебное пособие включает в себя информацию, примеры, вопросы для самопроверки и ответы. Предполагается, что  пользователи будут иметь базовые знания в области бухгалтерского учета; если учебное пособие требует дополнительных знаний, это отмечается в начале раздела. 
Мы планируем доработать первые три выпуска пособий и предоставить их для свободного доступа. Пожалуйста, сообщите об этом Вашим друзьям и коллегам. Что касается первых трех выпусков и обновленных текстов, авторское право на материалы каждого сборника принадлежит Европейскому Союзу, в соответствии с политикой которого разрешается бесплатное использование данных материалов в некоммерческих целях. Нам принадлежит авторское право на более поздние выпуски и доработанные версии, а также мы несем за них ответственность. Наша политика авторского права такая же, как и у Европейского Союза.
Мы хотим выразить особую благодарность Элизабет Апраксин (Европейский Союз), куратору вышеупомянутых проектов TACIS, Ричарду Дж. Грегсону (Партнер, PricewaterhouseCoopers), директору проектов, и всем нашим друзьям из Bankir.Ru, за то, что разместили эти учебные пособия.

Партнеры по проекту TACIS: Росэкспертиза (Россия), ACCA (Великобритания), Agriconsulting (Италия), ФБК (Россия), и European Savings Bank Group (Брюссель). 
Выражаем искреннюю признательность за помощь Филипу В. Смиту (редактор третьего выпуска) и Аллану Гамборгу -  менеджерам проектов, а также Екатерине Некрасовой, Директору PricewaterhouseCoopers, которая руководила подготовкой русской версии (2008-2009 гг.). Идея публикации принадлежит Глину Р. Филлипсу, менеджеру первых двух проектов, который составлял учебные пособия и редактировал первые две версии. Мы гордимся своей причастностью к осуществлению этой идеи.
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1. ВВЕДЕНИЕ

IFRS 9 заменит IAS 39. До тех пор пока это не произошло,будет использоваться учебное пособие IAS 39. Для каждого стандарта, и для IAS 32 и IFRS 9 используется отдельное пособие.

В книге 3 используется бухгалтерия для каждой категории финансовых инструментов.

ОБЗОР
Цель
Цель настоящего пособия – оказать содействие специалистам в понимании МСФО (IAS) 32 и МСФО (IAS) 39. 

МСФО (IAS) 32 регламентирует представление информации о финансовых инструментах, уделяя особое внимание отнесению выпущенных финансовых инструментов к категориям долговых или долевых. МСФО (IAS) 39 регулирует порядок признания, прекращения признания, оценки финансовых инструментов и учета хеджирования. МСФО (IFRS) 7 «Финансовые инструменты: Раскрытие информации» является темой отдельного учебного пособия.

Три указанных стандарта содержат подробные методические указания по отражению финансовых инструментов. Актуальность подобных методических указаний сложно переоценить, поскольку финансовые инструменты составляют значительную часть активов и обязательств многих компаний, особенно финансовых институтов. 

Данные стандарты требуют от компаний раскрывать в отчетности информацию о масштабах и последствиях использования ими финансовых инструментов.

В соответствии с МСФО (IAS) 39 большинство производных финансовых инструментов должно отражаться по справедливой стоимости, что позволяет исключить ситуацию, связанную с тем, что затраты на производные финансовые инструменты часто являются нулевыми или несущественными. Если производные инструменты оценивать по себестоимости, то они могут вообще не отражаться в бухгалтерском балансе и их эффективность (или неэффективность) в части снижения рисков может быть неочевидна.

Оценка производных инструментов по справедливой стоимости позволяет демонстрировать в отчетности их действенность и результативность в части снижения рисков.

Зачем необходимы стандарты по финансовым инструментам?
Финансовые инструменты составляют значительную часть активов и обязательств многих компаний, особенно работающих на финансовых рынках. Финансовые инструменты играют ключевую роль в обеспечении эффективного функционирования финансовых рынков. 

Финансовые инструменты, включая производные, могут выступать в качестве универсальных средств управления рисками, но и сами они могут нести высокие риски. В последние годы произошло немало «катастроф», связанных с производными и иными финансовыми инструментами. 

Данные стандарты требуют от компаний раскрывать в отчетности информацию о масштабах и последствиях использования ими финансовых инструментов.

На какие компании распространяются требования стандартов?
Данные стандарты применяются ко всем компаниям, составляющим отчетность в соответствии с МСФО.

На какие финансовые инструменты распространяется сфера применения стандартов?
Стандарты применяются в отношении всех финансовых инструментов, за исключением:

· подпадающих под действие других стандартов, регламентирующих частные случаи финансовых инструментов, таких как инвестиции в дочерние компании, ассоциированные компании и совместную деятельность, а также обязательства по вознаграждениям, выплачиваемым после окончания трудовой деятельности (пенсиям);

· договоров страхования и некоторых аналогичных договоров; 

· большинства твердых обязательств по предоставлению займов.
Стандарты также применяются к договорам купли-продажи нефинансовых объектов (таким как договоры по приобретению товаров), заключенным для целей ведения дилерской (коммерческой) деятельности. 

Основные требования МСФО (IAS) 32 

Отражение финансовых инструментов эмитентом: обязательство или капитал

МСФО (IAS) 32 оперирует определениями «обязательство» и «капитал», сформулированными в Принципах МСФО, что аналогично понятийному аппарату, используемому многими национальными органами, устанавливающими стандарты:

· Финансовый инструмент является обязательством, если представляет собой договорное обязательство о передаче денежных средств или иных финансовых активов. Финансовые затраты, связанные с обязательствами, отражаются как расход. 

· Финансовый инструмент является капиталом (долевым инструментом), если это любой договор, подтверждающий право на остаточную долю в активах компании, оставшихся после вычета всех ее обязательств. Выплаты капитала рассматриваются как распределение прибыли, а не как расходы.

Конвертируемая облигация, дающая держателю инструмента право выбора между получением денежных средств или получением акций, разделяется на два компонента: обязательство и капитал, и отражается как обычное долговое обязательство, размещенное с дисконтом и право на конвертацию, право на покупку акций, - компонент капитала. 

Далее приведены характеристики, которые необходимо рассмотреть при отнесении финансового инструмента к определенной категории, например:

· Если эмитент может (или будет вынужден) выкупить инструмент, его следует отнести к обязательствам; 

· Если выбор способа расчета по финансовому инструменту (денежными средствами или иным способом) зависит от ситуации, которая находится вне сферы контроля эмитента и держателя инструмента, то инструмент является обязательством, так как эмитент не обладает безусловным правом избежать погашения; и 

· Инструмент, который включает возможность для держателя инструмента вернуть права, присущие данному инструменту, эмитенту за денежные средства или другой финансовый инструмент, представляет собой обязательство.

Проценты, дивиденды, убытки и прибыль отражаются в отчете о прибылях и убытках в соответствии с классификацией финансового инструмента.

Не все инструменты можно отнести к долговым или долевым. Некоторые инструменты, например, комбинированные, содержат компоненты долгового и долевого инструментов.

Такие инструменты, как например, облигации, конвертируемые в обыкновенные акции в обязательном порядке или по выбору держателя, разделяются на обязательство и долевой инструмент.

Каждый компонент учитывается раздельно. Обязательство определяется, прежде всего, по справедливой стоимости потоков денежных средств за вычетом компонента долевого инструмента, остаток относится на капитал.

Наряду с обыкновенными долговыми инструментами, в обязательства включаются акции с обязательным их погашением (например, паи инвестиционных фондов, некоторые привилегированные акции, содержащие обязательство по выплате денежных средств). 

Зачет
Финансовый актив и финансовое обязательство могут быть взаимозачтены, а нетто-сальдо отражаться в бухгалтерском балансе только в тех случаях, если компания соблюдает следующие условия: 

· имеет на текущий момент право на зачет признанных сумм; и 

· намеревается либо выполнить расчет путем зачета встречных требований, либо одновременно реализовать актив и исполнить обязательство. 

К ситуациям, которые обычно не предполагают зачет, относятся: генеральные соглашения о взаимной компенсации требований и обязательств, когда отсутствует намерение о расчетах по результатам зачета, и когда активы резервируются в целях выполнения обязательств, но у компании остаются значительные обязательства. 

Основные требования МСФО (IAS) 39 

Оценка 

МСФО (IAS) 39 разделяет финансовые активы на четыре класса и финансовые обязательства на два класса следующим образом:

· финансовые активы и обязательства, включая все производные инструменты, не являющиеся инструментами хеджирования, оцениваемые по справедливой стоимости с отнесением изменений на прибыли и убытки (ОПУ) – признаются в момент их возникновения;

· кредиты и дебиторская задолженность, которые обычно отражаются по амортизируемой стоимости, как и большинство обязательств;

· инвестиции, удерживаемые до погашения, также учитываемые по амортизированной стоимости;

· все прочие финансовые активы, классифицируемые как имеющиеся в наличии для продажи и оцениваемые по справедливой стоимости, при этом вся прибыль и убытки от переоценки отражаются в составе капитала. При выбытии прибыль и убытки, ранее отраженные в капитале, относят в ОПУ.

Стандарт предусматривает также специальные правила для учета хеджирования, рассматриваемые в отдельном пособии. 

Другой аспект оценки касается обесценения – когда и как следует признавать убытки по активам, которые не учитываются по справедливой стоимости через ОПУ. Во всех случаях, по состоянию на каждую отчетную дату компании следует выявлять объективные признаки обесценения финансового актива или группы финансовых активов и, при их наличии, признавать обесценение в отчетности.
В отношении других аспектов МСФО 39 уточняет следующее:

· при обесценении следует учитывать только понесенные убытки, а не те, которые могут возникнуть в будущем;

· убытки от обесценения активов, имеющихся для продажи, вычитаются из капитала и признаются в ОПУ. Что касается долевых инструментов, то доказательствами их обесценения могут быть значительные неблагоприятные изменения положения эмитента на рынке или значительное или продолжительное снижение справедливой стоимости инвестиции. 

Справедливая стоимость – способ оценки, позволяющий отразить риск, присущий производным инструментам. Данную информацию, исключительно важно довести до сведения инвесторов, чтобы разъяснить характер связанных с ними прав и обязательств. Справедливая стоимость делает производные инструменты прозрачными, а возможные проблемы, связанные с инструментами, менее скрытыми.

Учет хеджирования

Операции хеджирования используются банками и компаниями для снижения существующих рыночных, процентных и валютных рисков, что предполагает использование фьючерсов, свопов и опционов. Эффективность стратегии хеджирования определяется не прибылью непосредственно от операции хеджирования, а тем, насколько эта прибыль компенсирует результаты операции с хеджируемой статьей. 

МФСО (IAS) 39 описывает три основных вида взаимоотношений, возникающих при хеджировании, а также порядок их отражения в отчетности:

· Хеджирование справедливой стоимости – это хеджирование риска изменений справедливой стоимости признанного в балансе актива или обязательства. Изменения справедливой стоимости инструмента хеджирования, первоначально отражаемые на счете капитала, переводятся в отчет о прибылях и убытках для компенсации результата по хеджируемой операции. 

· Хеджирование денежных потоков – это хеджирование риска возможных изменений потоков денежных средств, как правило, в инвалюте. Хеджирование согласовывает входящие и исходящие потоки денежных средств с целью минимизации валютного риска.
· Хеджирование чистых инвестиций в зарубежную деятельность следует учитывать так же, как хеджирование денежных потоков. Учет хеджирования позволяет компании избирательно отходить от традиционного порядка отражения в отчетности и регулировать финансовый результат. 

В целях регламентации порядка учета хеджирования были утверждены следующие принципы:

· Механизм хеджирования должен быть четко определен, исходя из предназначения операции, на основе документации (стратегия цели управления рисками, и т.д.). Оценка должна быть достаточно надежной, а операция хеджирования - высокоэффективной;

· В пределах эффективного хеджирования компенсируемые прибыли и убытки по хеджируемой статье и инструменту хеджирования признаются одновременно в ОПУ;

· Неэффективность операций хеджирования признается немедленно в отчете о прибылях и убытках;

· Хеджируемые статьи должны удовлетворять определениям активов и обязательств, признаваемых в бухгалтерском балансе.

Учет хеджирования, осуществляемого между компаниями группы, не допускается, так как внутригрупповые операции элиминируются при составлении консолидированной финансовой отчетности.

В тех случаях, когда операции хеджирования используются как средство выхода на рынок через внутригрупповой казначейский центр, МСФО (IAS) 39 дает специальные указания о том, что именно необходимо сделать для надлежащего учета хеджирования. 

Учет хеджирования подробно рассматривается в 4 части пособия по финансовым инструментам.

2. Сфера применения

Сфера применения стандартов чрезвычайно широка и охватывает все вопросы, отвечающие определению финансового инструмента, кроме тех случаев, когда указаны специальные исключения. 

	Сфера применения МСФО (IAS) 32 и МСФО (IAS) 39 
	Сфера применения только МСФО (IAS) 32
	Вне сферы применения

МСФО (IAS) 32 и МСФО (IAS) 39

	Долговые и долевые инструменты 
	
	Инвестиции в дочерние, ассоциированные компании и совместную деятельность 

	Кредиты и дебиторская задолженность
	
	Дебиторская задолженность по аренде 

(Примечание 1) 

	Собственные обязательства
	Собственный капитал
	Кредиторская задолженность по аренде 

(Примечание 1)

Сальдо по налогам 

Вознаграждения работникам

	Денежные средства и эквиваленты денежных средств
	
	

	Производные инструменты, например:

Процентные свопы;

Валютные форвардные контракты /свопы;

Покупка/продажа опционов 

Договоры о приобретении товаров (Примечание 2)

«Коллар» (т.е. договор, устанавливающий фиксированные максимум и минимум ставки процента)/ «кэп» (фиксированный максимум ставки процента)

Кредитные производные инструменты

Производные инструменты на собственные акции, которые погашаются денежными средствами или нетто-акциями
	Производные инструменты на собственные акции, погашение которых производится только путем передачи фиксированного количества акций или фиксированной суммы денежных средств
	Договоры о приобретении товаров для собственного использования 

Финансовые гарантии (Примечание 3)



	Производные инструменты дочерних компаний, ассоциированных компаний и совместных предприятий
	
	

	Встроенные производные инструменты
	
	

	Твердые обязательства о предоставлении займа, предназначенные для торговли (Примечание 3)
	
	Иные твердые обязательства о предоставлении кредита

	Финансовые гарантии (Примечание 4)
	
	Договоры страхования 

Производные инструменты, связанные с изменениями погодных условий 


Примечание 1 – Аренда: Дебиторская задолженность по аренде относится к сфере действия МСФО (IAS) 39 только в части прекращения признания и обесценения. Кредиторская задолженность по финансовой аренде подпадает под положения о прекращении признания. Любые производные инструменты, встроенные в договоры аренды, также включаются в сферу применения МСФО (IAS) 39. 

Примечание 2 – Договоры о приобретении товаров: Договоры купли-продажи нефинансовых объектов относятся к сфере действия МСФО (IAS) 32 и МСФО (IAS) 39 в том случае, если расчет по ним может совершаться денежными средствами или иными финансовыми активами, и они не являются договорами о приобретении товаров для собственного использования. Погашение обязательства по договору предполагает доставку соответствующего актива и его продажу в течение короткого периода времени с целью извлечения прибыли от краткосрочных колебаний цены.

Примечание 3 – Твердые обязательства: обязательства по ссуде не входят в сферу применения МСФО (IAS) 39, если окончательный расчет по ним не может быть осуществлен денежными средствами или некоторыми иными финансовыми инструментами, за исключением случаев, когда:

· они предназначены для торговли или создания активов, относящихся к классу ранее продававшихся компанией;
· компания принимает решение об их включении в сферу действия требований МСФО (IAS) 39. 

Примечание 4 – Финансовые гарантии: Финансовая гарантия - это контракт, в соответствии с которым эмитент должен произвести определяемые платежи для возмещения держателю убытка, понесенного им вследствие того, что указанный должник не совершил платеж в установленный срок в соответствии с первоначальными или измененными условиями долгового инструмента. 

Эмитент финансовой гарантии должен первоначально отразить в учете по справедливой стоимости (согласно МСФО (IAS) 39), впоследствии по большей из первоначально признанных сумм, за вычетом накопленной амортизации, признанной в соответствии с МСФО (IAS) 18, или суммой, определенной согласно МСФО (IAS) 37. 
Гарантии, основанные на базисной цене или индексе, являются производными инструментами, входящими в сферу применения МСФО (IAS) 39. 

3. Глоссарий

Амортизируемая стоимость - это стоимость, по которой финансовый актив или финансовое обязательство оцениваются при первоначальном признании, за вычетом выплат основной суммы, плюс или минус накопленная амортизация, рассчитываемая с применением метода эффективной ставки процента (т.е. разница между первоначальной стоимостью и стоимостью на момент погашения), минус частичное списание (осуществляемое напрямую или с использованием оценочного резерва) обесценения или безнадежной задолженности.
Встроенный производный инструмент – это компонент комбинированного (сложного) финансового инструмента, в состав которого входит как производный компонент, так и основной контракт, в результате чего некоторые денежные потоки сложного инструмента изменяются аналогично изменениям потоков по самостоятельному производному инструменту. 

Встроенный производный инструмент приводит к изменению некоторых или всех предусмотренных договором денежных потоков в соответствии с указанной ставкой процента, курсом ценной бумаги, ценой товара, валютным курсом, индексом цен или ставок, кредитным рейтингом или кредитным индексом или другой переменной. 
Производный инструмент, связанный с финансовым инструментом, но по договору способный передаваться независимо от этого инструмента, или имеющий другого контрагента, нежели по данному инструменту, является не встроенным производным инструментом, а отдельным финансовым инструментом.

Инвестиции, удерживаемые до погашения – это непроизводные финансовые активы с фиксированными или определяемыми выплатами и фиксированным сроком погашения, которые компания твердо намеревается и способна удерживать до погашения, за исключением активов, которые определяются компанией как предназначенные для торговли или активы, имеющиеся в наличии для продажи, или отвечают определению ссуд и дебиторской задолженности. 

Инструмент хеджирования: определенный производный инструмент, или непроизводный финансовый актив, или непроизводное финансовое обязательство, справедливая стоимость или потоки денежных средств по которым, как ожидается, компенсируют изменения справедливой стоимости или потоков денежных средств по определенной хеджируемой статье.

Непроизводный финансовый актив или непроизводное финансовое обязательство могут быть определены как инструменты хеджирования для целей учета хеджирования только в том случае, если они хеджируют риск изменений курса иностранной валюты. 

Капитал: любой контракт, который обеспечивает остаточную долю в активах компании после вычета всех обязательств. 

Ликвидация» категории: в том случае, когда компания продает или передает свои инвестиции, классифицированные как удерживаемые до погашения, на сумму, превышающую «незначительную величину», данная категория инструментов рассматривается как «ликвидированная» и компания обязана перевести все оставшиеся инвестиции этой категории в категорию имеющиеся в наличии для продажи. После этого запрещается классифицировать какие-либо активы как удерживаемые до погашения в течение последующих двух годовых отчетных периодов, пока не восстановится доверие к намерениям компании. 

Метод эффективной ставки процента – это метод расчета амортизируемой стоимости финансового актива или финансового обязательства и начисления процентного дохода или расходов на выплату процентов в течение определенного периода времени. 

Прекращение признания: списание финансового актива или финансового обязательства с бухгалтерского баланса. 

Прогнозируемая сделка: не оформленная обязательным для выполнения соглашением, но предполагаемая будущая операция.

Производный инструмент – это финансовый инструмент или иной договор, одновременно удовлетворяющий следующим характеристикам:

(i) его стоимость меняется в результате изменения определенной процентной ставки, котировки ценной бумаги, цены товара, обменного курса иностранной валюты, индекса цен или процентных ставок, кредитного рейтинга или индекса, другой переменной (иногда называемой «базисной»);

(ii) для его приобретения не требуются первоначальные инвестиции или необходимы первоначальные чистые инвестиции, которые меньше, чем потребовалась бы для приобретения других инструментов, которые, как ожидается, аналогичным образом зависят от изменений рыночных факторов; и

(iii)
 расчеты по нему осуществляется в будущем.
Справедливая стоимость - Справедливая стоимость представляет собой цену, которая была бы получена при продаже актива или уплачена при передаче обязательства в ходе обычной сделки между участниками рынка на дату оценки
(MСФО(IFRS)13)

Ссуды и дебиторская задолженность - это непроизводные финансовые активы с фиксированными или определяемыми платежами, не котирующиеся на активном рынке, за исключением:

(i) тех, которые компания намерена продать немедленно или в ближайшее время, и которые должны классифицироваться как предназначенные для торговли, и тех, которые после первоначального признания определяются компанией, как подлежащие отражению в учете по справедливой стоимости через прибыль или убыток;

(ii) тех, которые с момента первоначального признания компания отнесла к «имеющиеся в наличии для продажи»; или 

(iii) тех, по которым инвестор может не возместить значительную часть своих первоначальных инвестиций (кроме ситуаций снижения кредитного рейтинга), и которые должны классифицироваться как имеющиеся в наличии для продажи. 


Доля участия, приобретенная в пуле активов, не являющихся займами или дебиторской задолженностью (например, доля участия во взаимном фонде или аналогичном фонде), не является займом или дебиторской задолженностью. 

Твердое обязательство: обязательное для выполнения соглашение об обмене определенного количества ресурсов по определенной цене на определенную дату или даты в будущем. 

Типовая сделка покупки или продажи финансовых активов: договор купли-продажи финансового актива, предусматривающий передачу актива в течение срока, установленного нормативным актом или конвенцией, регламентирующими функционирование соответствующего рынка. 

Торговые финансовые активы и обязательства: финансовый актив или финансовое обязательство классифицируются как «активы, имеющиеся в наличии для продажи» в том случае, если они: 

(i) приобретены или были получены в целях продажи или обратного выкупа в ближайшее время;

(ii) представляют собой часть портфеля финансовых инструментов, которые управляются совместно и в отношении которых имеются доказательства фактического получения прибыли за последний краткосрочный период; либо

(iii) представляют собой производные инструменты (за исключением производных инструментов, которые определены и являются эффективным инструментом хеджирования).

Транзакционные затраты: дополнительные затраты, которые тесно связаны с приобретением или выбытием финансового актива или финансового обязательства. Затраты, тесно связанные с финансовым инструментом, – это те, которые бы не возникли, если бы компания не приобрела, эмитировала или использовала финансовый инструмент. 

Транзакционные затраты включают вознаграждения и комиссионные, выплачиваемые агентам, консультантам, брокерам и дилерам, сборы, устанавливаемые уполномоченными органами и биржами, а также налоги и сборы, которыми облагаются операции по передаче ценных бумаг. К транзакционным затратам не относятся премии или скидки по долговым ценным бумагам, финансовые затраты, внутренние административные затраты или затраты, связанные с владением ценными бумагами. 

Финансовая гарантия - это контракт, в соответствии с которым эмитент должен произвести определенные выплаты для возмещения держателю убытка, понесенного им вследствие того, что должник не осуществил платеж в установленный срок в соответствии с первоначальными или измененными условиями долгового инструмента.

Финансовое обязательство – это любое обязательство, которое представляет собой:
(1)
 договорную обязанность:

(i) предоставить другой компании денежные средства или иной финансовый активы; или 

(ii)  обменять с другой компанией финансовые активы или финансовые обязательства на потенциально невыгодных для себя условиях; или 


(2)
 контракт, расчет по которому будет или может быть произведен собственными долевыми инструментами компании, и который является:

(i) непроизводным инструментом, по которому компания поставляет или может быть обязана поставить переменное количество собственных долевых инструментов компании; или 


(ii) таким производным инструментом, расчет по которому будет или может быть произведен способом, отличным от обмена фиксированного количества собственных долевых инструментов компании на фиксированную сумму денежных средств или на иной финансовый актив. 

В связи с этим, в состав собственных долевых инструментов компании не включаются инструменты, которые представляют собой контракты на получение или передачу в будущем собственных долевых инструментов компании. 

Финансовые активы, имеющиеся в наличии для продажи: такие финансовые активы, которые определены как имеющиеся в наличии для продажи или которые не включены в (i) ссуды и дебиторскую задолженность, (ii) инвестиции, удерживаемые до погашения, или (iii) финансовые активы, учитываемые по справедливой стоимости с отражением ее изменения на счете прибылей и убытков. 

Финансовый актив - это любой актив, который представляет собой: 

(1)
 денежные средства;

(2) 
долевой инструмент другой компании;

(3) договорное право:

(i) на получение денежных средств или иных финансовых активов от другой компании, или 


(ii) 
на обмен финансовых активов или финансовых обязательств с другой компанией на потенциально выгодных для себя условиях; 

(4)
 контракт, расчет по которому будет или может быть произведен собственными долевыми инструментами компании и который представляет собой:

(i) непроизводный инструмент, по которому компания получит или может быть обязана получить переменное количество собственных долевых инструментов; или 


(ii) производный инструмент, расчет по которому будет или может быть произведен способом, отличным от обмена фиксированной суммы денежных средств или иных финансовых активов на фиксированное количество собственных долевых инструментов. 

К собственным долевым инструментам компании не относятся инструменты, которые являются договорами на получение или предоставление в будущем собственных долевых инструментов компании. 

Финансовый актив или финансовое обязательство, учитываемые по справедливой стоимости с отражением через ОПУ – должны удовлетворять одному из нижеприведенных условий:

(1) классифицированы как предназначенные для торговли;

Финансовый актив или финансовое обязательство классифицируется как имеющиеся в наличии для продажи, если:

(i) они приобретены или понесены расходы в основном с целью продажи или перепродажи в ближайшем будущем;

(ii) они составляют часть портфеля определенных финансовых инструментов, которыми управляют совместно, и в отношении которых есть фактические доказательства получения прибыли в краткосрочном периоде; или

(iii) они являются производными инструментами (за исключением производного инструмента, который является договором по финансовой гарантии, или предназначенным для эффективного хеджирования инструментом). 

(2) после первоначального признания переоценивается по справедливой стоимости с отражением через ОПУ. 

Компания может применить эту оценку только тогда, когда это позволит получить более существенную информацию по следующим причинам:

(i) она устраняет или значительно сокращает расхождение оценки, или признания (иногда это называется «бухгалтерское несоответствие»), которая возникла бы в результате оценки активов или обязательств или признания прибыли и убытков по ним на разной основе; или 

(ii) управление группой финансовых активов, финансовых обязательств, или совместное управление группой финансовых активов и обязательств, а также их финансовые результаты оцениваются на основе справедливой стоимости в соответствии с документированной политикой управления рисками или инвестиционной стратегией, и информация по группе предоставляется внутри компании на указанной основе ключевому управленческому персоналу компании (МСФО (IAS) 24 «Раскрытие информации о связанных сторонах»), например, совету директоров компании или генеральному директору. 

(iii) Компания может также отражать весь гибридный (комбинированный) инструмент как финансовый актив или финансовое обязательство по справедливой стоимости через отчет о прибылях и убытках, если в контракте содержится один или два встроенных инструмента, если только:

(а) встроенный(-е) производный(-е) инструмент(-ы) не оказывает(-ют) существенного воздействия на изменение потоков денежных средств, которые в ином случае были бы обусловлены в соответствии с контрактом;

(б) совершенно очевидно при проведении небольшого анализа, или без проведения анализа, в ходе первоначального рассмотрения аналогичного гибридного (комбинированного) инструмента, что запрещается отделение встроенного(-ых) производного(-ых) инструмента(-ов), например, возможность досрочного погашения, встроенная в ссуду, позволяющая держателю досрочно погасить ссуду приблизительно по амортизационной стоимости.

Финансовый инструмент - это любой договор, в результате которого одновременно возникает финансовый актив у одной компании и финансовое обязательство или долевой инструмент - у другой. 

Хеджирование денежного потока – это хеджирование убытков от колебаний денежных потоков, которые связаны с конкретным риском в отношении актива, обязательства или операции, совершение которой прогнозируется как высоко вероятное и может повлиять на прибыль.

Хеджирование справедливой стоимости - это хеджирование убытков от изменения справедливой стоимости признанного актива, или обязательства, или непризнанного твердого обязательства, или определенной части такого актива, обязательства или твердого обязательства, которое связано с конкретным риском и может повлиять на прибыль. 

Хеджируемой статьей может выступать признанный в балансе актив или обязательство, непризнанное твердое обязательство, прогнозируемая с высокой степенью вероятности будущая сделка, или чистые инвестиции в зарубежную деятельность, которые подвергают компанию риску изменений справедливой стоимости или денежных потоков и которые определяются как хеджируемые. 

Чистые инвестиции в зарубежную деятельность (компанию) - это величина принадлежащей компании доли в чистых активах такой деятельности (компании). 

Эффективная ставка процента – это ставка, используемая для точного дисконтирования ожидаемых будущих выплат или поступлений денежных средств вплоть до наступления срока погашения по данному финансовому инструменту либо, когда это уместно, в течение более короткого интервала времени, для расчета чистой балансовой стоимости финансового актива или финансового обязательства. 

В расчете эффективной ставки процента организация должна определять потоки денежных средств с учетом договорных условий финансового инструмента (например, предварительной оплаты, опциона колл и аналогичных опционов), не принимая во внимание будущие кредитные убытки.

При расчете учитываются все выплаченное или полученное вознаграждение, транзакционные затраты, а также все иные надбавки или скидки. Предполагается, что потоки денежных средств и ожидаемый «жизненный цикл» аналогичных финансовых инструментов могут быть оценены достаточно достоверно. 

В иных случаях компания должна принимать в расчет контрактные денежные потоки в течение полного жизненного цикла финансового инструмента (или группы финансовых инструментов). 

Эффективность хеджирования - это степень, в которой изменения справедливой стоимости или потоков денежных средств по хеджируемой статье компенсируются изменениями справедливой стоимости или потоков денежных средств по инструменту хеджирования. 

4. Учет хеджирования и раскрытие информации 

4.1 Целесообразность хеджирования

Хеджирование представляет собой использование некоторых операций в целях  снижения уровня существующих рыночных, процентных и валютных рисков. К методам финансового хеджирования относится применение фьючерсов, свопов и опционов. Успех хеджирования определяется не прибылью, которую приносит хедж сам по себе, а тем, насколько эта прибыль компенсирует финансовый результат по хеджируемой статье. 

.

ПРИМЕР - простое хеджирование 

1 января 2009 года компания, размещенная во Франции, продает товары за $1 000 000. Обменный курс на эту дату составляет $1,5 за 1 евро. Руководство компании обеспокоено тем, что к моменту окончательного расчета 31 января 2009 года курс доллара по отношению к евро снизится. Это принесет компании убытки.   

1 января 2009 года компания хеджирует валютный риск путем привлечения займа в долларах (полученные денежные средства она незамедлительно конвертирует в евро).

На 31 января курс по сделкам «спот» составляет $1,6 = 1 евро.

	
	Актив
	Обязательство

	
	евро
	евро

	Стоимость на 01/01/09
@$1.5=1 евро
	666,667
	666,667

	Стоимость на 31/01/09
@$1.6 =1 евро
	625,000
	625,000

	
	41,667
	41,667

	
	Убыток
	Прибыль


В приведенных ниже примерах «ОПУ» означает отчет о прибылях и убытках, а «ББ» означает бухгалтерский баланс.

	ПРИМЕР - простое хеджирование (подробная информация приведена выше)

	
	ОПУ/ББ
	Дт
	Кт

	Дебиторская задолженность 

($1 млн.)
	ББ
	666.667
	

	Выручка ($1 млн.)
	ОПУ
	
	666.667

	Продажа товаров в кредит 
	
	
	

	Денежные средства
	ББ
	666.667
	

	Заем ($1 млн.)
	ББ
	
	666.667

	Получение займа в $
	
	
	

	Убыток от переоценки
	ОПУ
	41,667
	

	Дебиторская задолженность
	ББ
	
	41,667

	Убыток от переоценки дебиторской задолженности 
	
	
	

	Прибыль от переоценки
	ОПУ
	
	41,667

	Заем ($1 млн.)
	ББ
	41,667
	

	Прибыль от переоценки займа в $
	
	
	


Одновременно со снижением стоимости актива снижается стоимость обязательства. Убыток по активу полностью компенсируется прибылью по обязательству.

 Выше продемонстрирована операция простого хеджирования. Для хеджирования рисков прибегают к различным методам, в основном предполагающим использование производных финансовых инструментов, выбор которых осуществляется таким образом, чтобы их стоимость изменялась в направлении, противоположном изменению стоимости хеджируемой операции.

 Единичная операция компании может оказаться подверженной нескольким видам риска. Соответственно, компания может хеджировать все риски, связанные с позицией компании по операции, или только их часть. 

	Пример – множественные риски. 

Чешская компания предоставляет кредит американской компании в размере 

1 000 000 евро. Кредит подвержен следующим рискам:

Валютному риску;

Процентному риску;

Кредитному риску.


4.2 Учет хеджирования и процесс хеджирования


Хеджирование – это процесс, сопровождающий некоторую операцию, который проводится с целью  уменьшения риска по данной операции. Учет  таких операций представляет собой применение специальных правил, регламентирующих регистрацию отдельных компонентов отношений хеджирования.

Преимущество учета хеджирования денежных потоков и чистых инвестиций в зарубежную деятельность состоит в том, что нереализованные прибыли и убытки по любому компоненту хеджа могут отражаться в капитале, а не в ОПУ до окончания срока хеджирования. 

Только по окончании срока хеджирования чистая прибыль или убыток будут оказывать влияние на ОПУ.

Хеджирование справедливой стоимости позволяет одновременно отражать в ОПУ нереализованную прибыль и убытки по инструменту хеджирования и по хеджируемому активу или обязательству. 

В случае хеджирования, когда  инструмент хеджирования или хеджируемый актив (или обязательство) ликвидируется, процесс хеджирования заканчивается.

Компания может применять учет хеджирования только при соблюдении жестких критериев. В их перечень входит документальное оформление взаимосвязи хеджируемой статьи и инструмента хеджирования, а также методы анализа эффективности хеджирования.

Компания вправе установить отношения хеджирования, которые не будут соответствовать указанным жестким критериям. При этом любые прибыли или убытки (даже если они не реализованы) сразу отражаются в ОПУ, и не в капитале в период срока действия  хеджа.  

Хеджирование включает два компонента: хеджируемая статья (которая несет риск) и  инструмент хеджирования (который снижает риск по хеджируемой статье).

4.3 Хеджируемые статьи 

Что может быть хеджируемой статьей?

· Хеджируемой статьей может быть признанный актив или обязательство, непризнанное твердое обязательство, или несовершенная, но высоковероятная операция («прогнозируемая операция»).

· Конкретной хеджируемой статьей может быть отдельный актив, обязательство, непризнанное твердое обязательство, прогнозируемая операция или группа активов, обязательств, непризнанных твердых обязательств, прогнозируемых операций со схожими характеристиками риска. 
· Если хеджируемой статьей является финансовый актив или обязательство, то они могут хеджироваться по риску, связанному только с долей денежных потоков (например, 50% номинальной стоимости инструмента), или справедливой стоимости.

· Если хеджируемая статья представляет собой нефинансовый актив (например, запасы) или обязательство, то она хеджируется по валютному риску, либо риску изменений справедливой стоимости всего объекта, поскольку изолировать и оценивать соответствующие доли денежных потоков (например, поток 1-го года из 3-х лет по инструменту) или изменения справедливой стоимости, обусловленные специфическими рисками, помимо валютных, весьма сложно. 

Ниже приведены общие примеры классификации хеджируемых статей (и хеджируемого риска):

· фиксированная ставка в кредитном договоре (процентный риск);

· высоко вероятные прогнозируемые продажи или покупки в иностранной валюте (валютный риск);

· дебиторская, кредиторская задолженность, кредиты и инвестиции в иностранной валюте (валютный риск);

· долевые инструменты, имеющиеся в наличии для продажи (риск изменения курса акций);

· кредиты и дебиторская задолженность (процентный или кредитный риск); а также

· высоко вероятные прогнозируемые покупки или продажи товаров (риск изменения товарных цен).

	ЧТО НЕЛЬЗЯ ХЕДЖИРОВАТЬ:

· Собственные акции или долевые инструменты (изменения не отражаются в ОПУ);

· Производные инструменты (они переоцениваются по рыночной стоимости на отчетную дату);

· Части нефинансовых активов и обязательств (в связи с тем, что сложно определить риск, связанный с процентной ставкой  или денежными потоками, но их можно использовать для хеджирования по валютному риску);

· Инвестиции, удерживаемые до погашения (не могут быть хеджированы  по риску процентной ставки или авансовых платежей, так как они учитываются по амортизированной стоимости); 

· Чистые позиции (прогнозируемые продажи и расходы в иностранной валюте, для более подробной информации см. Пример, приведенный ниже, – Хеджирование чистой позиции); 

· Будущие прибыли от инвестиций в зарубежную деятельность (в соответствии с МСФО (IAS) 21 данная операция не отражается в ОПУ).  

	ИНСТРУМЕНТЫ ХЕДЖИРОВАНИЯ:

· Производные инструменты, включая встроенные;

· Доли производных инструментов (например, 50% от суммы сделки, но не предусматривающие специфический риск или часть срока действия производного инструмента) 

· Непроизводные инструменты – только для валютного риска 


Продажа опциона (когда компания принимает на себя риск) не может учитываться как инструмент хеджирования, так как потенциальные убытки по опциону, который продает компания, значительно выше потенциальной прибыли по стоимости соответствующего хеджируемой статьи. 

И, наоборот, покупка опциона (когда компания платит кому-то за принятие риска) влечет потенциальную прибыль, равную или превышающую убытки, и, следовательно, потенциально снижает  прибыль или убыток от изменения  справедливой стоимости или денежных потоков. Следовательно, его можно квалифицировать как  инструмент хеджирования. 

Инвестиции в некотируемый долевой инструмент, который не отражается в учете по справедливой стоимости (потому что его справедливая стоимость не может быть надежно оценена), или производный инструмент, с которым он связан (и расчет по которому производится поставкой указанного некотируемого долевого инструмента), не может рассматриваться как  инструмент хеджирования.

Собственные долевые инструменты компании не являются финансовыми активами или финансовыми обязательствами компании и, следовательно, не могут рассматриваться как инструменты хеджирования.

Твердое обязательство приобрести компанию не может быть хеджируемой статьей, за исключением валютного риска, потому что другие хеджируемые риски не могут быть конкретно определены и оценены. Такие риски являются обычными рисками предпринимательской деятельности. 

Инвестиции в акционерный капитал (например, ассоциированную компанию или совместную компанию) не могут быть объектом хеджирования при хеджировании справедливой стоимости, так как инвестиции в акционерный капитал признаются в ОПУ как доля инвестора в прибыли ассоциированной компании, а не в качестве изменений справедливой стоимости инвестиции. (Прибыль или убытки не будут равны изменениям справедливой стоимости, и, соответственно, не будет эффективного соответствия между этими двумя величинами.) 

По этой же причине инвестиции в консолидируемое дочернее предприятие не могут быть объектом хеджирования при хеджировании справедливой стоимости, так как при консолидации в ОПУ признается прибыль или убыток дочернего предприятия, а не изменения справедливой стоимости инвестиции. 

Хеджирование чистой инвестиции в зарубежную деятельность имеет отличие, так как представляет хеджирование валютного риска, а не хеджирование изменений справедливой стоимости инвестиции.

Использование нефинансовых инструментов в качестве объектов хеджирования 

Изменения цены элемента или компонента нефинансового актива или обязательства обычно не оказывают предсказуемого, отдельно оцениваемого воздействия на цену объекта, сравнимого, например, с воздействием изменения рыночных процентных ставок на цену облигации.

Следовательно, нефинансовый актив или нефинансовое обязательство могут являться хеджируемой статьей только в своей целостности или только по валютному риску.

Если  существуют различия между условиями инструмента хеджирования и хеджируемой статьи (например, хеджирование предполагаемого приобретения бразильского кофе с использованием форвардного контракта для покупки колумбийского кофе на иных аналогичных условиях), отношения хеджирования, тем не менее, могут классифицироваться как таковые, при условии выполнения всех требований, включая условие высокой эффективности хеджа.

Стоимость инструмента хеджирования может быть выше или ниже стоимости хеджируемой статьи, если это повышает эффективность механизма хеджирования. Это возможно в случае, если  инструмент хеджирования в большей или меньшей степени чувствителен к ценовым изменениям, чем хеджируемая статья. 
Инвестиции, удерживаемые до погашения 

Инвестиции, удерживаемые до погашения (например, облигации, удерживаемые до погашения), не могут быть статьей, хеджируемой по процентному риску, так как отнесение инвестиций к «удерживаемым до погашения» не требует корректировок для отражения изменений рыночной стоимости. 

Однако инвестиция, удерживаемая до погашения, может быть определена как статья, хеджируемая по валютному и кредитному рискам.

Портфель активов или обязательств 

Если схожие активы или обязательства агрегируются и хеджируются в группе, то и единичные активы или обязательства агрегируются в составе группы и разделяют подверженность риску, против которого они хеджируются. 

Кроме того, предполагается, что изменения справедливой стоимости, относящиеся к хеджированию по риску по каждому отдельному инструменту в группе, будут в целом пропорциональны общему изменению справедливой стоимости группы. 

В некоторых отраслях получила распространение практика хеджировать чистые позиции в целях управления риском. В соответствии с МСФО (IAS) 39 чистая позиция не может быть определена как хеджируемая статья. Тем не менее, в целях обеспечения соответствия критериям учета хеджирования, предусмотренным МСФО (IAS) 39, компания во многих случаях может изменить определение позиции на «валовую», чтобы идентифицировать ее в качестве хеджируемой.

Пример – хеджирование чистой позиции – как выполнить требования  МСФО (IAS) 39 

Компания владеет портфелем финансовых активов балансовой стоимостью 210, а также финансовых обязательств балансовой стоимостью 180. Руководство компании может хеджировать чистую позицию, представляющую собой чистый актив в сумме 30, против определяемого риска. 

Хотя чистая позиция не может быть объектом учета хеджирования, так как МСФО (IAS) 39 требует установления связи между конкретной хеджируемой статьей и инструментом хеджирования, тем не менее, руководство может в качестве потенциально хеджируемой статьи выделить в составе портфеля актив стоимостью 30, который может стать объектом учета хеджирования. 

Если указанные активы и обязательства являются инструментами с фиксированной ставкой, это представляет собой хеджирование справедливой стоимости. Если это инструменты с плавающей ставкой, это хеджирование денежных потоков. 

4.4 Обзор
	Основные вопросы

· Чтобы применять учет хеджирования, операция должна отвечать жестким критериям, включая документальное оформление и тестирование эффективности.

· Учет хеджирования может применяться к трем типам хеджирования: хеджированию справедливой стоимости, хеджированию денежных потоков и хеджированию чистых инвестиций в зарубежную деятельность. 

· Учет хеджирования должен прекращаться перспективно, если отношения хеджирования заканчиваются (например, в результате продажи инструмента хеджирования), если отсутствует соответствие  хотя бы одному из критериев учета хеджирования (например, хеджирование не проходит тесты на эффективность) или если отношения хеджирования аннулируются. 


4.5 Критерии применения учета хеджирования
Требованиями МСФО (IAS) 39 предусматривается, что для осуществления учета хеджирования операция должна отвечать определенным критериям. В частности, надлежащим образом должны быть определены отношения хеджирования и правила, регламентирующие эффективность хеджирования.

Отношения хеджирования могут быть объектом учета хеджирования в том случае, если в начале операции хеджирования были документально оформлены отношения хеджирования, а также сформулированы задачи и стратегия компании по управлению риском, служащие основанием для хеджирования. 

Этапы формирования и начало учета операции хеджирования


Какие инструменты могут быть инструментами хеджирования?
Все производные финансовые инструменты, предусматривающее участие внешней стороны, могут быть определены как инструменты хеджирования, за исключением некоторых видов опционов (в случае их продажи). 

Внешний непроизводный финансовый актив или обязательство может быть определен только как инструмент хеджирования валютного риска. 

Какие статьи или операции могут быть хеджированы? 

Основной принцип состоит в том, что хеджируемая статья создает условия, при которых существует подверженность риску, влияющему на показатели ОПУ.

 Хеджируемой статьей может быть:
· отдельный актив, обязательство, твердое обязательство или прогнозируемая операция; 

· группа активов, обязательств, твердых обязательств или прогнозируемых операций со схожими характеристиками риска; 

· нефинансовый актив или обязательство (например, запасы), хеджируемые по валютному риску, либо риску изменений справедливой стоимости статьи в целом; 

· инвестиция, удерживаемая до погашения - хеджируемая по валютному или кредитному риску (но не по процентному риску);

· доля риска или денежных потоков, относящихся к финансовому активу или обязательству; или 

· чистая инвестиция в зарубежную деятельность.

Учет хеджирования чистых позиций запрещается, но можно выделить «валовую» позицию и определить ее часть в качестве хеджируемой статьи, если она отвечает критериям учета хеджирования (см. приведенный выше пример). 

4.6  Виды хеджирования
 Учет хеджирования может применяться к трем видам хеджирования: 

· справедливой стоимости; 

· денежных потоков; 

· чистых инвестиций в зарубежную деятельность. 

Хеджирование справедливой стоимости 

Справедливая стоимость чаще всего представляет собой рыночную стоимость. Показатели рыночной стоимости финансовых инструментов изменяются с изменением рыночных условий. Стоимость инструментов с фиксированными процентными ставками будет повышаться, если рыночные процентные ставки будут падать. Хеджирование может защитить инвестиции от падения рыночной цены. 

ПРИМЕР – инструмент с фиксированной процентной ставкой 

Рыночная процентная ставка составляет 12%. Банк приобретает долгосрочную облигацию с доходностью 14% (дополнительные 2% отражают дополнительный риск компании-эмитента).

Если рыночная процентная ставка падает до 5%, то рыночная цена приобретенной облигации вырастает, так как ее доходность делает облигацию в инвестиционном плане более привлекательной.

Если общая процентная ставка возрастет до 17%, то рыночная цена облигации упадет, так как ее доходность станет ниже рыночной. 

Примером хеджирования справедливой стоимости может служить хеджирование риска изменений справедливой стоимости долгового инструмента с фиксированной процентной ставкой в результате изменения рыночных процентных ставок. Это хеджирование может быть учтено эмитентом или владельцем инструмента. 

Хеджирование справедливой стоимости представляет собой хеджирование риска изменения справедливой стоимости: 

- актива или обязательства; либо 

- ранее непризнанного твердого обязательства по покупке или продаже актива по фиксированной цене; либо 

- определенной части такого актива, обязательства или твердого обязательства, связанного с определенным риском, которое может повлиять на ОПУ. 

ПРИМЕР – хеджирование справедливой стоимости 

Хеджирование с помощью процентного свопа позиции плательщика по кредиту с фиксированной процентной ставкой по риску изменения справедливой стоимости кредита под воздействием изменений рыночной процентной ставки; или хеджирование кредитного риска или процентного риска с помощью инструмента с фиксированной процентной ставкой на период выплат по облигации с плавающей процентной ставкой. 

При хеджировании справедливой стоимости прибыль или убыток от переоценки инструмента хеджирования по справедливой стоимости (производного финансового инструмента) или компонента иностранной валюты по его балансовой стоимости (непроизводный инструмент) признаются сразу в ОПУ (см. приведенный выше пример простого хеджирования). 

В то же время балансовая стоимость хеджируемой статьи корректируется с учетом прибыли или убытка, обусловленных хеджируемым риском, величина корректировки также сразу признается в ОПУ, где и компенсируется противоположным результатом от изменения стоимости производного финансового инструмента. 

В настоящее время МСФО (IAS) 39 разрешает применять учет хеджирования справедливой стоимости при хеджировании риска процентных ставок по портфелю (иногда это носит название «макрохедж»). К данному виду хеджирования применяются особые требования. В данном пособии эти правила хеджирования не рассматриваются. 

Хеджирование денежных потоков 

Примером хеджирования денежных потоков может быть применение свопа для изменения задолженности с плавающей процентной ставкой на задолженность с фиксированной процентной ставкой (т.е., хеджирование будущей операции, когда хеджируются будущие денежные потоки, представляет собой будущие процентные платежи). 

Временные характеристики и объемы денежных потоков представляют исключительную значимость для банков: важно, чтобы приток денежных средств, как в национальной валюте, так и в иностранной, соответствовал их оттоку. Такое соответствие обеспечивает платежеспособность банков и минимизирует затраты на покупку и продажу иностранной валюты, необходимой для выплат при возникновении дисбаланса.

Хеджирование валютного риска, связанного с твердыми обязательствами, может быть определено как хеджирование денежных потоков. Доля прибыли или убытка от инструмента хеджирования, который определяется как эффективный хедж, признается непосредственно в капитале.  

ПРИМЕР - хеджирование рисков будущего изменения курса иностранной валюты 

Хеджирование рисков будущего изменения курса иностранной валюты по непризнанному договорному обязательству следует трактовать как незавершенную операцию и, соответственно, не отражать в бухгалтерском балансе. И, наоборот, хеджирование непризнанного договорного обязательства в функциональной валюте компании против будущих изменений курса иностранной валюты может уменьшить данный риск. 

Признанные в капитале прибыли или убытки переносятся в ОПУ тогда, когда хеджированные денежные потоки повлияют на финансовый результат. Если хеджированные денежные потоки приводят к признанию в бухгалтерском балансе нефинансового актива или обязательства, то компания может принять решение о корректировке оценки актива или обязательства на накопленную в капитале сумму. 

Выбранный подход должен применяться последовательно ко всем подобным операциям хеджирования. Однако вышеуказанная корректировка   запрещается, если в результате хеджированных денежных потоков возникает финансовый актив или обязательство. 

Непроизводные финансовые инструменты

Непроизводные финансовые инструменты могут учитываться как инструменты хеджирования только для валютного риска. 

Например, заимствование в иностранной валюте может учитываться как хеджирование валютного риска по чистой инвестиции в зарубежную деятельность.

Также как и в случае с производными инструментами, непроизводный инструмент должен принадлежать внешней стороне, чтобы соответствовать требованиям определенной категории, кредиты между компаниями группы не входят в категорию разрешенных для хеджирования инструментов в консолидированной финансовой отчетности. 

Операции хеджирования валютных рисков между компаниями группы, которые соответствуют условиям учета хеджирования  

Источник  (Новости МСФО, май 2005 г.)

Международные корпорации, как правило,  хеджируют валютный риск, возникающий  в связи с прогнозируемыми операциями, осуществляемыми внутри группы. МСФО (IAS) 39 не допускает, чтобы внутригрупповые операции являлись   хеджируемыми статьями, в то же время существует исключение  для внутригрупповых денежных активов, которые полностью не исключаются при консолидации.

Валютный риск внутригрупповой прогнозируемой операции может выступать в качестве хеджируемой статьи в консолидированной  финансовой отчетности при условии, что хеджируемая внутригрупповая операция:

(i) является высоковероятной и соответствует всем другим критериям учета хеджирования (кроме требования в соответствии с которым ей необходимо вовлечь внешнюю сторону);

(ii) номинирована в валюте, отличной от функциональной валюты компании, участвующей в операции (согласно МСФО (IAS) 21, валютный риск возникает только тогда, когда операция номинирована в валюте, отличной от функциональной валюты организации, участвующей в операции); и  

(iii) приводит к появлению валютного риска, который окажет воздействие на  консолидированный ОПУ. 

Условие (iii) будет выполнено, если прогнозируемые  внутригрупповые  операции будут относиться к внешним операциям. Распространенным примером является прогнозируемая продажа запасов между членами  одной группы, которая относится к ожидаемой последующей продаже запасов внешней стороне группы.  

Однако, маловероятно, что условия (iii) будут выполнены для таких операций, как внутригрупповые платежи роялти, проценты по внутригрупповым кредитам или внутригрупповые управленческие гонорары. 

Любые  прибыли и убытки по инструментам хеджирования, которые первоначально признаются в капитале, переклассифицируются в ОПУ в том же периоде, когда валютный риск хеджируемой операции оказывает влияние на консолидированный ОПУ. Такая ситуация будет иметь место, если произойдет последующая продажа внешней стороне (а не тогда, когда происходит внутригрупповая продажа). 

Данные изменения приближают МСФО к US GAAP, однако, не полностью. US GAAP разрешает, чтобы прогнозируемые сделки внутри группы, такие как платежи роялти, определялись в качестве хеджируемых статей. 

	ПРИМЕР - Прогнозируемая внутригрупповая продажа запасов

Группа А, валютой представления которой является фунт стерлингов Великобритании (GBP), включает дочернюю компанию В, функциональной валютой которой является евро, и компанию С, функциональной валютой которой является  доллар США. 

Компания В несет большую часть своих производственных расходов в евро. Она продает большую часть своей продукции компании С, и  все операции номинирует в долларах США. Компания С продает продукцию внешним клиентам также за доллары США. 

В июне 2005 года Компания В прогнозирует, что в октябре 2005 года она продаст Компании С запасы на 100 миллионов долларов. Эти продажи считаются высоковероятными, при этом  соблюдены и все другие условия учета хеджирования, предусмотренные МСФО (IAS) 39. Компания С планирует продать эти запасы внешним клиентам в начале 2006 года.   

 В июне 2005 года Компания В заключает договор с производными инструментами в евро/долларах США для хеджирования  ожидаемой продажи 100 миллионов долларов Компании С в сентябре 2005 года. Прогнозируемые внутригрупповые продажи в размере 100 миллионов долларов могут быть определены в консолидированной финансовой отчетности в качестве  хеджируемой статьи при хеджировании денежных потоков и валютного риска, который с ними связан. 

Все три условия, описанные выше, выполняются, так как: 

(i) продажи являются высоковероятными, и все условия, предусмотренные для применения учета хеджирования, выполняются;

(ii)  продажи номинированы в валюте  (доллары США), отличной от функциональной валюты (евро) компании В; и 

(iii) существование  ожидаемой последующей продажи запасов третьим сторонам приводит к появлению хеджируемого риска, влияющего на консолидированный ОПУ. 

Прибыли и убытки по производным инструментам в евро/долларах США первоначально признаются в консолидированном капитале, при условии что хеджирование является эффективным. Данные суммы переклассифицируются в консолидированный ОПУ в 2006 году, когда произойдут внешние продажи. 

Учет хеджирования можно было бы также применить, если бы компания В или С являлась бы ассоциированной, совместной компанией, филиалом или материнской компанией, а не дочерней компанией. 
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Хеджирование чистой инвестиции в зарубежную деятельность

Хеджирование чистых инвестиций в зарубежную деятельность представляет собой хеджирование валютного риска, а не хеджирование изменений справедливой стоимости инвестиции.

Чистые инвестиции в зарубежную деятельность выражаются величиной доли компании в чистых активах зарубежной деятельности. Например, если материнской компании принадлежит 60% дочерней компании, чистые активы которой составляют $20 млн., то доля равна $12 млн.

Если производный или непроизводный инструмент определяется как инструмент хеджирования доли в чистых активах, то эффективная часть прибыли или убытка по инструменту хеджирования признается непосредственно в капитале. 

Один инструмент хеджирования для множества рисков и комбинация множества производных инструментов 

Один  инструмент хеджирования может предназначаться для хеджирования более чем одного вида риска (например, риска процентной ставки и валютного риска), при условии, что
(1) можно четко определить хеджируемые риски;

(2) можно продемонстрировать эффективность хеджирования; а также

(3) можно обеспечить конкретный учет инструмента хеджирования и разных позиций риска.

Два или более производных инструмента могут рассматриваться в комбинации, и учитываться совместно как  инструмент хеджирования;

Это может быть полезно, если компания желает уменьшить сумму  хеджа, например, вследствие уменьшения хеджируемой статьи, или если при заключении новой сделки, которая частично компенсирует риски статьи, ранее предназначенной для хеджирования. 

Возможно также заключение новой сделки, которая частично скомпенсирует существующий производный инструмент хеджирования, и использовать оба инструмента для хеджирования.

Различные виды хеджирования







4.7 Учет хеджирования 

Чтобы подпадать под учет хеджирования, хедж должен относиться к конкретному, определенному риску, а не просто к общим рискам компании, связанным с предпринимательской деятельностью, и должен, в конечном, итоге оказывать воздействие на прибыль компании.  

Хеджирование риска физического устаревания актива или риск экспроприации собственности  правительством не соответствует требованиям учета хеджирования; эффективность не может быть оценена, так как сами риски нельзя надежно оценить. 

В случае с процентным риском эффективность хеджирования можно оценить, составив график погашения финансовых активов и обязательств, который показывает чистый риск процентной ставки по каждому временному периоду при условии, что чистый риск связан с конкретным активом или обязательством (конкретной группой активов или обязательств или конкретной долей этих активов и обязательств), вызывающим чистый риск, и эффективность хеджирования оценивается в отношении этого актива или обязательства. 
Хеджирование справедливой стоимости 

Хеджирование риска справедливой стоимости – это хеджирование риска изменения справедливой стоимости актива или обязательства, непризнанного твердого обязательства, или определенной части актива, обязательства или твердого обязательства, относящегося к конкретному риску, который может оказать влияние на показатели ОПУ. 

Примером хеджирования справедливой стоимости является кредит с фиксированной процентной ставкой, где риск хеджируется путем конвертирования фиксированной процентной ставки в плавающую ставку с помощью процентного свопа. Другим примером ограничения потенциального снижения стоимости имеющейся в наличии для продажи инвестиции в акции является форвардный контракт или опцион на акции. 

Изменения справедливой стоимости могут произойти вследствие изменений процентной ставки (для ссуд с фиксированной процентной ставкой), обменных курсов, цен на акции или товары. Влияние этих изменений на показатели ОПУ может быть незамедлительным, или же это воздействие может произойти в будущие периоды.

Например, заимствование в иностранной валюте, которое конвертируется по курсу на отчетную дату, будет оказывать непосредственное воздействие на показатели ОПУ. Имеющиеся в наличии для продажи долевые ценные бумаги, если прибыль и убытки по ним относятся на капитал, окажут воздействие на показатели ОПУ в случае продажи или обесценения. 

Хеджируемый актив или обязательство корректируется на величину изменений справедливой стоимости, связанных с хеджируемым риском,  и указанные изменения справедливой стоимости признаются в ОПУ. 

Инструмент хеджирования оценивается по справедливой стоимости, а изменения справедливой стоимости также признаются в ОПУ.

Хеджирование денежных потоков 

Риск, который хеджируется  при хеджировании денежных потоков – это риск изменения денежных потоков, который:

1) относится к конкретному риску, связанному с признанным активом или обязательством, непризнанным твердым обязательством (только валютный риск), или прогнозируемой с высокой вероятностью сделкой, и 

2) может оказать воздействие на показатели ОПУ.

Будущие денежные потоки могут относиться к существующим активам и обязательствам, например, будущим процентным платежам или доходам по кредитам с плавающей процентной ставкой. Будущие денежные потоки могут также относиться к прогнозируемым продажам или покупкам в иностранной валюте.

Волатильность будущих денежных потоков является результатом изменений:

· процентных ставок,

· обменных курсов,

· цен на акции или

· цен на товары.

Хеджирование твердого обязательства отражается как хеджирование справедливой стоимости при условии соблюдения критериев учета хеджирования. Хеджирование валютного риска, связанного с твердыми обязательствами, может рассматриваться как хеджирование денежных потоков или как хеджирование справедливой стоимости, так как валютный риск оказывает воздействие и на денежные потоки и на справедливую стоимость хеджируемой статьи. 

Примеры хеджирования денежных потоков:

· процентный своп, конвертирующий кредит с плавающей ставкой в кредит с фиксированной ставкой, а также

· форвардный валютный контракт, хеджирующий прогнозируемые будущие продажи запасов в иностранной валюте, или

· прогнозируемая будущая покупка запасов или оборудования в иностранной валюте.

Изменения справедливой стоимости инструмента хеджирования  первоначально признаются в «фонде хеджирования» в капитале. Они переносятся в ОПУ, когда хеджируемая операция оказывает воздействие на прибыль.

Неэффективная часть изменений справедливой стоимости  инструмента хеджирования  (если она имеется), признается непосредственно в ОПУ.

Сумма, признаваемая в капитале в качестве «фонда хеджирования»,  должна быть наименьшей из:

1) накопленной прибыли или убытков по инструменту хеджирования  с начала хеджирования, и

2) накопленных изменений справедливой стоимости (текущая стоимость) ожидаемых денежных потоков по хеджируемой статье с начала учета хеджирования.

Если изменение стоимости инструмента хеджирования  превышает изменение стоимости хеджируемой статьи, хеджирование становится неэффективным. 

Если изменение стоимости инструмента хеджирования  меньше изменения стоимости хеджируемой статьи, это не приводит к неэффективности. Такой подход отличается от хеджирования справедливой стоимости в случае воозникновения неэффективности, как по превышению, так и по недостатку хеджа. 

Если хеджируемая прогнозируемая сделка (например, будущая покупка запасов или оборудования) приводит к признанию нефинансового актива или обязательства, компании предоставляется выбор. Она может сделать следующее:

1) Скорректировать балансовую стоимость актива или обязательства на основании хеджирования прибыли или убытка, ранее накопленных в капитале (‘базовая корректировка‘).  Прибыль или убыток от хеджирования ‘автоматически‘ переводятся в ОПУ, когда хеджируемый актив или обязательство амортизируется, обесценивается или продается; или 
2) Оставить прибыль или убыток от хеджирования в капитале и перевести их в ОПУ, когда хеджируемый актив или обязательство оказывает воздействие на прибыль и убытки. 

Выбранный метод должен применяться последовательно ко всем операциям  хеджирования. Однако базовая корректировка (Метод 1) не разрешена к применению, если хеджируемая прогнозируемая сделка приводит к образованию финансового актива  или обязательства.

Хеджирование чистых инвестиций в зарубежную деятельность 
У компании могут быть зарубежные дочерние компании, ассоциированные и совместные компании или филиалы («зарубежная деятельность»). Она может хеджировать валютный риск, связанный с переводом чистых активов указанной зарубежной деятельности в функциональную валюту группы. МСФО (IAS) 39 разрешает учет такого хеджирования при условии соблюдения обычных требований хеджирования.

Сумма чистых инвестиций в зарубежную деятельность представляет собой долю в чистых активах этой деятельности, включая признанный в отчетности гудвил. 

Курсовые разницы, возникающие при консолидации чистых активов накапливаются в капитале до продажи или ликвидации зарубежных компаний. Они признаются в ОПУ при продаже или ликвидации  как часть прибыли или убытка от выбытия активов. 

Хеджирование чистой инвестиции валютным кредитом или производным инструментом может соответствовать критериям учета хеджирования. Прибыли или убытки в иностранной валюте по инструменту хеджирования накапливаются в капитале, при условии, что хеджирование является эффективным, до момента продажи или ликвидации дочерней компании, после чего они становятся частью прибыли или убытка от выбытия. 

Инструмент хеджирования чистой инвестиции почти всегда должен быть выражен в функциональной валюте для эффективности хеджирования.

4.8 Эффективность/неэффективность хеджирования

В соответствии с МСФО (IAS) 39, операция может учитываться как операция хеджирования, если оно эффективно. Существует несколько самостоятельных обязательных тестов, которые должны проводиться перспективно и ретроспективно:

· Перспективное тестирование эффективности должно проводиться в начале операции хеджирования и на каждую последующую отчетную дату в течение срока действия хеджа. Результаты тестирования должны демонстрировать, что ожидавшиеся компанией изменения справедливой стоимости или денежных потоков, относящиеся к хеджируемой статье, почти полностью (т.е. практически на 100%) будут компенсированы изменениями справедливой стоимости или денежных потоков, относящихся к инструменту хеджирования. 

· Ретроспективное тестирование эффективности проводится на каждую отчетную дату в течение срока действия хеджа в соответствии с методикой, предусмотренной документацией операции хеджирования. Результаты тестирования должны показать, что отношения хеджирования были высокоэффективными, поскольку фактические результаты хеджирования находились в диапазоне 80-125%.
Эти ожидания могут быть продемонстрированы различными способами, включая сравнение изменений справедливой стоимости, имевших место в прошлом, или денежных потоков хеджируемой статьи, относящихся к хеджируемому риску, с изменениями, имевшими место в прошлом, справедливой стоимости или денежных потоков по инструменту хеджирования; или демонстрирование высокой степени статистической взаимосвязи между справедливой стоимостью или денежными потоками хеджируемой статьи и справедливой стоимостью и денежными потоками инструмента хеджирования. 

Эффективность оценивается, как минимум, на момент, когда компания составляет ежегодную или промежуточную финансовую отчетность.

Если основные условия инструмента хеджирования  и хеджируемого актива, обязательства, твердого обязательства или прогнозируемой с высокой вероятностью сделки одинаковые, изменения справедливой стоимости и денежных потоков, связанные с хеджируемым риском, могут быть взаимно компенсированы в полном объеме, как  в начале хеджа, так и впоследствии. 

Процентный своп может быть эффективным хеджем, если условная и основная суммы, условия, даты пересмотра цен, даты получения процентов и основной суммы долга, а также платежи по процентам и выплаты основной суммы долга, и основа оценки процентных ставок одинаковы для инструмента хеджирования  и для хеджируемой статьи.

Хеджирование прогнозируемой с высокой вероятностью покупки товара по форвардному контракту может быть высоко эффективным, если:

1)заключен форвардный контракт на покупку такого же количества  аналогичного товара в то же самое время и в том же самом месте, где будет проходить хеджируемая прогнозируемая сделка по покупке товара;

2)справедливая стоимость форвардного контракта вначале равна нулю; и

3)изменение дисконта или премии по форвардному контракту исключается

  из оценки эффективности и учитывается в ОПУ

или изменение ожидаемых денежных потоков по прогнозируемой с высокой степенью вероятности сделке основано на цене форвардного контракта за товар.

Иногда  инструмент хеджирования компенсирует только часть хеджируемого риска. Например, хедж не будет полностью эффективным, если  инструмент хеджирования и хеджируемая статья выражены в разных валютах, курсы которых изменяются по-разному. 

Также хеджирование риска процентной ставки с использованием производного инструмента не будет полностью эффективным, если часть изменения справедливой стоимости производного инструмента связана с кредитным риском контрагента. 

Оценивая эффективность хеджирования, компания обычно учитывает временную стоимость денег. Фиксированная процентная ставка по хеджируемой статье не должна полностью совпадать с фиксированной процентной ставкой по свопу, предназначенному для хеджирования справедливой стоимости. 

Плавающая процентная ставка по приносящему процентный доход активу или обязательству также не должна быть такой же, как и плавающая процентная ставка по свопу, предназначенному для хеджирования денежных потоков. Справедливая стоимость свопа определяется на основе чистых расчетов по нему. 

Фиксированные и плавающие ставки по свопу могут изменяться, не оказывая воздействия на нетто- расчеты, если они изменяются на одну и туже величину.

Операция хеджирования не проходит тест на эффективность

Если отношения хеджирования не проходят тест на эффективность, учет хеджирования прекращается с последней даты, на которую хеджирование было эффективным; как правило, это будет началом периода, в котором хеджирование не проходит тест на эффективность.

Если хеджирование не проходит тест на эффективность, в этом периоде нельзя применять учет хеджирования.

Неэффективность хеджирования может возникнуть по ряду причин, в том числе связанным с хеджируемой статьей или инструментом хеджирования:

· инструменты номинированы в разных валютах;

· имеют разные сроки погашения;

· базируются на разных процентных и фондовых индексах;

· базируются на ценах товаров на разных рынках;

· подвержены рискам разных контрагентов; или

· если инструмент хеджирования имеет в начале хеджирования  справедливую стоимость, не равную нулю.

Неэффективность хеджирования должна регулярно и незамедлительно отражаться в ОПУ. 

Даже если хеджирование проходит приведенное выше тестирование на эффективность, оно может не быть абсолютно эффективным. Любая неэффективность признается в ОПУ за текущий период.

Производный инструмент нельзя учитывать как инструмент хеджирования, когда он применяется впервые. Однако использование иного производного инструмента, отличного от того, что применялся вначале, может вызвать определенную неэффективность хеджа. 

Какие методы следует использовать для оценки эффективности хеджирования?

МСФО (IAS) 39 не указывает единственный метод оценки эффективности хеджирования, как при перспективном, так и при ретроспективном тестировании. Применяемый компанией метод зависит от стратегии управления риском и должен быть документально оформлен в начале отношений хеджирования. Наиболее часто применяются следующие методы:

· сравнение основных условий договоров;

· метод долларового взаимозачета; и 

· регрессионный анализ.

Каждый из этих методов описан далее.

Сравнение основных условий

Данный метод заключается в сравнении основных условий инструмента хеджирования с условиями хеджируемой статьи. Предполагается, что отношение хеджирования будет высокоэффективным, если все основные условия полностью совпадают – например:

условные и основные суммы,

кредитный риск, 

ценообразование,

дата пересмотра цен  (совмещена с датой тестирования),

сроки,

объем и

валюта денежных потоков 

и нет характеристик (например, встроенных опционов), которые сделают недействительным допущение идеальной эффективности. 

Данный метод не требует расчетов 

Данный метод может быть использован только в ограниченных случаях, описанных выше, но в этих случаях это самый простой способ показать, что ожидается высокоэффективное хеджирование (перспективное тестирование эффективности).

Необходима отдельная оценка ретроспективного тестирования эффективности, так как неэффективность может возникнуть даже в случае совпадения основных условий; например, в результате изменения ликвидности хеджирующего производного финансового инструмента или кредитоспособности контрагента по производному инструменту. 

Метод долларового взаимозачета

Это количественный метод, заключающийся в сравнении изменения справедливой стоимости или денежных потоков хеджируемого инструмента и изменения справедливой стоимости или денежных потоков хеджируемой статьи, связанной с хеджируемым риском. В зависимости от процедур компании по управлению риском данный тест может проводиться одним из следующих способов:

1) на кумулятивной основе (т.е., на основе сравнения, сделанного в начале хеджирования), или

 2) по периодам (т.е., на основе сравнения, проведенного с последней даты тестирования).

Хедж считается высокоэффективным, если компенсация прибыли и убытка по объекту хеджирования и инструменту хеджирования  находятся в пределах 80%- 125%.

Метод долларового зачета может применяться с использованием разных методик, включая следующие:

· Метод гипотетического производного инструмента. Хеджируемый риск моделируется как производный инструмент, называемый «гипотетический производный инструмент» (так как он не существует). Метод производного инструмента сравнивает изменения справедливой стоимости денежных потоков инструмента хеджирования  с изменением справедливой стоимости денежных потоков гипотетического производного инструмента. 

· Метод ставки-ориентира. Это вариант метода гипотетического производного инструмента. Ставка-ориентир  – это «целевая» ставка, установленная для хеджирования При хеджировании  процентной ставки долгового инструмента с плавающей ставкой с использованием свопа процентной ставки, ставка-ориентир обычно бывает фиксированной ставкой свопа в начале хеджа. Метод ставки – ориентира, прежде всего, определяет разницу между фактическими денежными потоками хеджирующей статьи и ставки-ориентира. Затем сравнивается изменение суммы или стоимости этой разницы с изменением денежных потоков или справедливой стоимости инструмента хеджирования  (См. Раздел 2, Вопросы и ответы, 3.8).

· Метод анализа чувствительности к уровню риска. Данный метод применяется для оценки эффективности хеджирования в будущем.  Этот метод заключается в оценке предполагаемого изменения базового хеджируемого риска (например, 10% изменение хеджируемого обменного курса валюты) по инструменту хеджирования  и хеджируемой статье. 

При применении метода долларового взаимозачета для ретроспективной оценки эффективности хеджирования, используется преимущество данного метода в определении образовавшейся суммы неэффективности и сумм, необходимых для бухгалтерских проводок.

Регрессионный анализ 

Статистический метод исследует наличие статистической взаимосвязи между хеджируемой статьей и инструментом хеджирования. Регрессионный анализ включает определение «линии наилучшего соответствия» и затем оценивает «точность приближения» данной линии. Метод обеспечивает сопоставления, используя систематический подход: величина, на которую одна переменная величина, «зависимая» будет отличаться от изменений другой, «независимой» переменной. В случае оценки эффективности хеджирования данный метод устанавливает наличие взаимосвязи изменения стоимости хеджируемой статьи и хеджирующего производного инструмента. Независимая переменная величина отражает изменения стоимости хеджируемой статьи, а зависимая переменная отражает изменение стоимости инструмента хеджирования. 

Существуют три основных вида тестовой статистики для определения эффективного отношения хеджирования при использовании регрессионного анализа:

1)    Угол наклона линии должен быть отрицательным: -(0.8)<b<-(1.25);

(Если угол наклона линии положительный, отношения хеджирования нет (т.е.,  инструмент хеджирования не смягчает хеджируемый риск). Если угол наклона отрицательный, но не соответствует параметрам –(0.8) – (1.25), то существует определенное отношение хеджирования, но оно недостаточно сильное для прохождения теста на эффективность)

2)    Коэффициент вероятности > 0,96; и 

3) Статистическая достоверность общей регрессионной модели (F- статистическая) должна быть существенной  и составлять 95% или более уровня доверия. 

С точки зрения бухгалтерского учета будущих периодов регрессионный анализ показывает, является ли отношение достаточно эффективным, чтобы его можно было применять как учет хеджирования. Данный анализ не дает оценки неэффективности, и не дает сумм, необходимых для бухгалтерских проводок, результаты анализа демонстрируют, что «тест на проверку  высокой эффективности» пройден успешно. 
4.9 Прекращение учета хеджирования
Учет хеджирования должен быть прекращен перспективно при наступлении любого из следующих событий: 

· операция хеджирования не проходит тест на эффективность;

· инструмент хеджирования продан, истек или исполнен;

· по хеджируемой статье произведен окончательный расчет;

· руководство принимает решение об аннулировании отношения хеджирования; или 

· при хеджировании денежных потоков хеджируемая прогнозируемая операция не будет совершена. 

Все будущие изменения справедливой стоимости производного инструмента хеджирования  признаются в ОПУ. 

Будущие изменения справедливой стоимости хеджируемой статьи и любых непроизводных инструментов хеджирования учитываются так, как если бы они учитывались без учета хеджирования.

Например:

· если хеджируемая статья представляет собой актив, имеющийся в наличии для продажи, будущие изменения справедливой стоимости, помимо обесценения и курсовых разниц по денежным статьям, признаются на счетах капитала;

· если хеджируемая статья представляет собой кредит или дебиторскую задолженность, будущие изменения справедливой стоимости, помимо обесценения, не признаются в учете до момента полного или частичного погашения.

В МСФО (IAS) 39 указывается, как интерпретировать имеющиеся прибыль/убытки по учету хеджирования, уже отраженные в предыдущих отчетных периодах. Цель заключается в том, чтобы прибыль или убытки, возникшие в период применения учета хеджирования, в дальнейшем были соизмеримы с хеджируемой статьей. В частности:

· При хеджировании справедливой стоимости балансовая стоимость хеджируемой статьи корректируется с учетом изменений хеджируемого риска. Если хеджируемая статья представляет собой долговой инструмент, накопленная корректировка по хеджированию амортизируется в течение оставшегося срока до погашения инструмента путем пересчета эффективной процентной ставки. Если хеджируемая статья является долевым инструментом, относящимся к категории имеющиеся в наличии для продажи, накопленная корректировка по хеджированию не амортизируется, а оказывает воздействие на сумму убытка от обесценения, прибыли или убытка от продажи.

· При хеджировании денежных потоков, прибыли или убытки, возникающие в период эффективного хеджирования денежных потоков, признаются на счете капитала. Эта прибыль остается на счехах капитала до фактического получения/уплаты соответствующих денежных потоков.

Если стоимость долгового инструмента (непроизводного обязательства) была скорректирована с учетом изменений справедливой стоимости в рамках отношений хеджирования, скорректированная балансовая стоимость становится амортизированной стоимостью. 

Затем любая премия или дисконт амортизируются в ОПУ в течение периода, оставшегося до наступления срока погашения обязательства. Амортизация учитывается как финансовые расходы (или доходы, т.е. экономия расходов).

Если отношения в рамках хеджирования денежных потоков прекращаются, то накопленные в капитале суммы будут отражаться в капитале до тех пор, пока хеджируемая статья не повлияет на показатели ОПУ. 

Раскрытие информации о прибыли и убытках по производным инструментам в ОПУ

Раскрытие информации о прибыли или убытках по производным инструментам в ОПУ должно проводиться в соответствии со стратегией компании по управлению риском. Это лучше всего сделать следующим образом:

· Прибыли и убытки по эффективным операциям хеджирования раскрываются в той же самой статье,  где учитывается прибыль и убытки хеджируемой статьи. Неэффективность отражается отдельно, например, в доходах и расходах от прочей операционной деятельности.

· Прибыль или убытки по производным инструментам, удерживаемым для продажи (включая производные инструменты, не предназначенные для применения в качестве инструментов хеджирования, и инструменты, непригодные для учета хеджирования, например, если они не проходят тест на эффективность), не раскрываются в отчетности как часть выручки компании, себестоимость продаж  или конкретные расходы по операционной деятельности. Обычно они раскрываются или в отдельной строке ОПУ (если сумма существенная), или в  доходах или расходах от  прочей операционной деятельности.

4.10 Переходные положения

Составители отчетности по  МСФО должны учитывать следующее:

· Все требования должны применяться ретроспективно.

· При хеджировании твердого обязательства прибыли и убытки, признаваемые на счетах капитала, необходимо отнести к категории активов или  обязательств до даты перехода на стандарт МСФО (IAS) 39 в новой редакции. Можно продолжать применение учета хеджирования денежных потоков для хеджирования валютного риска по твердым обязательствам.

· Основные корректировки по финансовым активам и обязательствам, появившиеся в результате хеджирования прогнозируемых операций, в настоящее время не разрешены и, следовательно, необходима корректировка балансовой стоимости этих инструментов.

Однако в настоящее время составителю отчетности по МСФО не разрешается корректировать балансовую стоимость нефинансовых статей с учетом прибыли и убытков по хеджированию денежных потоков, которые ранее включались в балансовую стоимость, даже если составитель отчетности решает не применять основные корректировки перспективно, в соответствии с новой редакцией стандарта.

Полезные замечания - для компаний, впервые применяющих стандарт:

· Все производные инструменты, которые определяются как инструменты хеджирования, оцениваются по справедливой стоимости.

· Все отношения хеджирования, которые существовали в соответствии с ранее действовавшими общепринятыми принципами бухгалтерского учета, признаются на начальную дату бухгалтерского баланса. Если они не отвечают условиям учета хеджирования, установленным МСФО (IAS) 39, компания прекращает учет хеджирования, соблюдая метод перспективного прекращения, предписанный МСФО (IAS) 39.

· Любые отношения хеджирования, которые не определялись в предыдущей версии местных правил бухгалтерского учета, нельзя ретроспективно определять как отношения хеджирования, даже если соблюдаются все критерии, установленные в МСФО (IAS) 39.

5. Практика - Результаты исследования годовой финансовой отчетности банков по МСФО за 2005 г. (ПрайсвотерхаусКуперс 2006 г.)

5.1 Хеджирование и производные финансовые инструменты

Учет, введенный МСФО 39 в отношении хеджирования и производных инструментов, вызвал активные дебаты в банковском сообществе. Вместо того, чтобы внести ясность и прозрачность в процесс учета сделок с производными, новые правила оказались сложными и привели к разногласиям между финансовой отчетностью и практикой управления рисками по следующим причинам:

· Степень снижения волатильности ОПУ во многом зависит от желания руководства его снижать, а не от эффективности сделок хеджирования. Поскольку учет хеджирования носит выборочный характер, неустойчивость по статье доходов зависит от уровня развития данного банка и ресурсов, которые он готов вложить для минимизации волатильности ОПУ. Хорошее понимание правил бухгалтерского учета вместе с усовершенствованными технологическими системами являются ключом к снижению волатильности на постоянной основе;
· Только отчетности по экономическому риску недостаточно для облегчения понимания причин волатильности показателей финансовой отчетности. Принципы учета хеджирования справедливой стоимости и денежных потоков в соответствии с МСФО 39 не полностью соответствует практике управления банковским и торговым портфелями или применению макро-хеджирования. Как следствие, отчетность по управлению рисками может следовать экономической основе сделок хеджирования, а не принципов учета в соответствии с МСФО 39. Для получения полного представления и активного управления стратегиями учета хеджирования понадобятся дополнительные виды отчетности для руководства;

· Сложность новых правил. С введением МСФО 39 появляется ряд различных методов, с помощью которых могут быть достигнуты одни и те же результаты. В результате проводки по учету хеджирования и расчеты справедливой стоимости также могут быть сложными. Для пользователей финансовой отчетности все эти расчеты и сведения будут трудны для понимания. Например, вполне возможно учитывать экономические сделки хеджирования различными способами, например, хеджирование справедливой стоимости, спекулятивные сделки или путем применения выбора справедливой стоимости в зависимости от задач и возможностей составителя финансовой отчетности; и 

· Депозиты до востребования. Запрет, вводимый МСФО 39 учета хеджирования депозитов до востребования, оказался чрезвычайно противоречивым на стадии внедрения и идет в разрез современной практикой управления рисками.
5.2 Учетная политика по хеджированию

Последовательные принципы

МСФО 39 вводил последовательные принципы для учета сделок с производными финансовыми инструментами и хеджирования в деятельности банков. Учетная политика, которая представляется в раскрытии информации опрошенными банками, в целом соответствовали требованиям и соблюдает стиль и язык МСФО (IAS) 39. Как правило, в политику входило первоначальное и последующее признание торговых производных финансовых инструментов и учета производных инструментов, которые можно квалифицировать для учета хеджирования. Кроме того, в политику входило описание критериев хеджирования, состоящих из признания хеджирования, тестирования эффективности и документации.

Сопоставимость и прозрачность
Существуют альтернативные способы учета хеджирования для банков. Зачастую степень раскрытия информации не дает возможности пользователю отчетности понять логику руководства при построении стратегии хеджирования.  

Внедрение стратегии хеджирования требует комплексного осмысления. Во-первых, руководство банка должно принять решение признавать хеджирование таковым или нет. Для принятия такого решения необходимо оценить существенность с точки зрения доходов банка, операционные издержки по оценке эффективности хеджирования или стратегию руководства по хеджированию рисков и принятию волатильности в отчетности. 

Как только руководство принимает решение о применении учета хеджирования, оно должно будет обозначить сделку хеджированием справедливой стоимости или денежных потоков. Например, один и тот же своп с условием фиксированных поступлений и плавающими платежами может быть классифицирован руководством как хеджирование справедливой стоимости обязательства с фиксированной процентной ставкой или хеджирование денежных потоков актива с плавающей ставкой. Очевидно, что последнее высказывание было частым ответом на вопрос по хеджированию срочных депозитов. 

Соответственно, возможно достижение не полной сопоставимости поскольку один и тот инструмент экономического хеджирования может быть отражен множеством различных способов, предусмотренных стратегией. 

Мы обнаружили расхождение на практике на предмет того, где следует отражать проводки по учету производных финансовых инструментов и инструментов хеджирования в финансовой отчетности. Это проиллюстрировано в классификации производных инструментов в балансе и отчету о ОПУ, как показано на таблицах ниже:

Таблица 1: Классификация производных финансовых инструментов

хеджирования в балансе

	Классификация производных финансовых инструментов хеджирования в балансе

Источник: ПрайсвотерхаусКуперс


	Процент опрошенных банков

	Активы/обязательства по справедливой стоимости через прибыль или убыток
	5%

	Предназначенные для торговли  
	10%



	Отдельная статья 

в активах и обязательствах  
	40%

	Отдельная статья в торговых производных финансовых инструментов
	30%

	Прочие активы и обязательства     
	15%


Таблица 2: Классификация неэффективной части хеджирования в ОПУ
	Классификация неэффективной части

 хеджирования в ОПУ 

Источник: ПрайсвотерхаусКуперс

	Процент опрошенных банков

	Чистая прибыль (убытки) по финансовым  инструментам по справедливой стоимости через ОПУ
	15%

	Результат оценки от неторговых производных финансовых инструментов  
	10%



	Доходы/расходы от торговой деятельности
	35%

	Не раскрыто
	25%

	Прочие 
	15%


Принятие банками модели

Наше исследование показало, что все исследованные нами банки используют модели хеджирования, предлагаемые МСФО 39. В таблице, приведенной ниже, представлена информация о применении учета хеджирования банками в той или иной форме.

Таблица  3: Учет хеджирования в опрошенных банках

	Модели учета хеджирования в банках

Источник: ПрайсвотерхаусКуперс


	Процент исследованных банков

	Хеджирование справедливой стоимости
	        100%



	Хеджирование денежных потоков
	90%

	Хеджирование чистых инвестиций                                                                                   
	65%


Как правило, опрошенные банки, хеджировали риск процентной ставки. На долю этого вида хеджирования приходится около 94% от всех рисков (исходя из процентного соотношения справедливой стоимости инструментов хеджирования).

Однако исследование показало, что для хеджирования одних и тех рисков зачастую использовалась комбинация хеджирования справедливой стоимости и денежных потоков как показано на таблице ниже. Модель хеджирования справедливой стоимости оказалась наиболее популярной, где около 70% признанных производных инструментов использовались именно в таких отношениях хеджирования.

Таблица 4: Модели учета хеджирования по видам хеджируемых

рисков
	Модели учета хеджирования по видам хеджируемых рисков
Источник: ПрайсвотерхаусКуперс


	Хеджирование справедливой стоимости
	Хеджирование денежных потоков

	Процентный риск
	66%


	          28%



	Валютный риск

	4%
	3%

	Ценовой риск
	-
	-

	Прочие риски
	-
	-


Производные инструменты, которые применяли все исследуемые нами банки, представляли собой процентные свопы для хеджирования процентного риска и форвардные валютные контракты для хеджирования валютного риска. Мультивалютные свопы также широко использовались для хеджирования процентного и валютного рисков. 

Кроме того, наше исследование показало, что объем операций учета хеджирования был значительно снижен с применением с МСФО 39. Хотя в соответствии с МСФО 32 не требуется раскрытия информации о номинальной стоимости инструментов хеджирования, 10 из 20 опрошенных банков такое раскрытие сделали. Хотя номинальная величина производных инструментов по разным программам хеджирования существенного отличалась (см. таблицу ниже) в восьми из десяти банков эта сумма составляла от 5% до 15% от суммарных активов. 

Таблица 5: Объем операций хеджирования (номинальная стоимость

производных финансовых инструментов) 

	Объем операций хеджирования

(номинальная стоимость

производных финансовых инструментов) 

Источник: ПрайсвотерхаусКуперс


	Хеджирование справедливой стоимости

EUR (млн.)


	Хеджирование денежных потоков

EUR (млн.)

	HBOS plc                                                                                      
	133


	          352



	HSBC
	18
	153



	Société Générale                                                                                            
	131*
	0

	Barclays  
	49
	58

	Fortis
	90
	0

	Lloyds TSB
	57
	1

	AIB
	33
	19

	Rabobank
	44
	0

	Danske Bank
	19
	0

	Standard Bank
	5
	5

	* банк «Société Générale» не представлял расшифровки номинальные суммы по видам хеджированием справедливой стоимости и денежных потоков. Таким образом,  мы включили номинальную сумму в полном объеме в рамках хеджирования справедливой стоимости.


Большинство опрошенных банков указало на то, что не все производные инструменты хеджирования подпадают под критерии по учету хеджирования МСФО 39. В результате банки описывали волатильность прибыли, вызванную  экономическими операциями хеджирования и многие банки даже раскрывали информацию о влиянии последних на показатели доходности или прибыли на акцию. 

Четыре опрошенных банка решили применить у себя учетную модель макро-хеджирования в соответствии с МСФО 39, принятую Евросоюзом, что облегчило идентификацию таких финансовых инструментов как депозиты физических лиц в сделках хеджирования.

Хеджирование денежных потоков

Кредиты, выданные под фиксированные проценты, ценные бумаги, имеющиеся в наличии для продажи, депозиты и другие долговые инструменты – оказалось, наиболее часто выступали в роли хеджируемых статей. Банки раскрывали в примечаниях к финансовой отчетности, что они признавали как отдельные инструменты, так и портфели аналогичных инструментов в качестве статей хеджирования. Ценные бумаги в иностранной валюте и имеющиеся в наличии для продажи также были отнесены опрошенными банками к хеджируемым статьям по валютному риску, а долевые ценные бумаги были хеджированы только по ценовым и индексным рискам. Также были раскрыты некоторые другие стратегии хеджирования без детального описания, например, ипотечное кредитование, где риск предоплаты был захеджирован процентными опционами, и хеджирование прав на обслуживание ипотеки. 

Три из опрошенных банка, а именно Credit Agricole, Fortis и Société Générale – указали, что они воспользовались учетными стратегиями макро-хеджирования справедливой стоимости, недавно введенной МСФО 39.

Сложность и риски, связанные со стратегиями хеджирования, трудно оценить ввиду недостаточности информации, предоставленной опрошенными банками, как приведено в таблице ниже:

Таблица 6: Раскрытие информации по хеджированию справедливой

стоимости 

	Раскрытие информации по хеджированию справедливой стоимости 
Источник: ПрайсвотерхаусКуперс


	Число опрошенных банков

	Нет раскрытия
	8

	Качественная информация                                                                                                                                 
	9

	Количественная и качественная
	3


· Нет раскрытия: описание статей хеджирования ограничивается учетной классификацией (например, по кредитам) в пределах учетной политики;

· Только качественная информация: сноска, представляющая дополнительное раскрытие по статьям хеджирования, которые изменяются в зависимости от «фиксированных долгосрочных финансовых инструментов» или «фиксированных активов и обязательств, отражаемых по амортизационной стоимости» до более конкретных видов бизнеса или продуктов; и

· Качественная и количественная информация: три из опрошенных банка представили дополнительную качественную и количественную информацию по статьям хеджирования, что обеспечило понимание взаимосвязи изменений справедливой стоимости, связанных с хеджированием рисков. 

5.3 Стратегии хеджирования денежных потоков

Восемнадцать из двадцати опрошенных банков указали, что они использовали стратегии учета хеджирования денежных потоков для снижения процентного риска. Эти стратегии служили дополнением к стратегиям учета хеджирования справедливой стоимости по причине существования определенных ограничений в соответствии с МСФО 39. Например, ценные бумаги, удерживаемые до погашения, можно хеджировать только по валютному риску, а обесцененные кредиты не могут быть хеджированы в рамках хеджирования справедливой стоимости.

Опрошенные банки применяли хеджирование изменения будущих денежных потоков процентных платежей, или основной суммы долга и процентов по сравнению активами и обязательствами с плавающими процентными ставками, или тех активов и обязательств, которые будут рефинансированы или реинвестированы в будущем. Обычно банки объясняли это тем, что суммы и сроки и денежных потоков рассчитываются ими по каждому финансовому инструменту или портфелю финансовых активов и обязательств на основании контрактных условий, расчетных сумм предоплаты и величины обесценения. Два из опрошенных банков, Credit Agricole и HBOS, сказали, что они применяли стратегию учета макро-хеджирования денежных потоков.

Объем раскрываемой информации по статям хеджирования денежных потоков в опрошенных банках, был таким же, как объем раскрытия в отношении хеджирования справедливой стоимости, рассмотренном выше.  Описание статей хеджирования отличалось от бухгалтерской терминологии (например, «денежные потоки, относящиеся к признанным активам или обязательствам, или высоковероятные прогнозируемые сделки») до более подробного описания (например, «нефиксированные платежи по существующим активам», «затраты, выраженные в иностранной валюте» или «кредиты, ценные бумаги и обязательства с плавающей ставкой») вплоть до прогнозируемых операций (например, «прогнозируемое привлечение денежных средств или финансовых инвестиций»). Однако банки не представляли детального раскрытия информации по разнице, существующей между признанными активами и обязательствами и прогнозируемыми сделками, и, таким образом, как правило, было сложно оценить степень неопределенности в отношении прогнозируемых сделок. Хотя формального требования не существует, такого рода раскрытие информации могло предоставить пользователю более высокую степень понимания рисков, связанных с будущей эффективностью хеджирования.

Несмотря на то, что максимальный период прогнозируемой сделки был раскрыт некоторыми банками, участвовавшими в исследовании, и составлял от нескольких месяцев до 29 лет, этого раскрытия было недостаточно, чтобы оценить ожидаемые сроки реализации отложенных прибылей или убытков по производным финансовым инструментам. 

Как правило, дополнительное количественное раскрытие состояло из сроков, от трех до пяти временных интервалов, и сумм денежных потоков, разделенных на денежные поступления от активов и денежные оттоки по обязательствам или денежных потоков от инструментов с плавающей процентной ставкой и прогнозируемых операций. Однако, как правило, отсутствовало раскрытие информации, с помощью которой пользователь смог бы соотнести эти денежные потоки с конкретной группой финансовых активов или обязательства или инструментов. 

Количественные раскрытия, сделанные банком Société Générale разграничивали прогнозируемые сделки и денежные потоки, связанные с существующими активами и обязательствами.

Хеджирование чистой инвестиции в зарубежную деятельность

Таблица 7: Учета хеджирования чистой инвестиции в

зарубежную деятельность

	Учет хеджирования чистой инвестиции в

зарубежную деятельность

Источник: ПрайсвотерхаусКуперс


	Процент опрошенных банков

	Хеджирование при помощи производных финансовых инструментов
	45%

	Без хеджирования                                                                                                                                 
	35%

	Хеджирование с паритетным финансированием
	20%


Тринадцать из двадцати опрошенных банков применяют учет хеджирования чистой инвестиции для снижения валютных рисков, связанных с проводимыми ими иностранными операциями. Курсовая разница, возникающая в результате конвертации чистой инвестиции в зарубежную деятельность, заемных средств и других валютных инструментов, классифицированных как хеджируемая статья указанных инвестиций, отражается на счетах капитала в тех случаях, когда хеджирование признается эффективным. 

Девять из опрошенных банков используют производные финансовые инструменты для хеджирования валютных рисков, связанных с зарубежной деятельностью, или комбинацию деривативов и заемных средств в той же валюте. 

Kак правило, валютные свопы и валютные контракты признавались банками в качестве инструмента хеджирования чистой инвестиции в зарубежную деятельность. 

Однако в представленной банками финансовой отчетности отмечается недостаток соответствующего раскрытия для оценки нереализованной прибыли или убытка по производным, использованным для хеджирования чистой инвестиции в зарубежную деятельность, которые аккумулирвались на счетах капитала.

5.4 Эффективность хеджирования

Раскрытие неэффективности хеджирования

Одним из эффектов применения учета хеджирования в соответствии с МСФО 39 является раскрытие информации, представленной банками в примечаниях к финансовой отчетности, свидетельствовавшее о неэффективности проведенных ими операций хеджирования. Девять из двадцати опрошенных банков показали среднюю неэффективность хеджирования справедливой стоимости в размере 1.6% от чистого дохода (в абсолютном выражении) как представлено в таблице ниже. Различия в средних показателях можно объяснить уровнем сложности сделок и уровнем развития таких операций в опрошенных банках.

Таблица 8: Неэффективность операций хеджирования справедливой

стоимости в абсолютном и процентном  выражении к чистому доходу

	Fortis
	5,1%

	Credit Agricole
	2,3%

	Danske Bank
	2,0%

	Commerzbank
	1,9%

	Rabobank
	1,2%

	Barclays
	1,2%

	Dresdner Bank
	0,2%

	UBS
	0,1%

	HSBC
	0,1%

	Серднее число
	1,6%


Аналогичные результаты наблюдались в отношении неэффективности хеджирования денежных потоков и хеджирования чистой инвестиции. Различия в показателях составили менее 5 %.

Девять из двадцати опрошенных банков показали неэффективность хеджирования и изменения в справедливой стоимости по не квалифицируемым производным в качестве инструментов хеджирования по статье «чистый доход от торговых операций», а 10 банков указывали эти статьи отдельной строкой по статье «операционный доход». Банк «Барклайз» отнес неэффективность хеджирования в строку «чистые процентные доходы», а изменения в справедливой стоимости не квалифицируемых производных в «чистый доход от торговых операций.

Эффективность учета хеджирования справедливой стоимости

Основной эффект от введения требования по модели учета хеджирования в соответствии с МСФО 39 заключался в обязательном признании дохода или расхода от изменения справедливой стоимости хеджируемой статьи в качестве компенсации изменения стоимости инструмента хеджирования. Финансовые инструменты, ранее учитываемые по амортизированной стоимости, сейчас должны будут учитываться с учетом корректировки изменений справедливой стоимости при условии эффективности хеджирования. В соответствии с МСФО банки не обязаны представлять раскрытие по прибылям и убыткам в результате изменения справедливой стоимости хеджируемых статей, и степень, в которой эти изменения  могли бы пойти в зачет прибылей и убытков по производным инструментам хеджирования. Большинство опрошенных нами банков добровольно такую информацию не раскрывали. 

Волатильность инструментов, не квалифицированных в качестве инструментов хеджирования 

Хотя изменения в справедливой стоимости неквалифицированных «экономических» инструментов хеджирования относится на доходы в момент их возникновения без зачета эффекта изменения справедливой стоимости хеджируемой статьи, хотя это и не обязательно, информация по ним отдельно не раскрывалась или не представлялась в количественном выражении банками, участвовавшими в опросе. По нашему опыту наиболее существенная часть этих статей состоит из хеджирования депозитов до востребования и кредитного риска.

5.5 Отложенные прибыли и убытки на счетах капитала

Другой существенный эффект от введения требования по учету хеджирования в соответствии с МСФО 39 заключается в аккумулировании прибылей и убытков по производным инструментам хеджирования денежных потоков на счетах капитала. Десять из опрошенных нами банков в 2005 году отнесли более 100 миллионов евро на нереализованную прибыль и убытки по счетам капитала в соответствии с моделью хеджирования денежных потоков. 

В среднем 9% чистого дохода были отнесены опрошенными банками на счет нереализованных прибылей и убытков от производных инструментов хеджирования в составе капитала. Объемы отложенных прибылей и убытков по отношению к чистому доходу представлен в следующей таблице:

Таблица 9: Нереализованные прибыли и убытки, отнесенные на капитал за текущий период

	Нереализованные прибыли и убытки, отнесенные на капитал за текущий период Источник: ПрайсвотерхаусКуперс


	Нереализованные прибыль и убытки, отнесенные на капитал за текущий период 



	ABN AMRO
	-9%

	AIB
	-6%

	UBS
	-3%

	BBVA
	-3%

	Standard Bank
	-2%

	Credit Agricole
	-2%

	Barclays
	-1%

	RBS
	-1%

	Societe Generale
	-1%

	HSBC
	0%

	Banka Intesa
	0%

	Rabobank
	0%

	Dresdner Bank
	0%

	HBOS
	0%

	Lloyds TSB
	0%

	Santander
	+1%

	ING plc
	+11%

	Commerzbank
	+11%


Опрошенные банки не раскрывали информацию по разграничению прибылей и убытков от действующих производных инструментов и прекративших свое действие в рамках хеджирования денежных потоков.

5.6 Выводы и заключения

На основе анализа представленных данных можно сделать вывод о том, что условия и требования МСФО (IAS) 39 в достаточно незначительной степени повлияли на отчетные показатели опрошенных банков, при этом не до конца очевидными являются способы, при помощи которых банкам удалось добиться этих результатов.Таким образом несмотря на отсутствие в стандарте детальных требований по раскрытию информации, наличие раскрытий дополнительной информации может обеспечить пользователям финансовой отчетности лучшее понимание причин и объемов влияния учета хеджирования на показатели финансовой отчетности (в частности, прибыль) в будущем, а также предоставить руководству банка информацию, которая позволит эффективнее и активнее применять различные стратегии хеджирования.

5.7 Дальнейшие изменения – следующее поколение стратегий хеджирования

Хотя год проведения опроса банков был первым официальным годом внедрения требований в большинстве опрошенных банков, тем не менее, могут произойти определенные изменения в стратегиях хеджирования в будущем.

•  Выбор справедливой стоимости разрешенный МСФО 39 в 2005 году может широко распространиться и, возможно, сократит объемы хеджирования справедливой стоимости напрямую, а хеджирование денежных потоков косвенно. Однако банки вправе продолжать применять стратегии хеджирования и к инструментам, учет которых по справедливой стоимости не ведется;

•   Применение учета хеджирования  может стать выборочным и целевым. Настоящее применение учета хеджирования в опрошенных банках предполагает комплексное использование как моделей хеджирования справедливой стоимости, так и моделей хеджирования денежных потоков;

• Методы, используемые для проведения хеджирования, будут совершенствоваться с накаплением опыта и усовершенствованием процедур сбора данных, с помощью которых можно будет проводить более сложный и комплексный анализ источников неэффективности хеджирования;

•  Новые требования по раскрытию информации, вводимые МСФО (IFRS) 7 «Финансовые инструменты: Раскрытие информации» повысят уровень понимания финансовой отчетности пользователями. Доработанные требования по раскрытию информации в отношении стратегий хеджирования должны способствовать более  высокой степени надежности и достоверности методов, применяемых банками; и, наконец,

• Некоторые банки продолжают отлаживать свои бизнес-процессы, систему управленческой отчетности и управления, распространяющиеся в том числе и на учет хеджирования в интересах минимизации неэффективности в последнее время имевшей место в некоторых американских банках.

6. Часто задаваемые вопросы (из публикаций PwC: Международные стандарты финансовой отчетности МСФО (IAS) 39 – Осуществление учета хеджирования на практике – 2005 г.) 
Введение 

Данный раздел построен в формате вопросов и ответов, в рамках которого представлены вопросы, наиболее часто задаваемые компаниями, планирующими осуществлять учет хеджирования в соответствии со стандартом МСФО (IAS) 39. Данный раздел задуман, как краткое справочное руководство для тех, кто хочет получить ответ на конкретный вопрос. 

Мы систематизировали вопросы и ответы по определенным темам. Там, где вопросы охватывают более одного аспекта, они сгруппированы по главной освещаемой теме. 

Важное замечание: операции учета хеджирования могут осуществляться только при соблюдении всех условий, указанных в МСФО (IAS) 39. В случае если отдельные вопросы и ответы рассматривают только один аспект отношений хеджирования, это не означает, что другие требования не важны.
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1. Хеджируемая статья и хеджируемый риск 

1.1 Чистая позиция 

Вопрос 
Может ли чистая позиция определяться как хеджируемая статья? 

Исходные данные

Компания К, функциональной валютой которой является евро, имеет общий отдел казначейства, который отвечает за выявление и оценку валютных рисков группы и компенсацию чистой позиции с использованием производных инструментов по операциям с внешней стороной.   Например, компания прогнозирует продажу 2.5 млн. долларов США и покупку 1 млн. долларов США в июне в связи с чем в том же месяце она заключает форвардный контракт  на продажу 1.5 млн. долларов за евро. 
Решение

Нет. МСФО (IAS) 39.84 запрещает использование чистой позиции в качестве хеджируемой статьи. В  то же время аналогичный эффект может быть достигнут  при использовании в качестве хеджируемой статьи части одной из валовых позиций – т.е. в качестве одного или более отдельных активов, обязательств или прогнозируемых операций, сумма которых равна сумме чистой позиции (МСФО IAS 39.AG.101)  Компания К, таким образом, может использовать форвардный контракт  для хеджирования высоковероятных прогнозируемых продаж в размере 1.5 млн. долларов в июне.  

1.2 Инвестиции, удерживаемые до погашения 

Вопрос 

Могут ли инвестиции, классифицируемые как «удерживаемые до погашения», выступать статьей хеджирования по риску процентной ставки? 

Исходные данные

Компания  L. инвестирует средства в облигации с фиксированной ставкой, номинированные в иностранной валюте, и относит инвестиции к категории «удерживаемые до погашения». Компания также заключает своп, в соответствии с условиями которого производит выплаты по фиксированной процентной ставке и получает суммы по плавающей ставке в той же валюте для того, чтобы компенсировать подверженность риску изменения процентной ставки по справедливой стоимости облигации.  

Решение

Нет. МСФО (IAS) 39.79 запрещает учет хеджирования риска процентной ставки по инвестициям, удерживаемым до погашения. Это связано с тем, что изменение справедливой стоимости, возникающее в связи с изменением процентной ставки по инвестициям, удерживаемым до погашения, не будет влиять на отчет о прибылях и убытках, так как компания намерена удерживать инвестиции до наступления срока их погашения. Риск досрочного погашения рассматривается как разновидность риска процентной ставки, так как процентные ставки часто оказывают влияние на ставки досрочного погашения и поэтому любой подобный риск в инвестициях, удерживаемых до погашения, также не может хеджироваться. 

Инвестиции, удерживаемые до погашения, могут выступать в качестве хеджируемой статьи в отношении валютного и кредитного рисков.

1.3 Прогнозируемая покупка объекта оборудования 

Вопрос

Может ли прогнозируемая покупка оборудования (которая будет отнесена к категории основных средств) определяться как хеджируемая статья?  

Исходные данные

Компания М планирует купить крупногабаритный механизм у иностранного поставщика. Прогнозируемая покупка будет номинирована в иностранной валюте, поэтому компания заключает форвардный контракт для хеджирования риска изменений соответствующего валютного курса. Может ли такая прогнозируемая покупка определяться в качестве хеджируемой статьи при хеджировании  денежных потоков по валютному риску? 

Решение

Да, при условии, что прогнозируемая покупка является высоковероятной и что выполнены все прочие условия учета хеджирования. Прогнозируемая покупка может быть определена как хеджируемая статья  при хеджировании денежных потоков, связанных с валютным риском, так как изменения валютного курса будут влиять на сумму, уплачиваемую за механизм и, соответственно, на прибыли и убытки в связи с амортизацией механизма. 

1.4 Портфель однородных объектов 

Вопрос
Может ли портфель однородных объектов выступать хеджируемой статьей?

 Исходные данные

У Компании N имеется портфель дебеторской задолженности, каждая из которых сама по себе не является существенной. Компания имеет намерение захеджировать весь портфель с использованием одного производного финансового инструмента. 

Решение

Да. Группа аналогичных статей, например, дебиторской задолженности, номинированная в одной и той же валюте, может выступать в качестве хеджируемой статьи при условии, что изменения справедливой стоимости  каждого отдельного элемента группы, будут в целом пропорциональны изменениям справедливой стоимости всей группы (МСФО (IAS) 39.83).

Если группа аналогичных статей определена, хеджирование тестируется на эффективность на групповой основе. Досрочное погашение или обесценение могут повлиять на эффективность хеджирования.  

1.5 Портфель разнородных долевых инвестиций имеющихся в наличии для продажи 

Вопрос 

Может ли руководство определить портфель разных долевых инвестиций, имеющихся в наличии для продажи, в качестве хеджируемой статьи  при хеджировании риска изменения курса акций? 

Исходные данные

Компания О приобрела портфель акций французских компаний SAS 40 в том же соотношении, которое используется для расчета индекса SAS 40. Руководство классифицирует их как   «имеющиеся в наличии для продажи». 

В то же время, руководство покупает некоторое количество опционов пут на индекс SAS 40 для хеджирования изменений справедливой стоимости портфеля. Опционы представляют собой идеальный экономический хедж снижения стоимости портфеля. Любое уменьшение справедливой стоимости портфеля ниже цены реализации опциона будет компенсировано увеличением внутренней стоимости опционов.  

Решение

Нет. Руководство не может определить портфель акций в качестве хеджируемой статьи при хеджировании риска курса акций.  

Хеджируемый риск представляет собой общее изменение стоимости каждой акции в портфеле. Некоторые акций могут расти в цене, другие снижаться. Отношения не будут соответствовать требованиям учета хеджирования, потому что изменение  отдельной цены не является «в целом пропорциональным» общему изменению справедливой стоимости портфеля (МСФО (IAS)  39.83).  

Руководству следует продолжить отражать изменения справедливой стоимости акций в капитале (кроме случаев, связанных с обесценением) и признавать изменения справедливой стоимости опционов в ОПУ.  

В качестве альтернативы руководство может учитывать акции при покупке в составе переоцениваемых на счете прибылей и убытков по справедливой стоимости, так как это может существенно снизить степень несоответствий в учете.  

1.6 Хеджирование валютного риска по инвестициям, имеющимся в наличии для продажи  

Вопрос

Может ли компания хеджировать валютный риск долевых инвестиций, имеющихся в наличии для продажи, используя форвардный контракт? 

Исходные данные

Компания Е, функциональной валютой которой является швейцарский франк, покупает долевые инвестиции у компании Y, которые относит к категории «имеющиеся в наличии для продажи». Акции Компании Y зарегистрированы в США в американских долларах и в Швейцарии в швейцарских франках. Дивиденды выплачиваются в долларах США. Операция совершалась на американском рынке и акции находятся на ответственном хранении в США. Руководство заключает форвардный контракт для хеджирования валютного риска инвестиций и намерена применить учет хеджирования (см.  п. 4.1).  

Решение

В зависимости от ситуации. Валютный риск инвестиций, имеющихся в наличии для продажи, может хеджироваться, если имеется четкая и определяемая подверженность изменениям валютного курса. 

Однако Компания Е не может применить учет хеджирования для инвестиций Компании Y, так как они также продаются в функциональной валюте Компании Е  (МСФО (IAS) 39.IG.F2.19). 

1.7 Собственные акции компании 

Вопрос 

Могут ли собственные акции компании выступать в качестве хеджируемой  статьи?  

Исходные данные 

Компания Р приобрела некоторое количество собственных акций. Она планирует их перепродать на рынке через шесть месяцев для финансирования новой инвестиции. Компания приобретает опцион «пут» с денежным зачетом на  свои акции,   чтобы защитить себя от риска, по которому выручка от будущей продажи собственных акций уменьшится в связи с падением цены акции.

Решение

Нет. Прогнозируемая сделка соответствует условиям хеджируемой статьи только в случае, если она подвергает компанию определенному риску, который может оказать влияние на прибыль или убыток (МСФО (IAS) 39.86). Покупка, продажа, эмиссия или аннулирование собственных долевых инструментов компании учитывается в капитале и поэтому не влияет на прибыль или убыток (т.е. не отражается в ОПУ). 

1.8 Прогнозируемые сделки внутри группы  

Вопрос
Могут ли внутригрупповые прогнозируемые сделки выступать  в качестве хеджируемой статьи в консолидированной отчетности?  

Исходные данные

В состав Группы Х входит французская материнская компания, функциональной валютой которой является евро, и ряд дочерних компаний. Английская дочерняя компания, функциональной валютой которой, является британский фунт, предполагает хеджировать следующие операции:  

(a) Высоковероятные прогнозируемые продажи товаров американскому филиалу, функциональная валюта которого – доллар США. Филиал компании покупает и продает товары внешним клиентам в США. Внутригрупповые продажи номинированы в долларах США и английская дочерняя компания предлагает хеджировать соответствующий валютный риск с использованием форвардного контракта (USD/GBP).  

(b) Высоковероятные прогнозируемые платежи роялти своей французской материнской компании, функциональной валютой которой является евро. Платежи роялти получены от использования патента, которым владеет материнская компания, в производственном процессе дочерней компании. Внутригрупповые платежи роялти деноминированы в евро и английская дочерняя компания предлагает хеджировать соответствующий валютный риск с использованием форвардного контракта (EUR/GBP). 

Могут ли данные прогнозируемые операции определяться  в качестве хеджируемой статьи при хеджировании денежных потоков в консолидированном отчете группы? 

Решение

(a) Да. Прогнозируемые внутригрупповые продажи товаров, которые будут проданы внешним сторонам могут выступать в качестве хеджируемой статьи при хеджировании денежных потоков. Данная операция номинирована в валюте (доллар США), отличной от функциональной валюты компании, которая заключает эту сделку (GBP); последующая продажа товаров внешним сторонам означает, что валютный риск, возникающий в результате внутригрупповой продажи, повлияет на консолидированную прибыль или убытки. Прибыли или убытки, накопленные в капитале по производному инструменту, реклассифицируются в консолидированном отчете о прибылях и убытках, когда признается продажа внешним сторонам. 

(b) Нет. Прогнозируемые внутригрупповые платежи роялти не могут быть определены в качестве хеджируемой статьи при консолидации, кроме случаев, когда можно установить четкую связь с внешней операцией. Несмотря на то, что операция номинирована в валюте, отличной от функциональной валюты  компании (EUR), осуществляющей эту операцию (GBP), она не приводит к валютному риску, который будет влиять на консолидированный ОПУ (МСФО (IAS) 39.80 и AG.99A в соответствии с изменениями, внесенными в апреле 2005 года).

1.9 Дебиторская и кредиторская задолженность внутри группы 

Вопрос

Могут ли внутригрупповая кредиторская и дебиторская задолженность определяться в качестве хеджируемых статей в консолидированной финансовой отчетности?  

Исходные данные

Дочерняя компания А, функциональной валютой которой является евро, имеет внутригрупповую кредиторскую задолженность от дочерней компании В, функциональной валютой которой является швейцарский франк. Дебиторская задолженность номинирована в швейцарских франках, и дочерняя компания А заключает форвардный контракт в  с внешней стороной для хеджирования возникающего валютного риска. 

В своей отдельной финансовой отчетности дочерняя компания А переводит кредиторскую задолженность в евро с использованием курса спот на отчетную дату и отражает валютные прибыль или убыток в соответствии с МСФО (IAS) 21.

Дочерняя компания В, в своей отдельной финансовой отчетности учитывает кредиторскую задолженность дочерней компании А в своей собственной функциональной валюте и не признает никаких прибылей или убытков. При консолидации, прибыль или убыток, признаваемые дочерней компанией А, переводятся в валюту представления группы и признаются в ОПУ группы. Компенсирующих прибылей или убытков, возникающих в дочерней компании В, не возникает. 

Решение

Да. Так как дебиторская задолженность способствует появлению риска, связанного с валютной переоценкой, которая не полностью исключается при консолидации, МСФО (IAS) 39.80 разрешает компании определять внутригрупповую дебиторскую задолженность в качестве хеджируемой статьи в консолидированной  отчетности. 

1.10 Дивиденды внутри компании, номинированные в иностранной валюте

Вопрос 
Может ли материнская компания определять прогнозируемые дивиденды внутри компании в качестве хеджируемой статьи в консолидированной финансовой отчетности? 

Исходные данные

Компания Q, функциональной валютой которой является британский фунт, имеет дочернюю компанию в США, функциональной валютой которой является американский доллар. 1 января 20Х3 года руководство Компании Q прогнозирует, что  через шесть лет она получит дивиденды в размере 100 миллионов долларов от американской дочерней компании. Дивиденды внутри компании были объявлены 30 апреля 20Х3 года, в этот период Компания Q и ее дочерняя компания признали дивиденды в качестве дебиторской или кредиторской задолженности соответственно. Валютные дивиденды к получению в балансовой отчетности Компании Q были повторно пересчитаны на конец отчетного периода, 31 мая 20Х3 года, что привело к убыткам от переоценки валюты. Дочерняя компания выплатила дивиденды 30 июня 20Х3 года.  

Руководство Компании Q определило высоковероятные дивиденды внутри компании в качестве хеджируемой статьи при хеджировании денежных потоков с 1 января 20Х3 года по 30 июня 20Х3 года для хеджирования риска изменений валютного курса фунта к доллару (GBP/USD).

Решение

Нет. Выплаты дивидендов внутри компании не являются валютными операциями, которые могут хеджироваться, потому что они не оказывают влияния на консолидированный ОПУ. Дивиденды это распределение прибыли.   

Подверженность валютному риску, возникающему от дебиторской задолженности в долларах США, которая была признана 30 апреля 20Х3 года, может определяться в качестве хеджируемой статьи, так как риск приводит к образованию валютных прибылей и убытков, которые не исключаются полностью при консолидации и поэтому влияют на консолидированный ОПУ. Поэтому руководство Компании Q может применять учет хеджирования с даты образования дебиторской задолженности до 30 июня 20Х3 года, когда будут получены денежные средства.  

1.11 Прогнозируемые денежные потоки в ассоциированной компании 

Вопрос
Может ли прогнозируемый денежный поток ассоциированной компании определяться в качестве хеджируемой статьи в консолидированной финансовой отчетности?  

Исходные данные

Компания R приобрела 25% уставного капитала зарубежной компании, на которую она оказывает существенное влияние. Поэтому компания включена в отчетность, как ассоциированная методом долевого участия (МСФО (IAS) 28). Функциональной валютой ассоциированной компании, в которой номинирована большая часть ее продаж и затрат, отличается от функциональной валюты компании R.  Доля чистого результата ассоциированной компании в консолидированной финансовой отчетности Компании R, будет колебаться с изменением валютного курса. Может ли компания использовать часть прогнозируемых денежных потоков в ассоциированную компанию в качестве хеджируемой статьи при хеджировании валютного риска? 

Решение

Нет. В соответствии с положением о функциональной валюте, которое излагается в МСФО (IAS) 21, денежный поток, номинированный в функциональной  валюте ассоциированной компании, не является причиной возникновения валютного риска (операционного риска) для ассоциированной компании в отдельной финансовой отчетности. Волатильность чистого результата ассоциированной компании в доле Компании R  возникает только в ее финансовой отчетности, а также появляется в результате перевода финансовой отчетности ассоциированной компании в валюту представления группы. Это является скорее риском пересчета, а не операционным риском. МСФО (IAS) 39 разрешает  компании применять учет хеджирования  для хеджирования риска пересчета по чистой инвестиции в зарубежную деятельность, но это не распространяется на прогнозируемые будущие денежные потоки или прибыли объекта инвестирования.

1.12 Доли в дочерних, ассоциированных компаниях или совместных предприятиях 

Вопрос 
Может ли долевая инвестиция материнской компании в дочернюю, ассоциированную или совместную компанию определяться как хеджируемая статья в ее отдельной финансовой отчетности? 
Исходные данные

Компания S, являющаяся материнской компанией группы, заключила валютный форвардный контракт с целью хеджирования чистой инвестиции в одну из своих зарубежных дочерних компаний. Она применяет учет хеджирования чистой инвестиции в своей консолидированной финансовой отчетности. Руководство также намерено определить свои долевые инвестиции в дочернюю компанию в качестве хеджируемой статьи  в отдельной финансовой отчетности Компании S.  

Решение

Да. Хотя учет хеджирования чистой инвестиции может применяться только в консолидированной финансовой отчетности, Компания S может определять свои долевые инвестиции в зарубежную дочернюю компанию в качестве хеджируемой статьи при хеджировании справедливой стоимости валютного риска, связанного с акциями, при условии, что будут соблюдены все условия учета хеджирования. Такие условия предусматривают необходимость установить ясную и определяемую подверженность изменениям валютного курса по акциям, находящимся в собственности (МСФО (IAS) 39.IG.F2.19). 

Долевые инвестиции в ассоциированные компании и совместные предприятия могут быть также определены в качестве хеджируемых статей  при хеджировании справедливой стоимости  в отдельном финансовом отчете инвестора.

1.13 Определение высокой вероятности операции  

Вопрос 

Каким образом компания оценивает, что прогнозируемая операция является высоковероятной? 

Исходные данные

Компания Х хеджирует как сходные текущие прогнозируемые операции (например, прогнозируемые продажи валюты), так и индивидуальные однократные операции (например, прогнозируемую эмиссию облигаций). Руководство Компании намерено использовать учет хеджирования для обоих видов хеджирования.  В соответствии с МСФО (IAS) 39.88(c) для осуществления учета хеджирования прогнозируемая операция,  предусматривающая хеджирование денежных потоков, должна быть высоковероятной. 

Решение

Оценка прогнозируемой операции на предмет ее высокой вероятности, должна основываться на поддающихся измерению данных.

Примеры фактов, которые можно учитывать при хеджировании текущих схожих операций, включают опыт проведения аналогичных сделок (например, не было ни одного месяца, в котором бы продажи указанной валюты составляли менее Х миллионов), существующий размер портфеля заказов и экономическая информация, соответствующая периоду совершения прогнозируемой операции. 

В общем, чем ближе прогнозируемая операция, тем труднее будет показать, что она является высоковероятной. Например, объем прогнозируемых будущих продаж, которые являются высоковероятными, может быть относительно высоким в краткосрочной перспективе,  в то же время оно будет уменьшаться с приближением периода будущих продаж.  

План продаж обычно не является убедительным доказательством высокой вероятности прогнозируемой операции за исключением случаев, когда имеются другие дополнительные обстоятельства, например, если компания имеет постоянный опыт продаж в размере суммы, предусмотренной сметой, и в процесс составления сметы в последнее время не вносилось изменений. 

Если прогнозируемая операция является разовой, однократной сделкой (например, прогнозируемая эмиссия облигаций), оценка операции на предмет высокой вероятности потребует рассмотрения других факторов, как, например, доступность альтернативных источников финансирования, статус переговоров с противоположной стороной и цель деловой активности для которой изыскивается финансирование.  

1.14 Хеджирование денежных потоков в течение временных циклов  

Вопрос 
Может ли руководство определять прогнозируемые продажи в качестве хеджируемой статьи, если оно не в состоянии связать прогнозируемые будущие денежные потоки с конкретными разовыми торговыми операциями? 

Исходные данные

Компания Т производит и продает мороженое. Ее функциональной валютой является евро, 30% своих продаж она осуществляет в Англии в английских фунтах. 

Руководство прогнозирует  высокую ежемесячную вероятность продаж в Англии в следующем летнем сезоне. Учитывая этот прогноз, компания заключает форвардный контракт для продажи фунтов в обмен на евро. 

В связи с характером бизнеса, Компания Т не в состоянии составить прогноз или отследить отдельные торговые операции.  

Решение

Да. Руководство может определить прогнозируемую продажу в качестве хеджируемой статьи.  

Руководство может определить хеджируемую статью в виде первого миллиона британских фунтов из определяемых высоковероятных денежных потоков, поступающих через определенное время (например, каждый месяц). Для того, чтобы соответствовать условиям учета хеджирования, определение должно быть достаточно конкретным для того, чтобы гарантировать, что при осуществлении прогнозируемой операции можно будет объективно установить, хеджируется или нет данная операция. 

В случае если хеджируемые денежные потоки не получены в установленный временной промежуток, руководство не может продолжать накапливать соответствующие прибыли/убытки в капитале и должно перевести их в ОПУ.  

1.15 Хеджирование риска курса акций по инвестициям, имеющимся в наличии для продажи  

Вопрос 

Как руководство должно хеджировать падения курса акций по долевым инвестициям, имеющимся в наличии для продажи, если инструмент хеджирования является купленным опционом?  

Исходные данные

Компания U владеет акциями компании, зарегистрированной на бирже, которые она приобрела некоторое время назад. Акции относятся к категории «имеющиеся в наличии для продажи». Стоимость приобретения акций составляет  80 долларов США. Для хеджирования падения курса акций руководство покупает опцион на продажу акций  в любое время в течение следующих двух лет по текущей рыночной цене 100 долларов США. Стоимость опциона 10 долларов США. 

Руководство определяет опцион в качестве инструмента хеджирования риска, связанного с падением курса акций ниже 100 долларов США. 

В течение первого года курс акций значительно колебался.  В конце года курс акций составил 90 долларов США, и справедливая стоимость опциона выросла до 17 долларов США. Руководство решило, что падение стоимости акций не является результатом обесценения и не представляет существенного или продолжительного падения ниже своей стоимости. 

Спустя шесть месяцев курс акций снизился до 60 долларов США, и справедливая стоимость  опциона составила 43 долларов США; руководство пришло к выводу, что инвестиция обесценилась. 

Решение

Для максимального повышения эффективности хеджирования руководство Компании U должно определить:   

(a) только изменение внутренней стоимости опциона, как часть отношений хеджирования; и  

(b) хеджируемый риск, как падение цены акций ниже 100 долларов США, а не все изменения в биржевом курсе. 

Так как временная стоимость опциона не определяется как часть отношений хеджирования, она оценивается по справедливой стоимости, а изменения стоимости отражаются в ОПУ.   

Если соблюдены все критерии учета хеджирования, руководство признает прибыль по производному инструменту в ОПУ вместе с соответствующей частью убытков по инвестициям, имеющимся в наличии для продажи, которые в другом случае накапливались бы в капитале (например, убыток в 10 долларов США в течение первого года и 10 долларов убытка из 30 долларов в следующие шесть месяцев). 

1.16 Риск пересчета и операционный риск

Вопрос 

Если функциональная валюта зарубежной дочерней компании отличается от валюты материнской компании, может ли материнская компания хеджировать валютные прогнозируемые операции дочерней компании в функциональной валюте материнской компании?  

Исходные данные

Функциональная валюта Компании V  - евро. Она имеет дочернюю американскую компанию. Доллар США является функциональной валютой дочерней компании С. Дочерняя компания С планирует высоковероятные прогнозируемые продажи, выраженные в японских иенах.  

Компания V хеджирует прогнозируемые притоки японских иен Дочерней Компании С, используя внешний валютный форвардный контракт (японские Йены/Евро) для хеджирования риска обратного пересчета в евро (функциональная валюта Компании V). Руководство Компании V намерено определить форвардные контракты в качестве инструментов хеджирования  в консолидированной финансовой отчетности при хеджировании денежных потоков в прогнозируемых операций, номинированных в японских иенах.  

Решение

Нет. Форвардные контракты в японских иенах/евро, заключенные Компанией V, не соответствуют требованиям учета хеджирования денежных потоков при консолидации.  

В консолидированном ОПУ отсутствует риск денежных потоков в японских иенах/евро. ОПУ будет подвержен риску изменений курса японских иен/долларов США, так как дочерняя компания С будет пересчитывать свои продажи в японских иенах в собственную функциональную валюту (доллары США). Подверженность риску изменений курса доллара США/евро представляет собой риск пересчета, а не риск денежных потоков, и поэтому не может быть предметом хеджирования денежных потоков. Дочерняя компания С может  использовать форвардные контракты (иена/доллар США) для хеджирования денежных потоков по операционному риску при осуществлении операции с участием иен/долларов США. Материнская компания V может хеджировать чистые инвестиции в дочернюю Компанию С, используя форвардный контракт в евро/долларах США. Это, однако, не включает прогнозируемые операции.  

1.17 Что может быть включено в чистые инвестиции в зарубежную деятельность и отвечать определению хеджируемой статьи 

Вопрос 

Какая сумма чистых инвестиций в зарубежную деятельность соответствует требованиям хеджируемой статьи? 

Исходные данные

Компания W, функциональной валютой которой является евро, является владельцем американской дочерней компании D, находящейся в ее 100 % собственности. Функциональная валюта дочерней компании  - доллар США. Балансовая стоимость чистых активов дочерней компании D составляет 70 млн. долларов США. 

Кроме того, дочерняя компания D получила межфирменный заем в размере 10 млн. долларов США от компании W, расчет по которому не ожидается в ближайшем будущем.  

Руководство дочерней компании D предсказывает, что вероятнее всего она: 

(a) заработает прибыль в размере, как минимум, 8 млн. долларов США; и  

(b) выплатит дивиденды Компании W в размере 5 миллионов долларов США.

Решение

Компания W  может хеджировать 80 миллионов долларов США своих чистых инвестиций в дочернюю Компанию D  на дату определения отношений хеджирования. 80 миллионов долларов США включают:  

(a) 70 миллионов долларов США инвестиций; и  

(b) межфирменный кредит в размере 10 миллионов долларов США, который может быть определен как хеджируемая статья, и, так как погашение кредита не ожидается в ближайшее время, что, по сути, составляет часть чистых инвестиций компании (МСФО (IAS) 21.15). 

Дочерняя Компания D предполагает получить прибыль  (8 миллионов долларов США); а выплаты дивидендов в рамках группы (5 миллионов долларов США) не могут быть включены в хеджируемую статью, так как они не формируют  часть существующих чистых инвестиций Компании Х. Выплаты дивидендов в рамках группы (5 миллионов долларов США) не соответствуют определению хеджируемой статьи, так как они не будут влиять на ОПУ (МСФО (IAS) 39.86). Как только прибыль будет получена, она увеличит объем чистых инвестиций, и только после этого может включена всостав хеджируемой статьи. Если выплачиваются дивиденды, чистую инвестицию, определенную в качестве хеджируемой статьи, возможно, необходимо будет уменьшить соответственно. 

1.18 Отмена и изменение (повторное определение) отношений хеджирования денежных потоков  

Вопрос 

Может ли руководство периодически отменять и повторно определять условия отношения хеджирования денежных потоков? 

Исходные данные

Компания Х планирует высоко вероятные прогнозируемые продажи деноминированные в иностранной валюте. 

Компания Х регулярно пересматривает подверженность риску, который должен хеджироваться в соответствии со стратегией компании. Компания принимает решение сократить объем хеджирования с 70% до 40% прогнозируемых продаж. Инструментами хеджирования являются  валютные форвардные контракты.  

Учитывая изменение своей стратегии, руководство Компании Х:

(a) отменяет существующие отношения хеджирования; 

(b) заключает новый форвардный контракт с тем же сроком погашения, что и у первоначального, частично нейтрализуя первоначальный инструмент хеджирования таким образом, что комбинация двух форвардных контрактов отражает новую позицию (т.е. 40% прогнозируемых продаж); и 

(c) определяет новые отношения хеджирования, в которых инструментом хеджирования  является комбинация старого инструмента хеджирования и нового форвардного контракта.

Решение

Да. Руководство Компании Х может время от времени отменять и повторно определять условия хеджирования денежных потоков. 

Механизм отмены определения и повторного определения отношений хеджирования должен быть задокументирован и соответствовать политике по управлению рисками компании. 

Порядок отражения в отчетности на дату прекращения определения и повторного определения:  

(a) Учет хеджирования денежных потоков может применяться к первоначальным отношениям хеджирования до даты их прекращения. Изменение справедливой стоимости  первоначального инструмента хеджирования, который был признан в капитале, остается в капитале, так как все еще ожидается, что прогнозируемая операция будет иметь место; и  

(b) Учет хеджирования денежных потоков может применяться к вторичным отношениям хеджирования, начиная с даты повторного определения отношений.

2. Инструмент хеджирования

2.1 Непроизводные инструменты хеджирования

Вопрос

При каких обстоятельствах непроизводный финансовый инструмент может использоваться в качестве инструмента хеджирования?  

Исходные данные

Компания А - французская материнская компания группы, которая составляет свою консолидированную отчетность в евро и использует евро в качестве своей функциональной валюты. Руководство Компании А намерено определить следующие непроизводные  инструменты, выпущенные материнской компанией в качестве инструментов хеджирования, в своей консолидированной финансовой отчетности: 

(a) кредит, полученный в долларах США для хеджирования чистой  инвестиции в  дочернюю компанию США;  

(b) кредит, полученный в швейцарских франках для хеджирования высоковероятных будущих поступлений в швейцарских франках, возникающих в немецкой дочерней компании, чьей функциональной валютой является евро; и   

(c) еврооблигации с фиксированной ставкой для хеджирования долговой инвестиции в евро с фиксированной ставкой, имеющейся в наличии для продажи, которая оценивается по справедливой стоимости.  

Решение

Руководство может определить в качестве инструментов хеджирования  валютные кредиты в случаях (а) и (b), так как  непроизводный инструмент, может быть определен как инструмент хеджирования при хеджировании валютного риска (МСФО (IAS) 39.72). В пункте (а) кредит создает риск в валюте представления группы, который нейтрализует валютный риск чистой инвестиции. В пункте (b) кредит создает риск в функциональной валюте немецкой дочерней компании, который нейтрализует валютный риск по высоковероятным поступлениям в швейцарских франках.

Руководство не может определить облигацию в ситуации (с) в качестве инструмента хеджирования. Это связано с тем, что непроизводный финансовый инструмент не может быть использован для хеджирования  риска, отличного от валютного (например, риска процентной ставки)  (МСФО (IAS) 39.72). Выпущенная облигация будет оцениваться  по амортизированной стоимости; инвестиции будут оцениваться  по справедливой стоимости с учетом процентного дохода, признаваемого по методу эффективной процентной ставки  в ОПУ, а переоценка ценной бумаги, имеющейся в наличии для продажи, будет признаваться на счетх капитала. 

2.2 Внутригрупповые кредиты, выступающие в качестве инструментов хеджирования 

Вопрос

Может ли  внутригрупповой кредит определяться в качестве инструмента хеджирования на уровне группы? 
Исходные данные

Швейцарская группа, валютой представления которой является швейцарский франк (CHF)  имеет существенные инвестиции в дочернюю компанию А, функциональной валютой которой является  доллар США. Материнская компания, функциональной валютой которой является швейцарский франк, получила кредит, номинированный в долларах США и полученный от дочерней Компании В (функциональной валютой которой являются доллары США). Хотя данный кредит будет исключен при консолидации, валютные прибыли или убытки, которые возникают в материнской компании в связи с переводом займов в швейцарские франки, окажут влияние на ОПУ. Компания намерена определить внутригрупповой кредит  в качестве инструмента хеджирования при хеджировании чистой инвестиции в дочернюю компанию А. 

Решение

Нет. В соответствии с МСФО (IAS) 39.73 только инструменты, которые вовлекают внешнюю сторону, могут быть определены в качестве инструмента хеджирования. МСФО (IAS) 39.73 применяется независимо от того, будет ли предлагаемый инструмент хеджирования, например, внутригрупповой кредит, влиять на консолидированный ОПУ.   

2.3 Использование кредитов в одной валюте для  хеджирования чистой инвестиции в другой валюте  

Вопрос

Может ли руководство определить кредит, номинированный в одной валюте, в качестве инструмента  хеджирования  чистой инвестиции  в другой валюте?  

Исходные данные

Компания В имеет чистые инвестиции в дочерней компании Гонконга, функциональной валютой которой является гонконгский доллар (HKD). Так как HKD привязан к доллару США, руководство хотело бы определить привлеченный долларовый кредит в качестве инструмента хеджирования при хеджировании данных чистых инвестиций.  

Решение

В зависимости от ситуации. Не существует особого запрета на определение кредита в одной валюте в качестве инструмента хеджирования чистой инвестиции в другой валюте. Однако учет хеджирования может применяться, только если предполагается, что хеджирование будет высокоэффективным, и фактический результат будет находиться в диапазоне  80% - 125%. Большинство валютных пар не будут соответствовать данному требованию, поэтому учет хеджирования не может быть применен.  

Учет хеджирования  может применяться, если существует высокий уровень корреляции  между двумя видами валют (например, если они формально привязаны друг к другу) и есть разумные основания полагать, что такая корреляция будет продолжаться. Если не будет  идеальной корреляции, возникнет некоторая неэффективность.  

В этом случае, существует вероятность того, что хеджирование будет эффективным только до тех пор, пока будет сохраняться соотношение курсов гонконгского доллара и доллара США. 

2.4 Внутригрупповые производные инструменты в качестве инструментов хеджирования 

Вопрос 

Может ли внутригрупповой производный инструмент определяться в качестве инструмента хеджирования на уровне группы? 
Исходные данные

Компания С использует внутренние производные инструменты для перераспределения риска между разными юридическими лицами внутри группы или между подразделениями в пределах одного юридического лица. Например, валютные риски дочерней компании  могут быть переведены в центральный казначейский центр через валютные форвардные контракты.  

Решение

Нет, только тот инструмент, который является внешним по  отношению к отчитывающейся группе, может быть определен как инструмент хеджирования (МСФО (IAS) 39.73). Внутренние производные инструменты  могут быть использованы для документального оформления связи между внешним инструментом хеджирования (владельцем которого является, например, материнская компания или казначейский центр) и хеджируемой статьей в другой группе компании, например, действующей дочерней компании при условии, что  все прибыли и убытки, возникающие по внутренним производным инструментам, исключаются при консолидации (МСФО (IAS) 39 IG F1.6). 

2.5 Комбинация производных и непроизводных инструментов в качестве инструментов хеджирования  

Вопрос

Может ли комбинация производных и непроизводных финансовых инструментов быть определена в качестве инструмента хеджирования? 

Исходные данные

Компания D, функциональной валютой которой является российский рубль, планирует высоковероятную прогнозируемую будущую покупку сырья, номинированную в долларах США. Так как ликвидность форвардного рынка рубль/доллар США невелика, компания намерена использовать комбинацию инвестиций в облигации в евро с нулевым купоном, срок погашения которых наступает на дату прогнозируемой сделки, и  валютный форвардный контракт EUR/USD для хеджирования прогнозируемой покупки. 

Решение

Да, стандарт МСФО (IAS) 39.77 специально обращает внимание на то, что комбинация  производного инструмента и непроизводного инструмента может определяться как инструмент хеджирования при условии, что производный инструмент не является выписанным опционом. Однако непроизводный инструмент может использоваться только для хеджирования риска валютных операций (МСФО (IAS) 39.72).

2.6 Ранее существовавшие производные инструменты, выступающие в качестве инструментов хеджирования 

Вопрос 

Могут ли ранее существовавшие производные инструменты, которыми компания владела некоторое время, определяться в качестве инструментов хеджирования в новых отношениях хеджирования? 

Исходные данные

Компания Е имеет портфель валютных производных инструментов, которые она классифицирует как «предназначенные для торговли». Компания Е заключает новый договор - твердое обязательство - который подвергает ее валютному риску. Руководство намерено определить один из своих существующих торговых производных инструментов  для  хеджирования такого риска. 

Решение

Да, при условии, что хеджирование будет высокоэффективным. Учет хеджирования  для производного инструмента применяется с начала отношений хеджирования.  

2.7 Производные инструменты на собственные долевые  инструменты компании  

Вопрос 

Может ли производный инструмент на собственные долевые инструменты компании определяться в качестве инструмента хеджирования?  

Исходные данные

Компания F имеет несколько схем вознаграждений в виде предоставления акций сотрудникам, а также использует схему оплаты в виде предоставления акций для оплаты услуг консультантов. Компания F подвержена риску изменений справедливой стоимости собственных долевых инструментов, связанных либо с выплатой наличными денежными средствами с учетом изменений справедливой стоимости, либо с требованием  выпустить (или в другом варианте – выкупить на рынке и поставить) собственные долевые инструменты сотрудникам или консультантам.  

Руководство Компании F рассматривает вариант заключения договоров по производным инструментам, например, опцион на покупку своих собственных обыкновенных акций по фиксированной цене, с целью хеджирования риска.  

Решение

В зависимости от классификации производного инструмента и порядка отражения хеджируемой статьи в отчетности.  

Если производный инструмент классифицируется как долевой инструмент, он не может выступать в качестве инструмента хеджирования. Например, в соответствии с МСФО  (IAS) 32, возможность для компании купить фиксированное количество собственных акций по фиксированной цене без альтернативы погашения наличными денежными средствами является долевым инструментом, поэтому он не может быть определен в качестве инструмента хеджирования.  С другой стороны если существует возможность расчета денежными средствами, то он классифицируется и учитывается как производный инструмент и может определяться в качестве инструмента хеджирования при условии, что все критерии, указанные в следующем ниже параграфе, соблюдены. 

Чтобы соответствовать требованиям учета хеджирования при  операции  хеджирования, хеджируемая статья должна подвергать компанию риску, который будет влиять на ОПУ.  Например, если хеджируемая статья представляет собой будущую обратную покупку компанией собственных акций, она никогда не повлияет на ОПУ, и не сможет соответствовать требованиям учета хеджирования (МСФО (IAS) 39.IG.F2.7). Если хеджируемая статья урегулируется денежными выплатами, основанными на стоимости акций, изменения справедливой стоимости хеджируемой статьи повлияют на ОПУ, и поэтому  могут соответствовать требованиям  учета хеджирования ((МСФО (IFRS) 2.30) при условии, что все остальные требования будут выполнены, а также учитывая, что вероятнее всего, некоторые выплаты будут произведены денежными средствами.

2.8 Форвардные пункты форвардных контрактов и временная стоимость опционов 

Вопрос

Могут ли форвардные пункты форвардных контрактов или временная стоимость опциона исключаться при определении инструмента хеджирования? 

Исходные данные

Компания G использует форвардный контракт и опцион для хеджирования высоковероятных денежных потоков от продаж в долларах США. Для того чтобы повысить эффективность, руководство намерено определить отношения хеджирования  только на основе изменений курса спот (для форвардного контракта) или изменений внутренней стоимости (для опционов). 

На справедливую стоимость валютного форвардного контракта влияет изменение спот курса и изменения форвардных пунктов. Изменение спот курса возникает из разницы между курсами валют, указанными в форвардном контракте. Изменение форвардных пунктов может вызвать неэффективность, если различия в процентной ставке  не оказывают аналогичного влияния  на хеджируемую статью. Справедливая стоимость опциона может быть разделена на две части: внутреннюю стоимость, которая в большинстве случаев определяется как разница между ценой исполнения и текущей рыночной ценой базиса; и временной стоимости, которая является остаточной стоимостью опциона и зависит от ожидаемой волатильности цены базиса, процентных ставок и времени, оставшегося до срока погашения. Если опцион используется для хеджирования не опционной позиции, изменения срочной стоимости опциона не будут компенсироваться эквивалентным изменением  стоимости или денежных потоков от хеджируемой статьи. 

Решение

Да, форвардные пункты форвардного контракта и временная стоимость опциона могут быть исключены из установленных отношений хеджирования (МСФО (IAS) 39.74). Если это может повысить эффективность, но возникает некоторая волатильность в ОПУ. Это связано с тем, что форвардные пункты или временная стоимость не являются предметом учета хеджирования; любые изменения их справедливой стоимости  будут, таким образом, признаваться в качестве прибылей или убытков в ОПУ по мере возникновения.

2.9 Определение форвардного контракта 

Вопрос 

В соответствии с МСФО (IAS) 39.74, , как правило, можно всегда однозначно определить справедливую стоимость всего инструмента хеджирования в целом. Поэтому определяемые отношения хеджирования  должны  отражать все изменения справедливой стоимости. МСФО (IAS) 39.74 допускает два исключения, одно из которых разделяет курс форвардного контракта на процентный элемент и цену «спот».  Учитывая, что в МСФО (IAS) 39 нет определения «форвардного контракта», какой вид производного инструмента представляет собой форвардный контракт для целей применения МСФО (IAS) 39.74? 

Исходные данные

Для целей применения операции хеджирования Компания Н использует следующие производные инструменты: 

(a) валютный своп с фиксированной ставкой к валютному свопу с фиксированной ставкой; 

(b)   валютный своп с переменной ставкой к валютному свопу с переменной ставкой;

(c) валютный своп с переменной ставкой к валютному свопу с фиксированной ставкой 

(d) контракт на поставку товаров, где ряд фиксированных платежей наличными средствами обменивается на партию фиксированного количества товаров на заранее установленную дату. 

Руководство намерено определить только спот элемент  этих производных инструментов в качестве инструментов хеджирования в отношениях хеджирования. 

Решение

Простой форвардный контракт – это контракт, по которому фиксированная сумма финансового или нефинансового актива обменивается на установленные даты валютирования в будущем. Для целей применения МСФО (IAS) 39.74 термин «форвардный контракт» должен интерпретироваться как некий производный инструмент, который является простым форвардным контрактом, или который может быть создан  с использованием серии простых форвардных контрактов. Форвардные контракты могут быть реализованы через  физические поставки финансового или нефинансового актива в обмен на денежные средства или на чистой основе на каждую дату расчета. 

Валютный своп с фиксированной ставкой к валютному свопу с фиксированной ставкой (инструмент (а)), представляет собой серию валютных контрактов в соответствии с МСФО (IAS) 39.74 при условии, что расчеты на каждом этапе свопа происходят  в одни и те же даты в будущем (т.е. нет временных несоответствий между двумя этапами свопов). Контракт на поставку товаров (инструмент (d)) представляет собой форвардный контракт в соответствии с МСФО (IAS) 39.74, так как он включает серию операций по обмену фиксированных наличных платежей  на фиксированное количество товаров на предварительно установленные даты. Поэтому руководство Компании Н может использовать только спот элемент из этих двух производных инструментах в качестве инструментов хеджирования в установленных отношениях хеджирования.

Однако другие инструменты ((b) и (c)) не являются форвардными контрактами, так как не ведут к возникновению фиксированных денежных потоков. Руководству, таким образом, необходимо определить эти производные инструменты в целом в качестве инструментов хеджирования.  

2.10 Срок погашения инструмента хеджирования и хеджируемой статьи  

Вопрос 
Должен ли срок погашения инструмента хеджирования точно совпадать со сроком погашения хеджируемой статьи?   

Исходные данные

Компания J начинает хеджирование денежных потоков от высоковероятных прогнозируемых продаж в иностранной валюте (долларах США) в июне 2006 года. Невозможно точно установить на какие даты в июне будут осуществлены индивидуальные продажи.  Поэтому Компания J решает хеджировать первый Х миллион от продаж в долларах в июне 2006 года. Срок погашения инструмента хеджирования, тем не менее, наступает в определенный день (например, 15 июня 2006 года).  

Решение

Требование относительно точного совпадения срока погашения хеджируемой статьи  со сроком погашения инструмента хеджирования отсутствует. Однако временное несоответствие может привести к неэффективности. Кроме того, если срок погашения производного инструмента  наступает после срока погашения хеджируемой статьи, он не использоваться только в период времени до того, как возникнет  хеджируемая статья, так как назначение отношений хеджирования в течение неполного периода обращения инструмента хеджирования не разрешается. (МСФО (IAS) 39.75).

2.11 Доли производных инструментов в качестве инструментов хеджирования  

Вопрос
Может ли доля производного инструмента определяться в качестве инструмента хеджирования? 

Исходные данные

Компания К, функциональной валютой которой является евро, заключает форвардный контракт на сумму 10 миллионов долларов США для хеджирования прогнозируемых будущих продаж, номинированных в долларах США. Во время заключения форвардного  контракта только прогнозируемые продажи на  8 миллионов  считаются высоковероятными. Руководство Компании К намерено использовать 80% форвардного контракта для хеджирования  высоковероятных будущих продаж  8 миллионов долларов. 

Решение

Да. МСФО (IAS) 39.75 позволяет компании при отношении хеджирования использовать определенную долю производного инструмента. Компания К может, таким образом, определить 80% форвардного контракта в качестве инструмента хеджирования. Однако компания не может применять отношение хеджирования в течение неполного периода обращения инструмента хеджирования (МСФО (IAS) 39.75).    

2.12 Использование отдельного производного инструмента для хеджирования актива и обязательства 

Вопрос 

Может ли компания использовать процентный своп в разных валютах для хеджирования комбинации актива с фиксированной ставкой и обязательства с плавающей ставкой? 

Исходные данные

Компания L, функциональной валютой которой является швейцарский франк (CHF), выпустила облигацию, деноминированную в долларах США, с фиксированной процентной ставкой, сроком погашения 10 лет, и выдала кредит, номинированный в евро, с плавающей процентной ставкой и сроком погашения  10 лет. 

Решение

Да. Существует два способа, в соответствии с которыми производные инструменты могут определяться для надлежащего учета хеджирования.  

(1) Определить своп в качестве 

(а)
хеджирования справедливой стоимости, как процентной ставки, так и валютного риска по долларовому долгу, и 

(b)
хеджирования денежных потоков, связанного с валютным риском плавающей ставки по кредиту в евро. Для этого компании потребуется разложить своп на два отдельных производных инструмента путем включения условной переменной части в швейцарских франках в своп. 

 (2) Определить своп в качестве 

(a)
денежных потоков по хеджированию валютного риска по долгу в долларах и 

(b)
денежных потоков по хеджированию риска процентной ставки и валютного риска плавающей ставки кредита в евро.

Для этого компании потребуется разложить своп иным образом, включив условную фиксированную часть в швейцарских франках в своп.  Результат будет следующим: (a) своп - получение суммы по фиксированной ставке в долларах США / выплата суммы по фиксированной ставке в швейцарских франках, и (b) получение суммы по фиксированной ставке в швейцарских франках / выплата суммы по плавающей ставке в евро.

Отдельный своп можно разложить на отдельные компоненты риска для целей хеджирования путем включения условной части, номинированной в функциональной валюте компании. Дополнительная часть может быть либо фиксированной, либо плавающей, при условии, что выбранная альтернатива  соответствует требованиям учета хеджирования  для обоих хеджируемых рисков и эффективность может быть достоверно оценена для обоих элементов. 

Для надлежащего учета хеджирования должны быть соблюдены все критерии, указанные в МСФО (IAS) 39.88. Перспективное и ретроспективное тестирование на эффективность должно быть выполнено для обоих элементов отношений хеджирования, а также  для  инструмента  в целом. Оба элемента должны быть высокоэффективными для того, чтобы отношения хеджирования соответствовали учету хеджирования  (МСФО (IAS) 39.IG.F1.12).

2.13 Использование нескольких производных инструментов в качестве инструментов хеджирования при хеджировании справедливой стоимости 

Вопрос

Может ли руководство определить комбинацию производных инструментов в качестве инструментов хеджирования при хеджировании справедливой стоимости? 

Исходные данные

Компания М выпустила 7% облигации с фиксированной ставкой сроком погашения 5 лет и заключает сделку процентного свопа на пять лет (получение суммы по фиксированной ставке 7% - выплата суммы по переменной ставке LIBOR) для хеджирования риска изменения справедливой стоимости облигации, возникающей в результате изменений процентных ставок. 

В то же время компания заключает соглашение коллар (фиксирование максимума и минимума плавающей ставки), имеющего нулевую стоимость, для ограничения волатильности денежных потоков, возникающих  в результате объединения долга с фиксированной ставкой и процентного свопа. Коллар – это отдельный контракт, который представляет собой продажу флора в размере 5% (ограничивающего минимум) и покупку кэпа (ограничивающего максимум) в размере 10%. По коллару отсутствует получение премии: поэтому он не является чистым проданным опционом. 

Решение

Да. Для хеджирования изменения справедливой стоимости  облигации,  возникающего в результате  изменения процентных ставок, руководство компании Н может определить хеджируемый инструмент в виде комбинации:

(а) процентный своп; и

(b) коллар.

Руководство должно задокументировать следующие факты:

(а) хеджируемый риск – это риск изменений справедливой стоимости облигации, возникающий в связи с изменениями безрисковой ставки в диапазоне от 5% до 10%; и 

(b) только изменения внутренней стоимости коллара включаются в отношения хеджирования. 

 Точное описание хеджирования способами, указанными выше, будет способствовать повышению  эффективности хеджирования.  

Если руководство решило заключить отдельный договор на покупку кэпа и  отдельный договор на продажу флора вместо одного коллара, оно не может определить комбинацию процентного свопа, покупку кэпа и продажу флора в качестве инструментов хеджирования. Это связано с тем, что проданный опцион не может быть определен в качестве инструмента хеджирования, даже при условии  объединения с другими производными инструментами (МСФО (IAS) 39.77).

2.14 Компенсирующие производные инструменты 

Вопрос
Может ли комбинация компенсирующих производных инструментов определяться в качестве инструмента хеджирования? 

Исходные данные

Компания N регулярно пересматривает существующие отношения хеджирования и принимает решение сократить их объемы, так как риск статьи, которая хеджировалась первоначально, был снижен новой компенсирующей позицией. Компания N приобрела новый производный инструмент для компенсации части первоначального производного и для снижения объемов хеджирования. Руководство предлагает определить два компенсирующих производных инструмента в качестве инструмента хеджирования в новых отношениях хеджирования.  

Решение

Да. Два или более компенсирующих производных инструментов могут быть совместно определены  как инструмент хеджирования, при условии, что ни один из этих инструментов не является выписанным опционом и хеджирование является высокоэффективным (МСФО (IAS) 39.77). Однако некоторая неэффективность может появиться в силу того, что компенсирующий производный инструмент был введен позже первоначального производногой инструмента, и поэтому они будут иметь разную справедливую стоимость. 

2.15 Покупка опционов в качестве инструментов хеджирования при хеджировании справедливой стоимости  

Вопрос 

Может ли купленный опцион (например, покупка флора) определяться в качестве инструмента хеджирования при хеджировании изменения справедливой стоимости финансового актива или обязательства (например, облигации с фиксированной ставкой)?

 Исходные данные

Компания Р выпустила облигации на 100 миллионов евро со сроком погашения 5 лет и  фиксированной процентной ставкой  в размере 3%. Компания хотела бы хеджировать риск изменения справедливой стоимости задолженности в случае снижения процентной ставки. Она заключает соглашение флор сроком на 5 лет в  размере 100 миллионов евро по трехмесячной ставке EURIBOR со ставкой исполнения в размере 3%.  

Решение

Да. МСФО (IAS) 39.81 предусматривает, что финансовый инструмент может хеджироваться по риску, связанному только с частью денежных потоков  или частью справедливой стоимости при условии, что эффективность поддается определению. Поэтому хеджирование можно определить, как риск изменений справедливой стоимости  процентной ставки, если процентные ставки опускаются ниже 3%  (МСФО (IAS 39.74 (b)). Эффективность хеджирования  будет повышаться, если руководство определит только внутреннюю стоимость флора в качестве инструмента хеджирования. В этом случае временная стоимость флора  исключается из отношений хеджирования  и изменения его  стоимости признаются в ОПУ по мере возникновения. 

2.16 Продажа опционов

Вопрос 

Может ли проданный опцион определяться в качестве инструмента хеджирования? 

Исходные данные

Компания Q продает опционы в рамках своей стратегии по управлению рисками для того, чтобы повысить доходность инвестиций. Руководство Компании намерено использовать учет хеджирования  для таких опционов в качестве отдельных инструментов хеджирования, или в сочетании с другими инструментами. 

Решение

Нет. Потенциальный убыток по опциону, который выписывает компания, будет значительно выше, чем потенциальная прибыль от изменения стоимости соответствующей хеджируемой статьи. Другими словами, продажа опциона не эффективна с точки зрения снижения риска потерь по хеджируемой статье. 

Поэтому продажа опциона не может выступать в качестве инструмента хеджирования самостоятельно или в сочетании с другими производными инструментами кроме случаев, когда полученная по нему премия является компенсацией премии уплаченной в составе сложного финансового инструмента (например, продажа опциона кол, используемого для хеджирования  отзывного обязательства).

Покупка опциона несет потенциальную прибыль, которая равна или превышает убыток по соответствующей хеджируемой статье,  и поэтому создает возможность уменьшения зависимости прибыли или убытка от изменения справедливой стоимости или денежных потоков. Покупка  опциона может быть определена в качестве инструмента хеджирования   (МСФО (IAS) 39.AG.94).  

2.17 Коллар, выступающий в качестве инструмента хеджирования  

Вопрос 

Может ли коллар быть определен в качестве инструмента хеджирования?  

Исходные данные

Компания R имеет задолженность с плавающим ставкой и намерена хеджировать риск повышения процентной ставки выше 6%. Для того чтобы сократить расходы на хеджирование руководство заключает соглашение коллар, который включает кэп на уровне 6% и флор  - на уровне  3%. 

Коллар является отдельным инструментом, который включает покупку опциона и продажу опциона. Коллар позволяет  компании сократить подверженность риску изменений процентной ставки, валютных курсов или других рыночных цен, выходящие за рамки приемлемого  уровня. (Аналогичный экономический эффект коллара может быть достигнут  двумя отдельными инструментами -  продажа опциона и покупка опциона – см. п. 2.18.)

Решение

Да. Коллар может быть определен в качестве инструмента хеджирования при условии, что он не является чистой выписанным опционом                 (т.е. компания не получает чистой премии за коллар) (МСФО (IAS) 39.77).  

2.18 Комбинация опционов 

Вопрос 

Может ли комбинация купленного и проданного опционов определяться в качестве инструмента хеджирования? 

Исходные данные

Компания S купила опцион колл у Банка А и продает опцион пут Банку В. Договор заключается день в день с целью создания коллара. Уплаченная премия по приобретенному коллу равна полученной премии по проданному путу; поэтому компания не получает чистой премии. Могут ли эти два опциона определяться в качестве инструмента хеджирования? 

Решение

Нет, комбинация этих двух инструментов не может быть определена как инструмент хеджирования, так как один из опционов является проданным и за него получена премия (МСФО (IAS) 39.77). Коллар может определяться в качестве инструмента хеджирования только в том случае, если покупка и продажа опциона объединены в один инструмент, и коллар не является чистой продажей опциона (т.е. не было получено чистой премии). 

Если оба договора заключены с одним контрагентом, заключаются одновременно и дополняют друг друга с целью создания коллара, то такие инструменты будут рассматриваться как одна операция. Здесь можно применить решение п. 2.17. 

2.19 Стратегия «кэп спрэд» и учет хеджирования  

Вопрос

Отвечает ли стратегия «кэп спред» требованиям учета хеджирования? 

Исходные данные

У Компании Т  имеется задолженность с плавающей процентной ставкой. Она намерена хеджировать риск повышения процентной ставки более 3%. Руководство считает, что риск увеличения процентной ставки более 4% может произойти не скоро, и готово нести дополнительный риск. Поэтому используется структура  «кэп спред», которая является отдельным инструментом, состоящим из: 

(а) покупки процентного кэпа, где цена исполнения составляет 3% (покупка опциона); и 

 (b) продажи процентного кэпа, где цена исполнения составляет 4%  (продажа опциона).

 Структура кэп спред представляет собой отдельный договор, заключенный с одним и тем же самым контрагентом. Руководство Компании Т намерено определить хеджируемый риск как риск повышения процентной ставки с 3% до 4%.  

Решение

Да, при условии, что кэп спред не является чистым продажным опционом (т.е. компания не  получает чистую премию за кэп спред). В этом случае компания может применять учет хеджирования, если стратегия соответствует политике компании по управлению рисками и соблюдаются все прочие условия учета хеджирования в соответствии с IAS 39.88 (например, документация, тестирование на эффективность и т.д.).

Если компания заключает два разных опциона (покупка процентного кэпа и продажа процентного кэпа), она не может определить оба опциона в качестве инструмента хеджирования. Это вызвано тем, что два или более производных инструмента могут быть совместно определены в качестве инструмента хеджирования, если только ни один из них не является проданным опционом.

2.20 Производные инструменты типа «knock-in» и «knock-out» в качестве инструментов хеджирования 

Вопрос

Могут ли производные инструменты типа «knock-in» и «knock-out» применяться в качестве инструментов хеджирования?

Исходные данные

Руководство Компании U намерено сократить стоимость различных стратегий хеджирования, используя производные инструменты типа knock-in или knock-out. Например, для того, чтобы хеджировать платежи к оплате  по задолженности с переменной ставкой, руководство рассматривает  возможность приобретения процентного флора со ставкой исполнения, равной 3%, который зависит от некоторой процентной ставки, падающей ниже 2.5%  в течение определенного промежутка времени срока действия (knock-in). И наоборот, руководство рассматривает  покупку процентного флора, которая зависит от некоторой процентной ставки, не понижающейся ниже 2.5% в течение определенного  промежутка времени, срока действия  соглашения (knock-out).

Решение

В зависимости от ситуации. Не существует специального запрета на определение производного инструмента типа «knock-in» или «knock-out» в качестве инструмента хеджирования при условии, что производный инструмент не является чистым проданным опционом (т.е. компания не получает за это чистую премию). Однако маловероятно, что такой производный инструмент приведет к эффективному хеджированию, кроме случаев, когда хеджируемая статья содержит совпадающий элемент «knock-in» или «knock-out», так как при определении эффективности должна учитываться полная справедливая стоимость производного инструмента. Нельзя определять хеджируемый риск, как включающий элемент «knock-in» или «knock-out»,  если такой элемент отсутствует в хеджируемой статье. 

3 Тестирование эффективности 

3.1 Сроки проведения тестирования эффективности 

Вопрос

Когда необходимо тестировать хеджирование на предмет эффективности? 

Исходные данные

Компания А использовала своп – переменная ставка на плавающую ставку - для хеджирования процентных платежей по кредиту с плавающей процентной ставкой. Компания каждые полгода выпускает финансовую отчетность. В соответствии с МСФО (IAS) 39.88(e) необходимо, чтобы оценка эффективности хеджирования проводилась регулярно.  

Решение

МСФО 39 требует применение как перспективного, так и ретроспективного тестирования. Перспективное тестирование определяет, будет ли хеджирование высокоэффективным в будущем. Ретроспективное тестирование  определяет, было ли хеджирование действительно эффективным в прошлый период. 

Сроки проведения тестирования:

(a) На дату начала хеджирования необходимо провести перспективное тестирование с целью определения того, будет ли хеджирование высокоэффективным в течение периода действия хеджирования. Если этот тест не пройден, учет хеджирования применять нельзя. 

(b) Ретроспективное тестирование должно проводиться, как минимум, на каждую отчетную дату (как промежуточную, так и годовую) для определения того, было ли хеджирование действительно высокоэффективным в течение рассматриваемого периода.  

(c) В дальнейшем перспективное тестирование необходимо проводить на каждую отчетную дату (как промежуточную, так и годовую) с целью определения эффективности хеджирования в течение оставшегося периода действия хеджирования. Если тест не пройден, учет хеджирования должен быть прекращен.

3.2 Ретроспективное тестирование на эффективность с использованием регрессионного анализа

Вопрос

Возможно ли использование регрессионного анализа в качестве метода оценки эффективности на ретроспективной основе? 

Исходные данные

Реактивное топливо составляет примерно 15% операционных расходов Авиакомпании В. Руководство намерено хеджировать высоковероятную будущую покупку реактивного топлива. Однако активного рынка производных финансовых инструментов на реактивное топливо не существует. Поэтому руководство заключает договор с производным инструментом на мазут для хеджирования будущей покупки реактивного топлива. Авиакомпания решает применить метод регрессионного анализа для ретроспективного тестирования эффективности хеджирования.

МСФО (IAS) 39.AG.105 уточняет характеристики как перспективного, так и ретроспективного тестирования эффективности хеджирования. Для перспективного тестирования специально указан статистический метод. Для ретроспективного тестирования стандарт предусматривает «фактические результаты хеджирования в диапазоне от 80-125 %». Означает ли это, что нельзя применить статистический метод для ретроспективного тестирования, и приемлем только метод долларового взаимозачета? 

Решение

Регрессионный анализ представляет собой приемлемый метод для ретроспективного тестирования эффективности хеджирования. МСФО (IAS) 39.AG.107  признает, что стандарт не  указывает на какой-либо единственный метод для оценки эффективности хеджирования.  В случае хеджирования нефинансового объекта МСФО (IAS) 39.AG100 указывает на возможность  выполнения регрессионного анализа для установления  статистических отношений между хеджируемой статьей и инструментом хеджирования.

При использовании регрессионного анализа эффективность оценивается с использованием нескольких статистических оценок. Наклон регрессионной кривой должен быть между -0,8 и -1,25. Соотношение должно также поддерживаться высокими значениями R2 и статистическими данными F или аналогичными оценками.

Регрессионный анализ не предоставляет информации для выполнения бухгалтерских проводок, поэтому требуется сделать отдельный расчет.  Для хеджирования денежных потоков, МСФО (IAS)39.96(a)  требует, чтобы сумма, накопленная в капитале, была меньше (в абсолютном выражении):

 (i) совокупных прибыли или убытка по инструменту хеджирования с начала хеджирования;

 (ii) совокупного изменения справедливой (дисконтированной) стоимости ожидаемых денежных потоков по хеджируемой статье с начала хеджирования.

3.3 Перспективное тестирование эффективности при совпадении основных условий 

Вопрос

Есть ли необходимость проводить количественный тест эффективности хеджирования на перспективной основе, если все основные условия хеджируемой статьи и инструмента хеджирования совпадают? 

Исходные данные

Компания С заключает договор о предоставлении кредита фиксированной ставкой сроком на 5 лет. В ту же самую дату она заключает процентный своп – получение суммы по фиксированной ставке / выплата по плавающей ставке; переменная часть данного свопа меняется каждые три месяца. Основные условия свопа и долга совпадают (дата начала, дата окончания, даты фиксированных платежей, графики платежей, фиксированная процентная ставка), при этом нет никаких факторов или условий (например, опционов), которые могли бы привести к заключению об отсутствии идеальной эффективности.  

Решение

Нет, при условии, что руководство может продемонстрировать, что плавающая часть свопа не приведет к существенной неэффективности.  

Цель перспективного теста на эффективность - показать, что Компания С обоснованно ожидает, что хеджирование будет эффективным в соответствии с МСФО (IAS) 39.88. Если основные условия  долга и фиксированной части свопа совпадают, и если руководство может доказать и документально подтвердить, что изменения справедливой стоимости переменной части свопа маловероятны и не приведут к существенной неэффективности, этого будет достаточно, чтобы  продемонстрировать высокую эффективность хеджирования. В таком случае математических расчетов для подтверждения эффективности не требуется.  

 Фиксированная часть свопа точно совпадает с процентными платежами по хеджируемому долгу с фиксированной процентной ставкой. Маловероятно, что переменная часть свопа вызовет существенную неэффективность, учитывая краткосрочность интервала между датами пересмотра цен данной части свопа (три месяца). Поэтому Компания С может проводить только количественный перспективный тест на эффективность.  

3.4 Ретроспективное тестирование эффективности при совпадении основных условий

Вопрос

Нужно ли проводить ретроспективный тест на эффективность, если основные условия инструмента хеджирования совпадают с основными условиями хеджируемой статьи? 

Исходные данные 

Компания D получила кредит сроком на 5 лет с фиксированной процентной ставкой. В эту же дату она заключила процентный своп – получение суммы по фиксированной ставке / выплата по переменной ставке, где плавающая часть пересматривается каждые три месяца. Основные условия свопа и кредита совпадают (дата начала, дата окончания, даты фиксированных платежей, графики платежей, основные суммы, фиксированная процентная ставка) и нет никаких признаков или условий (например, возможности выбора), которые сделали бы недействительным  предположение о полной эффективности. 

Решение

Да. Целью ретроспективного тестирования эффективности является определение эффективности хеджирования в течение всего отчетного периода, для которого оно было определено. Необходимо выполнить ретроспективное тестирование для определения фактической эффективности. 

Если основные условия инструмента хеджирования совпадают с условиями хеджируемой статьи, неэффективность может все-таки возникнуть, например в случаях:  

(a) если переменная часть пересматривается  на дату тестирования; 

(b) если есть изменения в ликвидности свопа; или

(c) если есть изменение в кредитоспособности контрагента по свопу.   

3.5 Метод гипотетического производного инструмента  

Вопрос

Может ли компания применять метод гипотетического производного инструмента для тестирования эффективности? 

Исходные данные

Компания Е хеджирует валютный риск высоковероятной прогнозируемой сделки, используя форвардный контракт. Руководство намерено оценить эффективность хеджирования через моделирование хеджируемого риска прогнозируемой сделки путем создания гипотетического производного инструмента. Позволяет ли МСФО (IAS) 39 применять данный метод? 

Решение

Да. Данный метод описан в МСФО (IAS) 39.IG.F5.5. Метод гипотетического производного инструмента это метод оценки изменений справедливой стоимости хеджируемой статьи при хеджировании денежных потоков, связанных с хеджируемым риском. Производный инструмент создается с условиями, которые отражают соответствующие условия хеджируемой статьи. Так как Компания Е хеджирует валютный риск  высоковероятных продаж, соответствующий гипотетический производный инструмент представляет собой форвардный валютный контракт для хеджируемой суммы, со сроком погашения на дату, когда ожидаются денежные потоки по соответствующей форвардной ставке на момент начала хеджирования. 

Изменение справедливой стоимости гипотетического производного инструмента затем сравнивается  с изменением справедливой стоимости инструмента хеджирования для определения эффективности. 

3.6 Изменение сроков получения денежных потоков  

Вопрос 

 Каковы последствия для учета хеджирования при хеджировании прогнозируемой сделки, если возникают  изменения в сроках получения прогнозируемых денежных потоков? 

Исходные данные

Компания F хеджирует валютный риск высоковероятных прогнозируемых сделок с использованием форвардных контрактов. Руководство принимает решение определить хеджируемый риск как риск изменения форвардной ставки и оценить эффективность  хеджирования, моделируя хеджируемый риск прогнозируемой сделки в виде гипотетического производного инструмента. Одновременно с этим  ожидаемые сроки прогнозируемых денежных потоков меняются.  

Решение

Если сроки прогнозируемых денежных потоков меняются, должен быть установлен новый гипотетический производный инструмент, отражающий пересмотренные сроки возникновения денежных потоков. Это приведет к неэффективности и, если степень ее настолько  высока, что хеджирование больше не будет эффективным, учет хеджирования должен быть прекращен. 

3.7 Тестирование эффективности хеджирования денежных потоков – метод изменения переменного денежного потока 

Вопрос

Метод изменения переменного денежного потока иногда предлагается в качестве метода для тестирования эффективности  хеджирования денежных потоков. Является ли этот метод приемлемым в соответствии с МСФО (IAS) 39? 

Исходные данные

Компания  G выпускает облигацию с переменной ставкой. На ту же дату она заключает процентный своп, в соответствии с которым она получит переменную процентную ставку и выплатит фиксированную процентную ставку. Руководство определяет своп как хеджирование денежных потоков по облигации. Все условия учета хеджирования в соответствии с МСФО (IAS) 39.88  соблюдены.  

Руководство Компании предполагает провести перспективное и ретроспективное тестирование на эффективность, сравнивая:   

(a) текущую стоимость накопленных изменений в ожидаемых денежных потоках по плавающей части свопа; и

(b) текущую стоимость  накопленных изменений  в ожидаемых будущих процентных денежных потоках по обязательству с плавающей ставкой.   

Решение

Метод изменения переменного денежного потока является приемлемым методом для выполнения перспективного тестирования на эффективность, но не подходит для ретроспективного тестирования. 

Обоснование использования данного метода перспективного тестирования на эффективность заключается в том, что он соответствует цели хеджирования денежных потоков путем  нейтрализации изменений денежных потоков, связанных с хеджируемым риском.  Переменная часть свопа является средством, с помощью которого достигается данная нейтрализация.  

Однако данный метод не разрешается применять при ретроспективном тестировании, потому что он определяет неэффективность только части производного инструмента (например, только части с плавающим курсом).  МСФО (IAS) 39 не разрешает оценивать эффективность ретроспективно с использованием только части производного инструмента (МСФО (IAS) 39.74). 

3.8 Тестирование эффективности хеджирования денежных потоков – метод фиксированной ставки-ориентира 

Вопрос 

Метод фиксированной ставки-ориентира иногда предлагается  в качестве метода тестирования эффективности  хеджирования денежных потоков. Является ли данный метод приемлемым в соответствии с МСФО (IAS) 39?  

Исходные данные

Как и в предыдущем примере, Компания Н выпускает  облигации с переменной ставкой. В тот же день Компания заключает процентный своп в соответствии с которым она получит переменную и выплатит фиксированную процентную ставку.  Долговой инструмент с эквивалентной процентной ставкой и сроком погашения мог бы быть выпущен под 8%.

Руководство Компании Н определяет своп, как хеджирование денежных потоков по облигации. Все условия учета хеджирования. указанные в  МСФО (IAS) 39.88, соблюдены. 

Руководство предлагает провести перспективное и ретроспективное тестирование, сравнивая: 

(a) текущую стоимость накопленного изменения в ожидаемых будущих денежных потоках по свопу;  и

(b) текущую стоимость накопленного изменения в ожидаемых будущих денежных потоках по переменной части за минусом процентной ставки (8%). 

Решение

Да. Компания Н может использовать метод фиксированной ставки-ориентира при хеджировании денежных потоков, как для перспективного, так и для ретроспективного тестирования.  

Данный метод отражает цель управления рисками в отношениях хеджирования, то есть обмен серии будущих денежных потоков по переменной ставке на денежные потоки по фиксированной ставке.  Это соответствует положениям МСФО (IAS) 39.AG.107, которое предусматривает, что метод, который применяет компания для оценки эффективности хеджирования, зависит от стратегии управления рисками.  

Компания Н должна определить хеджируемый риск как риск изменения  справедливой стоимости денежных потоков по переменной ставке, за минусом изменений справедливой стоимости денежных потоков по фиксированной ставке, которые будут получены в начале выпуска основного долгового инструмента (8%). Поэтому компания оценивает  волатильность по отношению к определенной фиксированной ставке. Тестирование на эффективность должно выполняться на основе способности инструмента хеджирования обеспечить получение установленных денежных потоков, и поэтому должно определять отличие от фиксированной ставки.  

Принципы, указанные в данном пункте, описываются в методе В, МСФО (IAS) 39.IG.F5.5. 

3.9 Исключение кредитного риска из хеджирования риска процентной ставки  

Вопрос 

Может ли кредитный риск исключаться из оценки эффективности хеджирования по долговому инструменту?  

Исходные данные

1 января 20Х5 года Компания J выпустила долговые обязательства с фиксированной процентной ставкой 8% за 1 000 единиц. В тот же день Компания заключает процентный своп, по которому она оплачивает ставку LIBOR  и получает  процент в размере 7% на тех  же условиях платежа, условная основная сумма составляет 1 000 единиц.   

В начале Компания J определяет своп как инструмент хеджирования риска изменения справедливой стоимости  выпущенных долговых обязательств.

	Справедливая стоимость
	1 января
20X5 г.
	31 декабря 20X5 г.
	Изменения

	Долговое обязательство  
	(1 000)
	(1 048)
	(48)

	Своп
	–
	102
	102

	Разница
	
	
	54


У руководства имеется следующая информация, касающаяся справедливой стоимости. Эффективность отношений хеджирования составляет: 48/102 = 47%. 

Учет хеджирования не допускается, так как результаты теста на эффективность оказались существенно ниже минимума, требуемого для эффективности (80%). Основная причина возникающей разницы в изменении справедливой стоимости, приведшая к неэффективности, заключается в ухудшении кредитоспособности Компании. Поэтому руководство хочет исключить свои собственные кредитные риски из оценки эффективности. 

Решение

МСФО (IAS) 39 допускает, чтобы компания определяла любую долю риска в финансовом активе или обязательстве в качестве хеджируемой статьи. Эффективности хеджирования, как правило, значительно проще достигнуть, если характеристики хеджируемого инструмента совпадают с характеристиками инструмента хеджирования. В данном случае Руководство Компании J должно пересмотреть хеджируемый риск для того, чтобы улучшить эффективность хеджирования в будущем.  

Так как ухудшение кредитоспособности Компании является основной причиной, приведшей к неэффективности хеджирования, руководство должно исключить этот риск в дальнейшем и хеджировать только изменения справедливой стоимости облигации, связанные с изменениями безрисковой процентной ставки. Изменение в определении хеджируемой статьи, заключающееся в исключении кредитного риска по облигациям из отношений хеджирования, повысит эффективность хеджирования, так как кредитный риск по облигациям не будет влиять на оценку.

 3.10 Отрицательный результат по ретроспективному тестированию и положительный – по перспективному тестированию   

Вопрос

Могут ли отношения хеджирования, которые не прошли ретроспективный тест на эффективность, определены как отношения хеджирования вновь на следующий период, если результат перспективного теста успешный?  

Исходные данные

Отношения хеджирования, определенные в Компании К, не прошли тест на эффективность в течение установленного периода, поэтому руководство прекращает применять учет хеджирования, начиная с последней даты, когда отношения были эффективными (IAS 39.AG.113). Руководство выполняет перспективное тестирование того же инструмента хеджирования и с той же хеджируемой статьей в начале следующего периода, и тест дает положительные результаты.  Руководство хочет вновь определить отношения хеджирования для оставшегося периода действия инструмента. 

Решение

Да. Руководство может вновь определить отношения хеджирования после успешно проведенного тестирования на эффективность. МСФО (IAS) 39 не может препятствовать тому, что компания принимает решение определять  тот  же самый производный инструмент в качестве инструмента хеджирования того же самого объекта в последующий период, при условии, что отношения хеджирования соответствуют критериям учета хеджирования (включая эффективность) в указанный последующий период (апрель  2005 г.  – новая версия IFRIC). 

Руководство может снова определить первоначальные отношения хеджирования и снова определить новые отношения хеджирования на последующие периоды.  

 4 Учет хеджирования и представление информации  

4.1 Хеджирование валютного риска по инвестициям, имеющимся в наличии для продажи 

Вопрос

Как руководство должно учитывать хеджирование валютного риска долевых инвестиций с использованием  форвардного контракта?  

Исходные данные  

Компания А, являющаяся швейцарской компанией, приобрела долевые инвестиции у Компании Х, и классифицировала их как имеющиеся в наличии для продажи. Акции Компании Х зарегистрированы на фондовой бирже США в долларах США, и Компания выплачивает дивиденды в долларах США. Стоимость приобретения составляет 10 миллионов долларов США. 

Руководство Компании А не хочет подвергаться риску потенциальных будущих убытков в случае снижения курса доллара по отношению  швейцарскому франку  (CHF). Руководство намерено удерживать инвестиции на протяжении, по крайней мере, 2 лет, и заключает форвардный контракт на продажу долларов США и получение швейцарских франков в течение двух лет на условную сумму 9 миллионов долларов США с целью хеджирования справедливой стоимости  инвестиций в размере 9 миллионов долларов США.

Руководство Компании А принимает решение провести тестирование эффективности хеджирования путем сравнения изменений справедливой стоимости производного инструмента, возникающих в связи с изменениями  спот курса, и изменением справедливой стоимости хеджируемой части справедливой стоимости, относящейся к изменениям спот курса доллара к швейцарскому франку (USD/CHF).  

Элемент форвардного контракта, который относится к форвардным пунктам, исключается из отношений хеджирования и оценивается по справедливой стоимости с изменениями  стоимости, признаваемым в ОПУ. Такое определение повышает эффективность хеджирования.  

Решение

Если все критерии учета хеджирования соблюдены, руководство Компании А должно учитывать изменения справедливой стоимости следующим образом:

(a) Форвардный контракт: руководство должно признавать прибыли/убытки, возникающие в связи с изменениями справедливой стоимости форвардного контракта в ОПУ. Сюда входит как спот компонент (который является частью отношений хеджирования) и компонент форвардных пунктов (который не является частью отношений хеджирования).  

(b) Инвестиции: руководство должно признать часть изменений справедливой стоимости, которая относится к прибылям/убыткам, возникающим в связи с  повторным пересчетом хеджируемой суммы инвестиций (т.е. наименьшее значение из 9 миллионов долларов США и справедливой стоимости в долларах) в швейцарские франки в ОПУ.  Оставшаяся часть изменений  справедливой стоимости накапливается в капитале в соответствии с правилами последующей оценки инвестиций, имеющихся в наличии для продажи. Если справедливая стоимость инвестиций в долларах США снижается ниже хеджируемой суммы в 9 миллионов, возникает неэффективность (МСФО (IAS) 39.IG.F2.19).

4.2 Корректировка базы балансовой стоимости

Вопрос 

При хеджировании прогнозируемого приобретения нефинансового актива может ли хеджируемая прибыль или убыток, которые были первоначально признаны в составе собственных средств, включаться в балансовую стоимость приобретаемого актива?  

Исходные данные

Компания В хеджировала валютные риски прогнозируемого крупного приобретения оборудования. Эффективная доля изменений справедливой стоимости инструмента хеджирования была накоплена в капитале. Оборудование было приобретено и руководство хотело бы включить данную сумму в балансовую стоимость актива. 

Решение

Да, если это является учетной политикой Компании В.

Для хеджирования прогнозируемого приобретения нефинансового актива или прогнозируемой эмиссии нефинансового обязательства, МСФО (IAS) 39 позволяет  компаниям выбирать учетную политику в момент первоначального признания нефинансового актива или нефинансового обязательства. Компания может либо: 

(a) включить прибыли или убытки по инструменту хеджирования, предварительно накопленные в капитале, в первоначальную балансовую стоимость нефинансового актива или нефинансового обязательства. Данные прибыли или убытки будут оказывать влияние на ОПУ «автоматически», если хеджируемая статья обесценивается (для основных средств) или реализуется (для запасов); либо 

(b) оставить прибыли или убытки в капитале и перевести их в ОПУ, когда хеджируемый объект повлияет на ОПУ. 

Чистый эффект по отчету о прибылях и убытках будет одинаковым, но в учете (а) будет исключаться необходимость отслеживать и амортизировать сумму, накопленную в капитале.  

Компания может выбрать либо (a), либо (b) в качестве своей учетной  политики и последовательно применять ее ко всем операциям хеджирования  прогнозируемых сделок, которые приведут к признанию нефинансовых активов или обязательств.   

Если хеджируемая статья является финансовым активом или финансовым обязательством, корректировка базы не разрешается, в этом случае необходимо применить подход (b). 

4.3 Капитализация расходов по займам и учет хеджирования 

Вопрос 

Может ли руководство  капитализировать изменение справедливой стоимости процентного свопа, используемого для хеджирования займа, полученного на финансирование строительства актива? 

Исходные данные

Компания С получает заем в размере 10 миллионов для финансирования  строительства электростанции. Она выплачивает плавающую ставку по займу и хеджирует появляющуюся разницу в процентных платежах с помощью процентного свопа, по которому выплачивает фиксированную ставку, а получает переменную. Компания С применяет разрешенный альтернативный метод в соответствии с  МСФО (IAS) 23  и капитализирует соответствующие расходы по займам в стоимость электростанции. 

Решение

Да, при условии соблюдения критериев учета хеджирования. Изменение справедливой стоимости эффективной части свопа будет капитализироваться как часть стоимости электростанции, так как Компания С решила капитализировать соответствующие расходы по займам. 

Если критерии учета хеджирования не соблюдаются, Руководство Компании С должно учитывать производный инструмент в качестве торгового инструмента. Изменение справедливой стоимости свопа признается в ОПУ и не может капитализироваться в стоимость электростанции. 

4.4 Влияние учета хеджирования группы на сегментную отчетность  

Вопрос

Каким образом следующие производные инструменты должны отражаться в примечаниях к сегментной отчетности? 

(a) внешние производные инструменты, которые отвечают требованиям учета хеджирования в консолидированной финансовой отчетности; и

(b) внутригрупповые межфирменные производные инструменты между сегментами, которые не отвечают требованиям учета хеджирования в консолидированной финансовой отчетности.  

Исходные данные

Группа Е состоит из двух основных сегментов (Сегменты 1 и 2), в которые входят различные дочерние компании. Отдел казначейства группы включен в отдельный сегмент 3.  

Группа Е хеджирует прогнозируемые операции в иностранной валюте на нетто основе с использованием внешних производных инструментов (валютные форвардные контракты), заключенные централизованно отделом казначейства. Учитывая, что учет хеджирования  запрещает хеджировать чистые позиции, руководство  определяет операции хеджирования как часть операций Сегмента 1. Такой подход дает возможность группе осуществлять учет хеджирования в своей консолидированной финансовой отчетности.

Внутренние производные инструменты используются отделом казначейства группы для хеджирования позиций на уровне действующих дочерних компаний. Так как действующие дочерние компании не представляют эту информацию в своей отдельной финансовой отчетности согласно требованиям МСФО (IAS) 39, в данном случае не выполняется требование о документальном оформлении хеджирования с применением внутренних производных инструментов.   

Решение

(a) Так как внешние производные инструменты документально оформляются как хеджирование  части рисков Сегмента 1, эта документация представляет собой разумную основу для распределения на Сегмент 1 в целях составления сегментной отчетности. 

(b) Внутренние производные инструменты компании учитываются в составе сегментов, к которым они относятся, по справедливой стоимости через ОПУ, так как они не являются частью отношений хеджирования, которые отвечают требованиям учета хеджирования согласно МСФО (IAS) 39. Такой учет создаст неустойчивость прибылей и убытков на уровне сегментов. Однако прибыли и убытки по таким внутренним производным инструментам нейтрализуют друг друга, как только сегменты будут консолидированы и внутренние операции компании будут исключены. 

5 Прекращение учета хеджирования 

5.1 Прекращение учета хеджирования справедливой стоимости облигации 

Вопрос 

Каким образом может отражаться прекращение учета хеджирования справедливой стоимости, если прекращение происходит в связи с тем, что хеджирование не прошло тест на эффективность?  

Исходные данные

Два года назад Компания А выпустила облигацию с номинальной стоимостью 4 миллиона евро, сроком погашения 5 лет с фиксированной процентной ставкой. В тоже время она заключила своп на 5 лет, по которому фиксированная ставка обменивается на переменную. Данный своп компания определила как хеджирование справедливой стоимости облигации. Через два года хеджирование не прошло ретроспективный тест на эффективность. На дату, когда хеджирование в последний раз прошло тест на эффективность, балансовая стоимость облигации включала накопленную корректировку в размере 0.2 миллиона евро, отражающую изменение справедливой стоимости хеджируемого риска. 

Решение

Компания А прекращает учет хеджирования перспективно (т.е. предыдущие бухгалтерские проводки не сторнируются). Если причиной прекращения является тот факт, что хеджирование не прошло тест на эффективность, то учет хеджирования прекращается с последней даты, когда существовало доказательство эффективности хеджирования (МСФО (IAS) 39.AG.113). 

Корректировки балансовой стоимости хеджируемой статьи для отражения изменений справедливой стоимости, которые относятся к хеджируемому риску, остаются в составе балансовой стоимости статьи, но в будущих периодах никаких корректировок больше не делается. Если хеджируемая статья учитывается по амортизированной стоимости, то такие предварительные хеджирующие корректировки амортизируются в течение оставшегося срока действия статьи путем пересчета эффективной процентной ставки. 

Скорректированная балансовая стоимость, составляющая 4.2 миллиона евро, будет составлять основу для расчета новой эффективной процентной ставки, начиная с последней даты, когда хеджирование прошло тест на эффективность. Хеджирующая корректировка в размере 0,2 миллионов евро, следовательно, признается в ОПУ в течение оставшегося периода действия облигации. 

5.2 Прекращение хеджирования  справедливой стоимости инвестиций, имеющихся в наличии для продажи  

Вопрос 

Как необходимо учитывать прекращение хеджирования справедливой стоимости, если учет хеджирования прекращается в связи  с отменой отношений хеджирования? 
Исходные данные

Компания В  - швейцарская компания, функциональной валютой которой является  швейцарский франк (CHF). Компания В купила долевые инвестиции у Компании Х и отнесла их к категории «имеющиеся в наличии для продажи». Акции Компания Х зарегистрированы только в США в долларах США и компания выплачивает дивиденды в долларах США.  Справедливая стоимость  на дату приобретения, включая затраты по сделке, составила 10 миллионов долларов США. 

Руководство Компании В не хочет подвергаться риску будущих убытков в случае снижения курса доллара по отношению к швейцарскому франку. Руководство намерено удерживать инвестиции в течение двух лет, и заключает форвардный контракт  на продажу долларов и получение франков через два года, условная сумма - 9 миллионов долларов США для хеджирования 9 миллионов  справедливой стоимости  инвестиций в Компанию В. 

Руководство определило форвардный контракт как хеджирование справедливой стоимости по валютному риску  9 миллионов долларов США  ее инвестиций в Компанию Х.  Такое определение позволяет Компании отнести изменение валютного курса  по сумме инвестиций в 9 миллионов долларов США  в ОПУ для нейтрализации изменений справедливой стоимости  производного инструмента. Остальные изменения справедливой стоимости  во франках по инструменту аккумулируются на счетах капитала до тех пор, пока инвестиция не будет продана.

Спустя год, руководство считает, что доллар вряд ли будет падать дальше и решает прекратить хеджирование и отменить определение соответствующих статей.  Хеджирование оставалось высокоэффективным  до момента прекращения.  

Решение

Компания В прекращает учет хеджирования перспективно (то есть  предыдущие бухгалтерские проводки не сторнируются).  

Если хеджируемым объектом является долевой инструмент, классифицируемый как имеющийся в наличии для продажи, все будущие изменения справедливой стоимости  инструмента, включая все изменения, относящиеся к изменениям валютного курса, накапливаются на счетах капитала до того момента, пока инструмент не будет продан или обесценен. 

5.3 Прекращение учета хеджирования денежных потоков – операции больше не рассматриваются как  высоковероятные  

Вопрос

Как должно  отражаться прекращение хеджирования денежных потоков по высоковероятной прогнозируемой сделке, если учет хеджирования прекращается в связи с тем, что операция больше не является высоковероятной? 

Исходные данные

Компания D, функциональной валютой которой является шведская крона (SEK), строит парусные яхты, которые продает, в основном,  американским клиентам. В апреле Компания D определила, что у нее есть высоковероятная прогнозируемая продажа яхты за 1 миллион долларов США американскому клиенту, с которым ведутся успешные переговоры.  

Ожидается, что яхта будет доставлена в октябре и полностью оплачена в ноябре. Компания D заключает форвардный контракт на продажу 1 миллиона долларов США за 8 миллионов крон в ноябре и определяет его как инструмент хеджирования денежных потоков по высоковероятной продаже американскому клиенту. 
Клиент сообщил Компании, что в июне  у него возникли  некоторые финансовые трудности с оплатой яхты. Клиент уверен, что сможет собрать необходимые средства в декабре. В связи с указанным фактом руководство Компании D считает, что сделка больше не является высоковероятной. Однако все еще надеется, что сделка состоится. Так как сделка больше не является высоковероятной, учет хеджирования прекращается. 

Решение

Компания D прекращает учет хеджирования перспективно (т.е. предыдущие бухгалтерские проводки не сторнируются). 

Так как хеджируемая статья является прогнозируемой сделкой, прибыли и убытки, которые были ранее признаны на счетах капитала, остаются в капитале до совершения хеджируемой сделки. Однако если осуществление сделки больше не ожидается, прибыли и убытки, немедленно переносятся в ОПУ. 

5.4 Прекращение учета хеджирования денежных потоков – выплаты  плавающей процентной ставки 

Вопрос 

Как должно учитываться прекращение хеджирования денежных потоков по платежам с плавающей процентной ставкой, если учет хеджирования прекращается в связи с тем, что хеджирование не прошло тест на эффективность? 

Исходные данные

Два года назад Компания Е выпустила облигацию сроком на 5 лет с плавающей процентной ставкой. В тоже время она заключила пятилетний процентный своп  - плавающая ставка в обмен на фиксированную -  который определила, как инструмент хеджирования денежных потоков по риску изменения процентных платежей по облигации. Через два года хеджирование не прошло тест на эффективность, и учет хеджирования был прекращен.  

Решение

Компания Е прекращает учет хеджирования перспективно (т.е. предыдущие бухгалтерские проводки не сторнируются). Если причиной прекращения учета хеджирования является невыполнение теста на эффективность, учет хеджирования прекращается с последней даты, когда хеджирование было эффективным. 

Однако если компания выявляет какое-либо событие или изменение обстоятельств, которые являются причиной невыполнения теста на эффективность, и доказывает, что хеджирование было эффективным до даты наступления такого события или изменения обстоятельств,  компания прекращает учет хеджирования с этой даты (МСФО (IAS)39.AG.113). 

Прибыли и убытки, которые были предварительно признаны на счетах капитала, остаются в капитале до тех пор, пока не произойдет хеджируемая сделка. Одновременно Компания Е переводит фонд хеджирования в ОПУ в течение оставшегося срока действия облигации. 

5.5 Прекращение учета хеджирования денежных потоков – прогнозируемые продажи по периодам  

Вопрос

Как должно учитываться прекращение хеджирования денежных потоков по высоковероятным прогнозируемым денежным потокам, устанавливаемым в течение определенного периода времени, если пересмотренные прогнозируемые денежные потоки составляют меньшую сумму, чем хеджируемая сумма?

Исходные данные

В апреле Компания Е заключила валютный форвардный контракт для хеджирования первых продаж на сумму 5 миллионов долларов США, которые произойдут в октябре. Так как продажи обычно составляют 8 миллионов долларов США в месяц, прогнозируемые продажи считаются высоковероятными.  

В июне портфель заказов показывает, что есть вероятность того, что продажи в октябре будут значительно ниже, чем ожидалось. Теперь руководство ожидает продажи примерно на сумму 2,8 миллиона  долларов США, из которых только 1,5 миллионов являются высоковероятными.  Руководство намерено принять меры для увеличения объема продаж, но ожидает, что это не даст желаемого результата до ноября. Компания Е повторно определяет  первоначальные отношения хеджирования, сумму производного инструмента в размере 1,5 миллионов долларов США в качестве хеджирования  высоковероятных продаж в октябре (т.е. часть инструмента хеджирования  используется  в новых отношениях хеджирования). 

Решение

Компания Е прекращает  учет хеджирования риска по 5,0 миллионам долларов хеджируемых продаж. Прибыли и убытки, которые были  ранее признаны в капитале по 2,2 миллиона долларов США,  больше не ожидаются и должны быть немедленно признаны в ОПУ. Что касается продаж на 2,8 миллионов долларов США, осуществление которых ожидается, по ним прибыли и убытки, которые были ранее признаны в капитале, остаются в капитале до момента осуществления продажи (или пока не станет известным факт, что они не будут осуществлены).  

В будущих периодах новые прибыли и убытки, относящиеся к 1,5 миллионов долларов (сумма, которая остается высоковероятной), признаются на счетах капитала в новых отношениях хеджирования.  Любые оставшиеся будущие прибыли и убытки по форвардным контрактам признаются в ОПУ по мере их возникновения.

7. РАСКРЫТИЕ ИНФОРМАЦИИ 

МСФО (IAS) 32 устанавливает полный перечень требований, регламентирующих раскрытие информации по финансовым инструментам в ежегодной финансовой отчетности, составленной до 1 января 2007 года. Цель раскрытия заключается в том, чтобы помочь пользователю понять значение финансовых инструментов для финансового положения, результатов деятельности и денежных потоков компании, а также помочь в оценке потоков денежных средств, связанных с этими инструментами. 

Результатом операций с финансовыми инструментами может быть принятие или передача одного или более финансовых рисков. Раскрываемая информация призвана помочь пользователям финансовой отчетности в оценке подверженности компании финансовым рискам в результате таких операций. 

Краткое изложение требований по раскрытию информации

· Стратегия управления риском и деятельность в области хеджирования. Приводится описание задач и стратегий управления финансовыми рисками, включая политику хеджирования по каждому основному виду прогнозируемой операции, когда применяется учет хеджирования. 


При хеджировании справедливой стоимости, денежных потоков и чистых инвестиций приводится:  

· описание операции хеджирования; 

· описание инструментов хеджирования и их справедливая

      стоимость на отчетную дату; 

· характер хеджируемых рисков.


Только при хеджировании денежных потоков указываются:

· периоды, когда предполагается совершение операций;

· когда предполагается их влияние на прибыль;  
· описание любой операции, по которой ранее применялся учет

      хеджирования, но которая предположительно не будет совершена; 

· сумма прибыли/убытков, признанная на счетах капитала, и

· и сумма (при наличии таковой), перенесенная из капитала (и

       учтенная в ОПУ) за отчетный период. 

· Сроки, условия и учетная политика. Характеризуются объемы операций и характер финансовых инструментов, включая существенные условия, которые могут повлиять на денежные потоки в будущем, а также принятая учетная политика и методы, включая применяемые критерии признания и методы оценки. 

· В отношении финансовых инструментов, по которым формируется позиция компании, потенциально подверженная рискам, может потребоваться раскрытие информации о следующих обстоятельствах:

· основная сумма, установленная или номинальная стоимость

          или иная аналогичная величина;

· дата погашения, истечения срока или исполнения; 

· возможные варианты досрочного погашения или

          конвертации, включая детальные сведения об

          особенностях исполнения;

· объемы и график запланированных будущих 

          денежных потоков по основной сумме долга; 

· проценты, дивиденды или иные периодические выплаты по

          основной сумме, а также их график; 

· имеющееся или предоставленное обеспечение; и

· валюта, в которой выражены поступления или выплаты (где

          это применимо).  

· Процентный риск. Раскрывается подверженность процентному риску, включая предусмотренные договором изменения цены или даты погашения, а также эффективные процентные ставки (где это применимо). 

При наличии значительного количества финансовых инструментов их балансовые стоимости могут быть сгруппированы и представлены исходя из срока погашения/изменения цены в следующих после отчетной даты периодах:

· в течение 1 года; 

· отдельно по периодам за каждый год в течение 1 – 5 лет; 

· через 5 лет. 

Кредитный риск. Характеризуются позиции по кредитному риску, при этом выделяется позиция по максимальному кредитному риску на отчетную дату, без учета какого-либо залога, а также значительные  концентрации кредитного риска.

· Справедливая стоимость. Раскрывается справедливая стоимость каждого класса финансовых активов и финансовых обязательств.
В том случае, когда справедливая стоимость инвестиций в некотируемые долевые инструменты не может быть надежно оценена и они учитываются стоимости приобретения, раскрываются:

· указание на этот факт вместе с описанием активов; 

· их балансовая стоимость; 

· объяснение, почему их справедливая стоимость не может быть

       надежно оценена; 

· по возможности - диапазон параметров оценки, в пределах

       которого вероятнее всего находится  справедливая стоимость; и 

· любая прибыль/убытки, возникающие при продаже таких активов; 

· методы и существенные допущения, применяемые при

      определении показателей справедливой стоимости, и основа

      определения справедливой стоимости –  рыночные цены/операции

      или методы оценки. 

В том случае, когда показатели справедливой стоимости определяются на основе различных методик: 

· степень зависимости показателей справедливой стоимости от  допущений, которые не могут быть подтверждены общедоступной рыночной информацией 
· чувствительность допущений, принятых при определении стоимости (где это применимо); и изменение справедливой стоимости, признанное в ОПУ за отчетный период. 

· Раскрытие прочей информации. Раскрываются существенные статьи доходов, расходов, прибылей и убытков по финансовым активам и обязательствам, независимо от того, включены ли они в ОПУ, или являются отдельным компонентом капитала, в том числе:

· по  финансовым активам/обязательствам, не отраженным по справедливой стоимости через ОПУ – общий процентный доход и расход; 

· по  финансовым активам, имеющимся в наличии для продажи - прибыли/убытки, признанные на счетах капитала, а также суммы, перенесенные из капитала в ОПУ в отчетном периоде; и

· процентный хоход, признанный по обесцененным финансовым активам.  

В отношении переданных финансовых активов, признание которых не прекращается, или для случаев, когда компания продолжает участие в секьюритизированных финансовых активах, приводятся:

· подробное описание активов; 

· характер продолжающегося участия; 

· объем таких передач/операций; и

· информация об оставшихся рисках. 

Раскрытие прочей специфической информации:

· основание(я) для изменения классификации финансового актива в связи с необходимостью его представления в отчетности по себестоимости/амортизируемой стоимости, а не по справедливой стоимости; 

· убытки от обесценения по каждому существенному классу финансовых активов; 

· полное раскрытие информации о принятом или предоставленном обеспечении; 

· балансовая стоимость финансовых активов и финансовых обязательств, которые:

 (1) классифицируются как «предназначенные для торговли» и 

 (2) были оценены по справедливой стоимости через ОПУ;  

· по финансовым обязательствам, отраженным по справедливой стоимости через ОПУ: 

(1) величина изменений справедливой стоимости, не обусловленная изменениями безрисковой ставки процента, и 

(2) разница между балансовой стоимостью и суммой, которую компания должна выплатить по условиям контракта;

· существование множественных встроенных производных инструментов, стоимость которых взаимозависима в комбинированном инструменте, вместе с эффективными ставками по компоненту «обязательство», а также 

· просрочки основной суммы/процентов по кредитам и любые иные нарушения условий соглашений, которые позволяют кредитору  потребовать досрочного погашения.

За период не менее года, начинающегося с 1 января 2007 года или после указанной даты

Весь объем раскрываемой информации, относящейся к финансовым инструментам, указан в МСФО (IFRS) 7. Цель данного стандарта -  установить требования для компаний по раскрытию информации в финансовой отчетности, позволяющей пользователям оценить существенность финансовых инструментов для финансового положения и результатов деятельности компании, объем и характер рисков, возникающих в связи с финансовыми инструментами, которым подвергалась компания в течение периода и на отчетную дату, а также методы управления данными рисками. В стандарт включены многие требования по раскрытию информации, ранее изложенные в МСФО (IAS) 32.

Краткое изложение раскрытия дополнительной информации в соответствии с требованиями МСФО (IFRS) 7.

(См. также пособие по МСФО (IFRS) 7)

Изменения, которые вызваны МСФО (IFRS) 7, можно разделить на четыре группы:

· раскрытие информации по риску с точки зрения руководства;

· увеличение объемов раскрытия количественной информации по риску;

· введение анализа чувствительности к риску; а также

· увеличение объема раскрытия информации по финансовому положению и результатам деятельности компании.

Данные изменения применяются в отношении всех компаний. Однако необходимый объем раскрытия информации отражает степень вовлеченности компании в операции с финансовыми инструментами. Компании, которые используют больше финансовых инструментов и имеют, соответственно, больший объем риска, связанный с использованием данных инструментов, должны раскрывать больший объем информации. 

Раскрытие риска с точки зрения руководства:

Согласно МСФО (IFRS) 7, необходимо раскрывать количественную и качественную информацию о подверженности компании кредитному риску, риску ликвидности и рыночному риску, возникающим по операциям с финансовыми инструментами. Стандарт требует раскрывать следующую качественную информацию по каждому из приведенных видов риска:

· подверженность риску и причины возникновения рисков;

· задачи, процедуры и методы, применяемые компанией для управления риском;

· методы оценки риска; а также 

· изменения приведенных выше примеров раскрытия информации по сравнению с предшествующим отчетным периодом.

Стандарт также устанавливает требования по краткому раскрытию количественной информации  о подверженности компании каждому из видов риска на отчетную дату. Информация должна предоставляться с точки зрения руководства, - т.е., на основании внутренней отчетности, представляемой руководству. Также приводится минимальный объем раскрытия информации, если она еще не представлена в составе информации, подготовленной с точки зрения руководства. 

Увеличение объемов раскрытия количественной информации по риску:

Увеличен минимальный объем раскрытия информации по процентному риску и кредитному риску. В частности:

· раскрытие количественной информации по кредитному риску включает раскрытие величины и объемов кредитного риска на отчетную дату по каждому классу финансовых инструментов (в соответствии с этим требованием в категорию включена дебиторская задолженность); а также

· по риску ликвидности - раскрытие финансовых обязательств, классифицированных по категориям по наиболее раннему сроку погашения по договору; также  необходимо описание того, как компания управляет риском ликвидности, присущим этим инструментам. Например, компания, которая использует дополнительную кредитную линию для управления риском ликвидности,  должна раскрывать эту информацию. 

Анализ чувствительности

Еще одним новым требованием является применение анализа чувствительности к каждому компоненту рыночного риска, которому подвержена компания (валютный риск, процентный риск и другие ценовые риски). Каждая компания раскрывает воздействие разумно допустимых изменений каждого рыночного риска на ОПУ или отчет об изменениях в составе собственных средств. Формат и представление данной раскрываемой информации не указаны в МСФО (IFRS) 7. Однако в руководствах по внедрению и применению представлены рекомендации по подготовке анализа. В руководстве по внедрению и применению также есть пример, показывающий, что анализ может быть простым; например, показано воздействие на прибыль за период повышения  процентной ставки на 10 базисных пунктов или 10% снижения основного  обменного курса валюты. 

Увеличение объема раскрытия информации по финансовому положению и результатам деятельности:

В соответствии с МСФО (IFRS) 7 увеличивается объем раскрываемой информации по показателям баланса и ОПУ. 

Ниже приведены три примера:

· раскрытие информации по балансовой стоимости и чистой прибыли (чистым убыткам) по каждой категории финансовых инструментов по МСФО (IAS) 39 (т.е., торговым, имеющимся в наличии для продажи и т.д.);

· раскрытие информации при применении учета хеджирования, включая неэффективность, признанную в ОПУ, по каждому виду хеджирования (хеджирование справедливой стоимости, хеджирование денежных потоков, и хеджирование чистых инвестиций в зарубежную деятельность); а также 

· раскрытие информации по изменению счета резерва под обесценение, если компания использует такой счет для учета убытков по кредитам. 



1 Вопросы для самоконтроля (с вариантами ответов)

1. Хеджирование представляет собой использование различных методов снижения:
(i) существующего рыночного риска;

(ii) процентного риска; 
(iii) валютного риска.
1. (i)

2. (i)-(ii)
3. (i)-(iii)
2. Методы финансового хеджирования предполагают использование :
(i) фьючерсов;

(ii) свопов;
(iii) опционов;
(iv) регрессионного анализа.
1. (i)

2. (i)-(ii)
3. (i)-(iii)

4. (i)-(iv)

3. При операции хеджирования изменения стоимости хеджируемой статьи и инструмента хеджирования:
1. нейтрализуют друг друга; 

2. дополняют друг друга;

3. не связаны.

4. Учет хеджирования:
1. необходимо использовать для всех финансовых инструментов; 

2. предполагает проверку операции на соответствие жестким критериям;
3. следует использовать только банкам. 
5. Хеджируемой статьей может быть :
      (i)      признанный актив;

      (ii)     обязательство;

      (iii)    непризнанное твердое обязательство;

(iv)    несовершенная, но высоковероятная будущая операция; 

(v)   капитал.

1. (i)

2. (i)-(ii)
3. (i)-(iii)

4. (i)-(iv)

5. (i)-(v)

6. Если статья представляет собой нефинансовый актив или обязательство, она может быть хеджирована по:
(i) валютному риску;

(ii) риску справедливой стоимости

(iii) риску денежных потоков;

(iv) процентному риску

1. (i)

2. (i)-(ii)
3. (i)-(iii)

4. (i)-(iv)

7. Удерживаемые до погашения инвестиции могут быть хеджированы по: 
      (i)          валютному риску;

(ii) кредитному риску;

(iii) риску денежных потоков;

(iv) процентному риску.

1.   (i)

2.   (i)-(ii)
3.   (i)-(iii)

4.   (i)-(iv)

8. Учет хеджирования может применяться к следующим видам отношений хеджирования : 

(i) справедливой стоимости; 

(ii) денежных потоков; 
(iii) чистых инвестиций в зарубежную деятельность 

1.   (i)

2.   (i)-(ii)
               3.   (i)-(iii)

9.  Операция хеджирования может быть объектом учета хеджирования, если при ее начале документально оформлены:
(i) отношения хеджирования;

(ii) задачи компании в области управления риском;
(iii) стратегия компании в области хеджирования;
(iv) возможные способы хеджирования 
1.   (i)

2.   (i)-(ii)
3.   (i)-(iii)

4.   (i)-(iv)

10. Хеджируемой статьей может быть :
(i) отдельный актив, обязательство, твердое обязательство или прогнозируемая операция;

(ii) группа активов, обязательств, твердых обязательств или прогнозируемых операций со схожими характеристиками риска;

(iii) нефинансовый актив или обязательство (например, запасы) против либо валютного риска, либо риска изменений справедливой стоимости статьи в целом;

(iv) удерживаемая до погашения инвестиция против либо валютного риска, либо кредитного риска (но не процентного риска);

(v) доля риска или денежных потоков, относящихся к некоторому финансовому активу или обязательству;

(vi) чистые инвестиции в зарубежную деятельность;

(vii) резерв переоценки. 

1.  (i)

2. (i)-(ii)

3. (i)-(iii)

4. (i)-(iv)

5. (i)-(v)

6. (i)-(vi)

7. (i)-(vii)

11. Перспективное тестирование на эффективность должно быть проведено:  
1. в начале операции хеджирования и на каждую последующую отчетную дату в течение срока действия;

2. в начале операции хеджирования;

3. на каждую последующую отчетную дату в течение срока действия.

12. Ретроспективное тестирование на эффективность должно быть проведено: 
1.
в начале операции хеджирования и на каждую последующую отчетную дату в течение срока действия;

2. в начале операции хеджирования;

3. на каждую последующую отчетную дату в течение срока действия.

13. Эффективность по результатам перспективного тестирования должна составлять:
1. 50%

2. 100%.
3. 80-125%.
14. Эффективность по результатам ретроспективного тестирования должна составлять:
1.    50%

2.   100%.
3.    80-125%.
15. Учет хеджирования должен быть прекращен  перспективно при наступлении любого из нижеприведенных событий:
(i) операция хеджирования не проходит тест на эффективность;

(ii) инструмент хеджирования продан, прекратил действие или исполнен;

(iii) по хеджируемой позиции произведен окончательный расчет;

(iv) руководство принимает решение об аннулировании отношений хеджирования;

(v) при хеджировании денежных потоков хеджируемая прогнозируемая операция не будет совершена.

1.   (i)

2.   (i)-(ii)
3.   (i)-(iii)

4.   (i)-(iv)

                       5.  .(i)-(v)

9. Ответы на вопросы 
	Вопрос
	Ответ

	1. 
	3

	2. 
	3

	3. 
	1

	4. 
	2

	5. 
	4

	6. 
	2

	7. 
	2

	8. 
	3

	9. 
	3

	10. 
	6

	11. 
	1

	12. 
	3

	13. 
	2

	14. 
	3

	15. 
	5


Примечание: в данном учебном пособии использованы следующие публикации компании ПрайсвотерхаусКуперс:  

- Применение МСФО 
- Новости МСФО

- Решения по бухгалтерскому учету и отчетности
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